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O presente trabalho propde-se a estudar os determinantes da poupanga e da
inclusdo financeira em Angola, verificando o grau de influéncia das
caracteristicas individuais, demograficas e financeiras no comportamento da
poupanca e inclusdo financeira. Para o efeito foi realizado e implementado um
questionario para obtengdo de uma amostra da populagéo angolana para um
periodo referente a inicio do ano de 2019 e realizadas estimativas probit. Por
fim, foram relacionadas as carateristicas individuais e demogréficas e
financeiras com a percentagem de rendimento destinada a poupancga, forma
de poupar, motivagbes de poupanga, barreiras a poupancga e pelos outros
indicadores de poupanga como conta bancéaria e empréstimo.

Os resultados indicam que existe diferenciagcdo de género na poupanga em
Angola, sendo que os homens sdo mais propensos a poupar. A mesma
diferenciacédo é encontrada quando analisamos os determinantes da poupanca
por motivacdes, pois constatamos que os homens sdo 0s que mais poupam
para abrir um negécio ou para aquisicao de bens duradouros. Quando
analisamos as barreiras a poupanca verificamos que as mulheres sao as que
mais deixam de poupar porque o rendimento é baixo. Descobrimos igualmente
que séo fatores para o aumento da probabilidade de poupar a escolaridade,
grau de importancia atribuida a poupanga, ter conta bancaria e o empréstimo.
Relativamente a incluso financeira, os resultados indicam que sédo
caracteristicas chaves para ser incluido no sistema financeiro o facto de ser
homem, ter a nogao do grau de importancia da gestédo do orgamento e ter
acesso a informagao financeira.

O nosso trabalho contém resultados para conceber politicas para promover a
poupanca e a incluséo financeira em Angola. Contribuimos para a literatura em
expansao sobre os determinantes da poupanga e incluséo financeira, com foco
em Angola, acrescentando conhecimento aos trabalhos empiricos ja existentes
para Africa. Em segundo lugar, concentramo-nos nas necessidades e
sentimentos individuais em relacédo a incluséo financeira. Em terceiro lugar,
Angola e a sua capital, Luanda, € um mercado financeiro dualista organizado
em torno da interacao entre instituicdes e agentes formais e informais. Em
quarto lugar, incluimos como variaveis explicativas o acesso a informagéo
financeira, grau de importancia atribuido a poupanca e a planificacao e gestédo
do orgcamento familiar (varidveis bastante inexploradas nos estudos
existentes).
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The present work proposes to study the determinants of saving and financial
inclusion in Angola, verifying the degree of influence of individual, demographic
and financial characteristics on the behavior of saving and financial inclusion.
For that purpose, a questionnaire was carried out and implemented to obtain a
sample of the Angolan population for a period related to the beginning of the
year 2019 and we performed probit estimation. Finally, individual and
demographic and financial characteristics were related to the percentage of
income earmarked for savings, saving forms, saving motivations, barriers to
saving and other savings’ indicators such as bank account and loan.

The results indicate that there is gender differentiation in savings in Angola,
with males being more likely to save. The same differentiation is found when
we analyze the determinants of savings by motivation, where we find that
males are the ones who save the most to open a business or to acquire
durable goods; when we analyze the barriers to saving we find that women are
the ones that most fail to save because the yield is low. We have also found
that factors increasing the probability of saving are schooling, the degree of
importance attributed to savings, having a bank account and the loan. With
respect to financial inclusion, the results indicate that the key drivers are
gender (being a male), to be aware of the importance of budget management
and to have access to financial information.

Our work contains results to design policies to promote savings and financial
inclusion in Angola. We have contributed to the expanding literature on the
determinants of savings and financial inclusion, focusing on Angola, as well as
existing works for Africa. Second, we focus on individual needs and feelings
about financial inclusion. Third, Angola and its capital, Luanda, is a dualistic
financial market organized around the interaction between formal and informal
institutions and agents. Fourth, we include as explanatory variables the access
to financial information, the degree of importance attributed to savings, and the
planning and management of the family budget (variables that are largely
unexplored in existing studies).



Indice

Lo TOEOAUGEO .ttt ettt ettt et e sba et e et e ebe et esabeeea 1
2. ReViSA0 da LItBratura.....cccuueieriiiiiiiiiiieeiiieeeiec ettt e et e e 6
2.1. Determinantes da Poupanca das Familias...........ccccccoorriiiiiiiiininiiiieeeeee e 6
2.1.1. ReNAIMENTO ..ueeiiiiiiiiiiiiiiceeee ettt e 11
2.1.2 EStado CiVil € GENEIO .......vvveeiiiiiiiiiiieitcceec et 13
2.1.3 Gestao e planificagdo do Orcamento Familiar e Acesso a Informacao financeira... 14
2.1.4 DESEIMPIEZO ...eeeeieeiiiiiiiiee ettt e ettt e e e e e ettt e e e e e s e srabbbeeeeeessssanbbneeeeeeeas 15
2.1.5 EMPIESHIMO ..eeeiiiiiiiiiiiiieee ettt ettt e e ettt e e e e s e sttt e e e e e e s s abbbaaeaeeeeas 16
2.1.6 TAAAE. ... e 17
2.1.7. e 1o 1o 1o TP UTPPPPPPRPR 19
2.1.8. Tamanho do agregado familiar..........cccoccueeerniiiiiiniiiinic e 21
2.1.9. Local da HabitagA0.......cceiiiieiiiiiiiiiee ettt e et e e e e e aairaeeeeeeeas 22
2.2, INCIUSAO FINANCEITA. . ccciuuiieiiiiiiiiiiiicc et e e e 22
2.2.1.  Inclusdo Financeira e crescimento €CONOMICO. ......uvveeerurreeeniieeerniieeeeniiieeeniieeens 22
2.2.2.  Principais determinantes da inclusd@o Financeira........c.c.ccccccovvieeenniciiinieennneen. 23
2.2.3. Obstaculos a inclusao FINANCeIra. .......oocuveieriiiiiiniiiiiiiicceicceteeec e 25

3. Dados € MetOdOIOZIA ...cccouuutieiiiiieeeiiiee ettt ettt ettt e e e s aee e 28
3.1, Meétodo de recolha de dados. .......cc.ueeeiiiiiieiiiiiieniiee e 28
3.2.  Varidveis em estudo e defini¢ao das hipOteses. ........ccouvuuieeiriiiierniieieniiee e 29
3.3, Descriglo dOS dadOS .......eeeeiiuiiiieiiiiee ettt et e e 31
TR Y (511076 10 [0 =4 £ O RO PRSP PRTROPPPRN 46
3.4.1.  Especificag@o do MOElO. .....ccuuuiiiiiiiiiiiiiieeeiiiic et 46

4. RESUITAAOS ....eeeiniiiee ettt et et e ettt e ettt e ettt e e et e e e sbb e e e e abbeeeenas 49
4.1. Determinantes da poupanga em ANZOla.........ccc.eeruiiriieeriiiiiniieniieenire e 49
4.2. Determinantes da poupanga POr PrOVIICIA .........eeeerureeernureeeniiiieeeeniieeeeaiieeeenieeeesnneeeens 53
4.3. Determinantes para as motivacdes da POUPANCA. ........eeeeruvrreerriiieeeiiiieeeaiieeeenieeeeaaiieens 56
4.4. Barreiras a0 comportamento da POUPANCA ........ueeeerurieeriireeeaiieeeeeiieeeeaieeeeesieeeeanaeeeens 60
4.5. Determinantes das formas de pOUPANGCA.........ccuueieriiiiiiiiiiiiieeeiiee et eeee et 63
4.6. Determinantes da inClusa0 fINANCEITA ........ueieiiuiiieeiiiieeeiiiee et e e 66
4.7. Comportamento dos indicadores da inclusdo financeira..........cc.ccceevveenveeniveenceennneeenn 68
4.8.  Resumo dos principais resultados. ......c.c.eeerueieriieniiiniiienieeneeree e 71



5. COMCIUSORS ...eeeeeeeiieee e e et cee e e ettt e e e e e e et e e e e e e s ee st eeeeeeeesssaaaeeeeeseessaaeeeessessraannnnns 77

] £ ) 1 2 LSRR 83
AATIEXOS -ttt ettt ettt ettt e bttt e ettt e ettt e ettt e et e e et e e ettt e e et a et e et e e e e nabb et e et neeeearaeee e 95
Anexo 1. Extracdo e Codificacdo das Varidveis ........oocuuviiiieiiiiiiiiiiiiieieeeeeiiiieeeee e 95
Anexos 2. EStimativas Probil.............uiiiiiiiiiiiiiiiiiie ettt e e eiirreee e 99
Anexo 3. Estratificacdo da amostra em figuras...........ccceeeeeveeeeriieeeeriiieeerieeeeieeesenee e 109

Indice de tabelas

Tabela 1. Varidveis eXPlICALIVAS ...ccceiirruiriiieeeeeeiiiiiiiteeeeeessiiieteeeeesssbbteeeeeeessssabbeeeeeeesssnnnsrreees 30
Tabela 2. Distribuicao da amostra por GENETO ...........eeeeeeerriuiiiieeeeeeniiiiieeeeeeeesiiireeeeeesssnreeees 32
Tabela 3. Distribuicao da amostra por €Stado CIVIl .........ceevrriiiiiieiiiiiiiiiiiieeee et 32
Tabela 4. Distribuicdo da amostra por nivel de escolaridade.............ccoovveeirnieienniiinniiceennneeen, 33
Tabela 5. Distribuicdo da amostra por situacao laboral.............ccooouieiiniiiiiiniiiiiniieeeen 33
Tabela 6. Distribuicdo da amostra por local da habitagao ..........ccovvveeirniieiiniiieiiniiiieiiiceeneen 34
Tabela 7. Distribuicdo da amostra por composicao do agregado familiar..........cccocceeeenvieiennnnen. 34
Tabela 8. Distribuicdo da amostra por dependente ............ccoovuueeeeriieeerniieeenniieee e 35
Tabela 9. Distribuicio da amostra POr POUPANGA .......cceruureeerrurreeerriiieeeniiieeeniiteeenireeesneireeesnireeens 35
Tabela 10. Distribui¢do da amostra por percentagem da POUPANCA ...c..cvveeeervreeerrirererniireeennineeen 36
Tabela 11. Distribui¢do da amostra quanto ao grau de importincia da poupanga..............cccc....e... 36
Tabela 12. Distribui¢do da amostra por razao de POUPAT .........eeeeerurieeerririeeeniieeeeniieeeeiireeenireeens 37
Tabela 13. Distribui¢do da amostra por razao para NAO POUPAT ........eeeererreeerireeerrireeernireeesnreeess 37
Tabela 14. Distribui¢ao da amostra pela forma de poupar ...........occeeeerriieiiniieeeiniieie e 38
Tabela 15. Distribui¢ao da amostra quanto a gestao do Or¢amento. ..........ceevvveeerriveeernieeeennuneeen. 38
Tabela 16. Distribui¢ao da amostra quanto a contribui¢do do rendimento para o orcamento......... 39
Tabela 17. Distribui¢ao da amostra quanto ao grau de importancia do planeamento..................... 39
Tabela 18. Distribui¢do da amostra quanto a periodicidade do planeamento .............ccccceeevuveenneee. 39
Tabela 19. Distribui¢do da amostra por detencdo de conta bancaria...........coceeevcveercieerneeenneennnee. 40
Tabela 20. Distribui¢do da amostra quanto a razao para N80 ter CONtA...........cueeeeruveeernueeeennuneean. 40
Tabela 21. Distribui¢do da amostra quanto a solicitacdo de empréstimo ...........cceevveeeeriveeeennneen. 41
Tabela 22. Distribui¢do da amostra quanto ao acesso a informagdes financeiras..............cccoeeee.. 41
Tabela 23. Distribui¢do da amostra quanto a0 rendimento...........occuueeerrvieeeriiieeerniieeeenieeeeeeieeans 41
Tabela 24. Associagdo da varidvel poupanca com 0 ZENEIO........covuvueeerriiieeeniiiieeeaiieeeeeieeeeeiieeans 42
Tabela 25. Associagdo da varidvel poupancga e estado Civil .........occceiiiiiiiiiiiiiiiniieeeeee, 42
Tabela 26. Associagdo da varidvel poupanca com o nivel de escolaridade............cccceevueeeennneee.. 43
Tabela 27. Associagdo da varidvel poupanca e o local da habitag@o............ccccueeeeriieieiniieiennnnen.. 43
Tabela 28. Associagdo da varidvel poupanga com a composic¢do do agregado familiar................. 43
Tabela 29. Associagdo da varidvel poupanca com a gestdo do Or¢amento............ceecveeeeveeenveennnee. 44
Tabela 30. Associagdo da varidvel poupanca com a detengdo de conta bancaria ............cceeeeeneee. 44
Tabela 31. Associagdo da varidvel poupanca € 0 rendimento..........ccocueevreienieenieenneeeneeeneeenenee. 45

II



Tabela 32. Associagio da varidvel poupanga com 0 €MPréstimo ...........cceeeerrveeeeriereeernreeeesnnnens 45

Tabela 33. Associagio da poupanca e informagao financCeira.........ccceeevrvereeriieeeeriiieeeeieeee e 45
Tabela 34. Efeitos marginais da estimativa Probit “Poupancga’...........cccccceeereiereerciveeencieeesnnenn. 51
Tabela 35. Efeitos marginais da estimativa Probit “Ate40Ren” ...........cccoevveviiveenriieeeeriiee e, 52
Tabela 36. Efeitos marginais da estimativa Probit para “Luanda, Bengo ¢ Benguela™.................. 54

Tabela 37. Efeitos marginais da estimativa Probit para poupanga “K. Norte, Malanje ¢ Huambo” 56

Tabela 38. Efeitos marginais da estimativa Probit “filhos, Imprevistos, Reforma” ...................... 59
Tabela 39. Efeitos marginais da estimativa Probit “Renda, Prioridade, Impulso”™......................... 62
Tabela 40. Estimativa Probit para as formas de poupar .............eeeeeeerriiiiiieeeeeniiniiiieeee e e 64
Tabela 41. Efeitos marginais da estimativa Probit para “Inclufin”.............ccoceeniiiniiiininncnnnn. 67
Tabela 42. Efeitos marginais da estimativa Probit para indicadores da inclusdo financeira........... 69

Tabela 43. Determinantes significativos para poupanca e decisdo do montante a destinar na
POUPAIICA. .eeneitteeeniitieeeiiteeeeaitteeeeatteeeeaatt et eeaatteeesaata et e eaatbeeeaabtaeeeaabaeeeeabbeeesbbaeeesabbaeeenabbeeesnanneees 71
Tabela 44. Determinantes significativos para poupanca nas provincias de Luanda e Bengo. ........ 72

Tabela 45. Determinantes significativos para poupanga nas provincias do Kwanza Norte e Malanje.

.................................................................................................................................................. 72
Tabela 46. Determinantes significativos para poupanc¢a nas provincias de Benguela e Huambo. ..73
Tabela 47. Determinantes significativos para motivacdes da poupanca. ..........ccceeveveeernveeeenneneeen. 73
Tabela 48. Determinantes significativos para barreiras a pOUPaNCa...........eeevvveeerniveeernieeeennuneeen. 74

Tabela 49. Determinantes significativos para formas de poupanga deposito a ordem e a prazo.....74
Tabela 50. Determinantes significativos para forma de poupanca aquisicio de instrumentos
financeiros e guardar dinheiro em CASA. .......co.uueiiiriiiiiiiiiiieeice et 75

Tabela 51. Determinantes significativos para inclusio financeira, conta bancéria e empréstimo...76

Indice de tabelas de Anexo A1l

Tabela Al.1. Extracdo e codificacdo de varidveis N0 qUEStONATio .......coueeeeriveeerniieienniieeeniieeen, 95
Tabela A1.2. Abreviaturas e significado das Varidveis .........ccccccevveeriieeriiiinieenieeniieceee e 97
Tabela A1.3. Distribuicdo da amostra por idade...........c.ceeeueerriienieeniieiniieie e 98

Indice de tabela de anexo A2

Tabela A2.1. Estimativa Probit para poupanca. .........cc.cceeeueeereeerieeniiieenieenee e 99
Tabela A2.2. Estimativa Probit “Ate40Ren” .........cccccoiviiiriiiiiiiiiiiiiniecieceee e 100
Tabela A2.3. Estimativa Probit “Luanda, Bengo e Benguela™ ..........cccoocoeiiiiiiiiiiiiiiieeee 101
Tabela A2.4. Estimativa Probit “Kwanza Norte, Malanje e Huambo” .............ccccoooiiinienennnne. 102

Tabela A2.5. Estimativa Probit para as motivagdes de poupanca “Negocio, Irregular, Bens
DUTAAOULOS™ ...ttt ettt e ettt e e ettt e e e ettt e e e nteeeeantteeeeaneaee e e nteeeeenteeeeensneeaeansees 103

Tabela A2.6. Estimativa Probit para as motivagdes de poupanga “Filhos, Imprevistos, Reforma”

I



Tabela A2.8. Estimativa Probit para as formas de poupanca.............cceeecveeeeeniieeesrcieeeeerieee e 106

Tabela A2.9. Estimativa Probit para inclusao financeira............ccecoveeeerciieeennciieeeeiiee e 107

Tabela A2.10.

Estimativa Probit indicadores da inclusdo financeira..............................ccooo. 108

Indice de Anexo de Figuras

Figura A3.1. Distribuico da amostra POr ZENETO .......cceevrriuurriieeeeerriiiiiieeeeeeeeniiireeeeeesenaareeeeas 109
Figura A3.2. Distribuicdo da amostra por estado CiVil.........c.euveeiiiiiiiiiiiiiiiiieiiiieeeee e, 109
Figura A3.3. Distribuicdo da amostra por nivel de escolaridade ............ccceeeeevvniiiiieeiieeninnnnnneen. 110
Figura A3.4. Distribuicdo da amostra por situag@o 1aboral ............covvvuiiiiiiieininiiiiiiieeeeeiriieee, 110
Figura A3.5. Distribuicdo da amostra por local da habitaCao .........cceevuvvviieiiiiiiniiiiiieieeeeiiiee, 111
Figura A3.6. Distribuicdo da amostra por composi¢do do agregado familiar...........ccccceevvuunnneeen. 111
Figura A3.7. Distribuicio da amostra por dependente ..............cceerureeerniieeenniieeennieeeeniieeeenanees 112
Figura A3.8. Distribuicio da amostra por POUPANCA.........ccerureeerrireeerniieeeeniieeeniireeenireeeenineees 112
Figura A3.9. Distribuicio da amostra por percentagem de poupanca........cccoeeeeeerveveeeenuveeennane 113
Figura A3.10. Distribui¢do da amostra quanto ao grau de importancia da poupanga .................. 113
Figura A3.11. Distribui¢do da amostra por razao pPara POUPAT ..........ceeervreeernerreernnureeeennneeesnnees 114
Figura A3.12. Distribui¢do da amostra por razao para NA0 POUPAL ........c.eeeeerrurreeernureeeennureeennannes 114
Figura A3.13. Distribui¢do da amostra quanto a gestao do Or¢amento ...........c.eeeevveveeeeneveeennnnne 115
Figura A3.14. Distribui¢do da amostra quanto a forma de poupar............ccceevvveeerniieeennieeeennne 115

Figura A3.15.
Figura A3.16.
Figura A3.17.
Figura A3.18.
Figura A3.19.
Figura A3.20.

Distribuicdo da amostra quanto a contribui¢ao do rendimento para o orcamento. 116

Distribuicdo da amostra por conta banCaria ............coecueeeerrieeeennieeeeniieeenniieeenns 116
Distribuicdo da amostra quanto a razio para ndo ter uma conta bancdria.............. 117
Distribuicdo da amostra quanto a solicitacdo de empréstimo.........ccoocveeernieeeennns 117
Distribuicdo da amostra quanto a informacao financeira ............cccceevveeeiniieeenns 118
Distribuicdo da amostra quanto a0 rendimento. ...........cccevvveeeeniiieeerniiieeenniineeenns 118

v



LISTA DE SIGLAS

BAI- Banco Angolano de Investimento.

BCA-Banco Comercial Angolano.

BCI-Banco de Comércio e Industria.

BNI- Banco de Negdcios Internacional.

BPC-Banco de Poupanga e Crédito.

BPC-Beneficio de Prestacdo Continuada.

FM-OLS- Fully Modifield Least Squares.

IDEF-Inquérito as Despesas das Familias.
INAGBE-Instituto Nacional de gestdo de Bolsa de Estudos.
Kz-Kwanza.

OCDE-Organizac¢do para Cooperagdo e Desenvolvimento Econémico.
OGE-Orcamento Geral do Estado.

PIB-Produto Interno Bruto.

PME-Pequena Média Empresa.

POF-Pesquisa de Or¢camento Familiar.

SME- Servico de Migragdo e Estrangeiros.



1. Introducio

A percecao que o Estado deve resolver todos os problemas leva a que muitas
familias angolanas ndo se preocupem com a poupanca e afetem todo o rendimento obtido
para o consumo. A realidade financeira que Angola enfrenta desde o ano de 2014 ¢é
traduzida na queda do preco do petréleo e numa quebra considerdvel nas receitas.
Consequentemente, traduz-se numa nova estruturagao do Or¢camento Geral do Estado
(OGE), que até entdo tinha sido deficitdrio, diminuindo assim a capacidade do setor
publico assegurar a poupanca e desenvolver o sistema financeiro. Esta situacdo exige que
as familias angolanas alterem as suas atitudes e decisdes financeiras. A situagdo
econdmica angolana obriga as familias a ajustarem as suas op¢des de consumo e optarem
pela privagdo para aumentarem consumo no futuro, o que apesar de ser uma decisdo
pessoal é bastante condicionada por fatores externos. Para a melhoria da atividade
econdmica € fundamental que as poupancas das familias sustentem o sistema financeiro,
de maneira a que este tenha a capacidade de apoiar o empreendedorismo e o investimento
e consequentemente diminuir o desemprego. Para alcancar estes objetivos € necessario
que as familias estejam financeiramente inclusas. A globaliza¢do financeira leva os
paises a ignorem a reflexdo sobre a poupanga das familias e a inclus@o financeira, e a
prestarem maior atencdo a abertura ao exterior, € como consequéncia da elevada
relevancia atribuida ao investimento estrangeiro, temos um efeito negativo sobre a
balanca corrente do pais.

A teoria econémica € rica em evidéncias sobre a relacdo de causa e efeito entre a
poupanga e o investimento, pelo que a poupanca aumenta a capacidade de financiar-se
para fins de investimento, o que contribui para o aumento da produtividade e da taxa de
crescimento (Smith, 1776; Ricardo, 1817; Solow, 1956; Feldstein e Horioka, 1980;
Samuelson e Nordhaus, 2005; Cardoso, 2008; Moreira, 2014; Zwane et al., 2016;
Oliveira, 2017). Moreira (2014) usa uma amostra de 26 paises da Europa, no periodo de
2002-2011, cujo teste de causalidade de Granger apresenta uma relagdo positiva e
significativa entre os trés agregados macroecondmicos (poupanga, investimento e
produto). Num estudo sobre os fatores determinantes nas decisdes de consumo das
familias no municipio de Curitiba no Brasil, Chrestenzen e Santos (2018) mostraram que
a populagdo de Curitiba opta pela poupanca na hora de realizar os seus investimentos.

De facto, uma das explicagdes para o fraco desempenho do crescimento na Africa



Subsariana, particularmente na década de 90, foi a baixa taxa de poupanca e investimento
tal como referem Shawa et al. (2012) em Shawa (2016).

Cardoso (2008) afirma que “toda a poupanga (oferta de recursos financeiros)
converte-se automaticamente em investimento (na procura pelo recurso financeiro).”
Para Samuelson e Nordhaus (2005) “A atividade econdmica pressupde a renuncia ao
consumo no presente para aumentar o capital. De cada vez que investimos - com a
construcao de uma fabrica ou uma estrada, com o aumento da duracio e da qualidade de
educagdo, ou com o aumento do acervo dos conhecimentos tecnolégicos préticos,
estamos a incrementar a produtividade futura da nossa economia e a aumentar 0 consumo
futuro’’. Afirmacdo similar é apresentada por Zwane et al. (2016). Para os autores, a
poupancga interna desempenha um papel fundamental na obtencdo de prosperidade
econdmica que € essencial na economia mundial, particularmente no caso dos paises em
desenvolvimento. O principal canal através do qual isso pode ser alcancado € a fungdo
poupanga, como a oferta de fundos para empréstimo que podem ser usados para facilitar
oportunidades de investimento.

O modelo de Robert Solow (1956) em Lopes e Vasconcellos (2013), demonstra
que uma economia pode crescer de forma sustentdvel ao longo do tempo, tendendo para
o estado estaciondrio, momento em que o crescimento da economia é igual ao
crescimento da populacdo. Neste modelo, a poupanga € o principal fator de crescimento
econdmico. Ainda, Feldstein e Horioka (1980) concluem que existe uma relagdo forte e
no sentido positivo entre a poupanca e o investimento, sobretudo no periodo que
antecedeu a globalizac¢do financeira. Um estudo similar foi desenvolvido por Henriques
et al. (2014), que analisam a relacdo da taxa de poupanga e o comportamento do produto
interno bruto ao longo do periodo de 1960 a 2010, com o propésito de verificarem a
existéncia de uma relagdo de equilibrio de longo prazo entre ambas as varidveis e o
sentido de causalidade. Todavia, ndo foi possivel identificar a relacdo de equilibrio de
longo prazo entre poupanga e produto, sendo que a relagdo de causalidade encontrada é
unilateral, ocorrendo da poupanca para o produto. Investigando o efeito da promocgado da
poupanga na reducio da pobreza e as dificuldades econémicas na Africa Subsariana, e
usando estimativas de variacdo robusta do tamanho de efeito combinado, Steinert et al.
(2017) encontraram um impacto significativo na reducdo da pobreza. Nao obstante, um
impacto ndo significativo foi registado ao analisar cada indicador de riqueza de forma

isolada, como moradias, qualidade de vida, educacao e saude.



O Governo angolano tem consciéncia da necessidade do incentivo a poupanga das
familias e da inclusdo das mesmas no setor financeiro. Este tem desenvolvido varios
programas com vista a criagdo de condi¢Oes propicias para um ambiente inclusivo e
favordvel ao acesso aos servigos e aos produtos financeiros adequado as caracteristicas
da populagdo. Destaca-se o programa “Bankita” iniciado no ano de 2011, conta de
depdsito a ordem e a prazo destinado a pessoas de baixo rendimento. Este caracteriza-se
pela reducdo de custo para abertura de conta (valor minimo 100,00Kz' e valor mdximo
100.000,00Kz) e pela isencdo de cobrancas de despesa (levantamento, depdsitos,
atribuicdo de extratos e uso de multibanco). Foram efetuados inicialmente acordos com
os bancos BPC, BCA, BCI, KEVE, BNI, SOL e BAI>. Como resultado, até ao 2°
Trimestre de 2016 foram abertas um total de 401.987 contas, representando um
crescimento na ordem dos 20,75%. Posteriormente 27.792 contas Bankitas migraram
para contas convencionais e relativamente ao incentivo a poupanca foram constituidas
um total de 7.085 contas Bankita, a crescer para aplicagdo a prazo (Banco Nacional de
Angola, 2019).

O desenvolvimento humano deve atingir todos os individuos. Para isso, deve haver
um fenémeno de disseminagdo em todo o mundo. Além disso, esse progresso precisa ser
inclusivo. A Organizagdo das Nacdes Unidas (2019) identifica igualmente quatro pilares
de apoio ao desenvolvimento humano (Gamito, 2018): formulacdo de uma estratégia de
crescimento orientada pelo emprego, aumento da inclusdo financeira, investimento em
prioridades de desenvolvimento humano e estratégias de grande impacto (em
intervencdes multidimensionais). De acordo com as Na¢des Unidas (2019), cerca de dois
mil milhdes de adultos ainda estdao excluidos dos servigos financeiros formais. Nacoes
Unidas (2019), definem inclusao financeira como individuos e empresas poderem aceder
e usar uma gama de servigos apropriados e responsaveis, incluindo servigos financeiros
oferecidos em um ambiente bem regulado. Além disso, afirma-se que ha evidéncias

crescentes de que o aumento dos niveis de inclusdo financeira (medido pela extensdo dos

I Kz — Kwanza.
2 BPC - Banco de Poupanga e Crédito, BCA — Banco Comercial Angolano, BCI- Banco de
Comércio e Industria, Banco KEVE, BNI- Banco de Negécio Internacional, Banco SOL e BAI- Banco

Angolano de Investimento.



servigos de poupanga, crédito, seguros e pagamento) contribui significativamente para o
crescimento econdémico sustentdvel (Arun e Kamath, 2015; Zins e Weill, 2016; Simpasa
et al., 2017; Zhang, 2017; Zhang e Posso, 2017; Kim et al., 2018; Abdulmumim et al.,
2019; Asuming et al., 2019; Zhang e Posso, 2019).

A inclusdo financeira é associada ao facto de que uma pessoa possuir uma conta
bancdria em uma instituic@o financeira formal, permitindo que o individuo economize e
empreste dinheiro de maneira formal, contrate um seguro e/ou use servicos de
pagamento. Vérios autores tentaram identificar os determinantes da inclusdo financeira
nos paises Africanos (Zins e Weill, 2016; Simpasa et al., 2017; Alhassan et al., 2019;
Asuming et al.,, 2019). No entanto, a maioria desses estudos concentra-se em dados
macroecondémicos disponiveis para explicar os determinantes da inclusdo financeira
(formal ou informal) e comparar diferentes paises (Arun e Kamath, 2015; Zins e Weill,
2016; Bozkurt et al., 2018; Gamito, 2018; Kim et al., 2018; Abdulmumim et al., 2019;
Léon e Zins, 2019). A partir dessa literatura, também € compreensivel que apesar da
inclus@o financeira ser uma questdo importante para favorecer o desenvolvimento
econémico em Africa, poucos se concentram apenas no pafs, ou seja, numa andlise de
dados ao nivel micro.

O objetivo deste trabalho é entender o que determina a poupanca e a inclusio
financeira e verificar como € que estas varidveis sao influenciadas pelas caracteristicas
individuais (idade, género, estado civil), demograficas (local da habitacdo, composi¢cdo
do agregado familiar, nimeros de dependentes), comportamento financeiro (situagdo
laboral, gestdo do orcamento do familiar, planificacdo das despesas e receitas e 0 acesso
a informacgdo financeira). Como medidas da inclusdo financeira usamos indicadores
comumente utilizados na literatura, tais como: possuir poupanga, ter uma conta bancéria
ou solicitar um empréstimo. Para o efeito, utilizamos dados de um inquérito aplicado a
diferentes regides de Angola (Luanda, Bengo, Kwanza Norte, Malanje, Benguela e
Huambo) no inicio de 2019. Utilizamos estimativas Probit para avaliar o impacto de
caracteristicas individuais em indicadores de inclusdo financeira, seguindo a logica de
Zins e Weill (2016) usando dados de individuos (recolhidos por meio de um
questiondrio).

A nossa investiga¢do fornece vdrias contribui¢des para a literatura ja existente. Em
primeiro lugar, contribui para a literatura em expansdo sobre os determinantes da

poupanga e da inclusdo financeira, com foco em Angola, adicionalmente aos trabalhos



anteriores realizados em Africa (Zins e Weill, 2016; Simpasa et al., 2017; Gamito, 2018;
Alhassan et al. 2019; Asuming et al., 2019). Em segundo lugar, concentramo-nos nas
necessidades e sentimentos individuais em relagdo a poupanca e a inclusdo financeira.
Em terceiro lugar, Angola € um mercado financeiro dualista organizado em torno da
interacdo entre instituicoes e agentes formais e informais, tornando ainda mais
interessante o estudo do tema de inclusdo financeira. Em quarto lugar, incluimos como
varidveis explicativas o acesso a informacdes financeiras, a planificacdo das receitas e
despesas futuras e a gestdo do orcamento familiar. Foi possivel verificar que essas
varidveis exercem grande influ€ncia positiva e significativa sobre o acesso a um
empréstimo e sobre o comportamento da poupanca. Sendo estas varidveis bastante
inexploradas no contexto da poupanca e da inclusdo financeira, os nossos resultados
revelam que estas devem ser varidveis relevantes a serem consideradas pelos
formuladores de politicas. Finalmente, a nossa andlise contribui para a literatura
analisando duas das principais questdes financeiras atuais para Angola, como poupancas
e empréstimos.

Este trabalho estd organizado da seguinte maneira. A sec¢do 2 € dedicada a
literatura empirica relacionada com os determinantes da inclusao financeira e as suas
componentes. A seccdo 3 fornece informagdes sobre a metodologia seguida e os dados
utilizados, enquanto a sec¢ao 4 descreve e apresenta os resultados empiricos, discutindo-

se as principais conclusdes. Finalmente, a sec¢do 5 conclui este trabalho.



2. Revisao da Literatura

Nesta seccdo apresentamos um enquadramento tedrico sobre a relevancia da
poupanca e da inclusdo financeira para a sustentabilidade do sistema financeiro e para o

investimento, especificando os seus principais determinantes.

2.1. Determinantes da Poupanca das Familias

Chrestenzen e Santos (2018) explicam que s@o varios os fatores que interferem na
afetacdo de rendimento e decisdes de consumo dos individuos. A teoria econdmica
neocldssica explica as decisdes de consumo com base principalmente na utilidade que o
bem ou servigo proporciona, no gosto e preferéncia dos consumidores e na restricao
orcamental. Diferente da teoria institucionalista que acrescenta fatores sociais, cognitivos,
emocionais, entre outros, fatores estes tratados pela economia comportamental. Como o
rendimento dos individuos € limitado e os desejos s@o ilimitados, conhecer como as
pessoas distribuem o seu rendimento de entre as infinitas op¢oes, desejos e necessidades
de consumo ou poupanca é fundamental para as decisdes estratégicas no ambito micro e
macroeconémico. Para Shawa (2016), uma decisdo sobre o quanto poupar para o futuro é
afetada por uma restricdo orcamental intertemporal que mede o total de recursos
disponiveis para consumo hoje e no futuro.

A poupanca € uma componente importante para o investimento e consequentemente
para o crescimento econémico. O estudo sobre o seu comportamento e determinantes tem
merecido atengdo de muitos autores. Chinweuba e Sunday (2014) expdem, que
economistas do desenvolvimento tém-se preocupado com o papel crucial que a
mobilizacdo da poupanca doméstica desempenha no sustento e no reforco da cadeia de
crescimento da poupanga-investimento nas economias em desenvolvimento, corroborando
com o estudo feito anteriormente por Aghevli et al. (1990), que descobriram que as taxas
de poupanca e o investimento em capital humano, estdo de facto intimamente ligados ao
crescimento econdomico.

As decisdes financeiras familiares sdo motivadas por metas e expectativas,
caracteristicas demogréficas, estrutura social, normas e valores da sociedade e varidveis
econdmicas (Ferber 1973) em Wakita et al. (2000). No modelo de Ferber, as caracteristicas
dos membros da familia influenciam atitudes, recursos financeiros e decisdes financeiras
domésticas. Além disso, as decisOes financeiras domésticas sido influenciadas pelos

recursos financeiros das familias. As atitudes incluem expectativas e perspetivas dos



membros da familia sobre eventos econdmicos e juizos de valor em relagdo ao
comportamento econémico da familia.

Aprofundando a andlise dos determinantes da poupanca Zins e Weill (2016)
consideram trés diferentes motivacdes que levam os individuos a pouparem para
“agricultura ou negocio”, para “educacdo” e para “velhice”, no mesmo estudo, onde
encontrou influéncia das caracteristicas individuais (género, idade, rendimento e
educagdo) no comportamento da poupanga. Uma amostra constituida por 39 paises da
Africa Subsariana foi utilizada por Shawa (2016), com o objetivo de examinar os
principais fatores que impulsionam a poupanca privada. O autor observou que elas sdo
influenciadas pelos fatores demograficos (urbanizacgao, taxa de dependéncia dos jovens) e
por fatores macroecondémicos como instabilidade econdmica, crescimento dos termos de
troca, taxa de poupancga publica, consumo do governo, taxa real de juro, crédito ao sector
privado e saldo da conta corrente.

Ahmed et al. (2017) reitera que, “politicas firmes e consistentes na frente econdémica
libertam a economia da inflagdo, do colapso do capital e dos mercados financeiros, ao
mesmo tempo que promovem a poupanga’. Olhando de forma mais especifica para a
poupanca das familias, verifica-se que estas tém as suas decisdes de poupanca
influenciadas por mais fatores como: educacdo financeira, desregulacdo financeira,
sistema de seguranca social e fatores demogrificos (Callen e Thimann, 1997).
Relativamente a influéncia da idade na decisdo de poupar, varios estudos econométricos e
inquéritos revelam que as taxas de poupanga t€ém um pico perto da idade da reforma e
caem depois da reforma, por exemplo Modigliani (1986). A idade, educagdo, e o grau de
participacdo no mercado de trabalho, sdo evidéncias microecondmicas que influenciam o
comportamento da poupanca.

Procurando averiguar a influéncia da estrutura etdria na capacidade de poupanca e
no saldo da conta corrente na Africa do Sul, Tshabalala et al. (2017) utilizam uma série de
modelos centrados de cointegracdo, onde mostraram que a grande dependéncia da
populacao sul-africana na forca de trabalho diminui a poupanga e o saldo da conta corrente,
e que a poupanca agregada ndo é um determinante instrumental da conta corrente no longo
prazo. Evidéncias micro e macroecondmicas foram usadas por Alves e Cardoso (2010),
num estudo para compreender a decisdo de poupanga das familias em Portugal, em que a
evolucdo da taxa de poupanga € modelizada para o periodo de 1985-2009, com base numa

regressdo de séries temporais, sendo que, neste pais foi verificada uma forte desigualdade



na distribui¢cdo da poupanga, com uma pequena percentagem das familias que auferem
rendimentos altos e detentoras de riquezas, responsaveis pela maior parte da poupanca.
Resultados similares foram encontrados por Fernandes (2014) num estudo sobre o efeito
da estrutura etdria na poupanga, utilizando estatisticas e estimacdo de modelos usando
dados do inquérito as despesas das familias nos anos de 1989 a 2011, realizado pelo
Instituto Nacional de Estatistica Portugués. Dedicando-se a analisar a evolucdo da taxa de
poupanga das familias em Portugal, no periodo compreendido entre 1965-2015, que se
consubstanciou na constru¢do de um modelo explicativo ad hoc, estimado através de um
vetor de cointegracdo por FM-OLS (Fully Modified Least Squares), Oliveira (2017)
demonstrou que a taxa de poupanca relacionava-se de forma positiva com a atividade
econdémica e com a inflacdo. Em sentido oposto, o crédito concedido, a taxa de desemprego
e o envelhecimento da populag¢do foram associados a uma diminui¢@o da taxa de poupanca.
Aplicando a técnica dos minimos quadrados sobre os dados da poupanca interna, renda,
taxa de juro de bancos comerciais e taxa de dependéncia de idade® dos paises africanos
para o periodo de 1990-1999, Mualley (2011) conclui que a taxa de poupanca dos paises
africanos é eldstica apenas relativamente ao rendimento.

Analisando a evolucao e as principais caracteristicas da poupanga das familias ao
longo do periodo de 1995-2009, Rodrigues et al. (2018) consideram a poupanca média por
décimo de rendimento para trés Pesquisas de Orcamentos Familiares (POF) sob duas
Oticas. A primeira € baseada em aplica¢des financeiras, gastos com imdveis, automoveis,
bens durdveis e capital humano. A segunda € baseada na comparacio entre rendimento e
despesa de cada domicilio. Tendo verificado um aumento da poupanca média pela
primeira Otica e uma reducdo a partir da segunda 6tica, os resultados também mostram que
a poupanca esteve extremamente concentrada nos décimos mais altos da distribui¢do de
rendimento nos ultimos 20 anos. Dos resultados, 10% das familias mais ricas sao
responsdveis por mais de 70% da poupanca através de ativos financeiros, enquanto os 50%

mais pobres respondem por apenas 5%. Além disso, a comparagdo entre renda e despesa

3 Taxa de dependéncia da idade é a proporgdo de dependentes (populagdo com menos de 15 anos €
acima dos 65 anos) para a populacdo ativa (com idade maior de 15 anos e 64 anos). Representando a
relacdo entre os membros nao produtivos da sociedade (criangas e idosos) e os membros produtivos (jovens

e adultos em idade ativa).



mostra que os décimos mais baixos da distribuicdo de rendimento apresentam poupanga
negativa, indicando um endividamento persistente das familias mais pobres. Também
encontraram uma heterogeneidade quanto a concentracdo de poupanga entre as
macrorregides do Brasil, sendo que a poupancga € consistentemente menos concentrada no
Sul e no Sudeste. Por fim, mostraram que a implementacdo do Beneficio de Prestacdo
Continuada (BPC), em 1996, e, posteriormente, a reducdo da idade minima de acesso ao
beneficio, em 2003, ndo tiveram efeitos significativos de reduzir a poupanga para todas as
categorias consideradas.

Hussian (1996) revelou que o aprofundamento financeiro e o desenvolvimento
representaram um aumento na poupanga, sendo que o crescimento populacional
apresentou uma relacdo negativa com a poupanga privada no Egipto. Ozcan e Ertac (1996)
mostraram que os niveis de rendimento tém um impacto positivo na taxa de poupanca e a
taxa de crescimento do rendimento nao € estatisticamente significativa. Desta forma, a
poupanca do governo ndo tende a excluir a poupanca privada e a Equivaléncia Ricardiana®
ndo se sustenta estritamente. Um resultado andlogo foi encontrado por Loayza e Skankar
(2000).

Wakita et al. (2000) examinam o efeito das caracteristicas individuais dos membros
dos agregados familiares, recursos financeiros e atitude em relagdo ao apoio
intergeracional na poupanga e no patriménio liquido da habita¢do. Adicionalmente usaram
como subamostra os dados dos respondentes brancos, negros e hispanicos para identificar
o efeito da raga na poupanca e no patriménio liquido da habitacdo. Os autores descobriram
que o aumento no rendimento teve um impacto positivo na poupancga para os trés grupos
étnicos e que uma crianca adicional numa habitagdo e o aumento da idade do principal

responsdvel da familia reduz a poupanca e o patriménio do agregado.

As familias poupam por vdérias razOes, sendo algumas delas: 1) imprevistos ou

emergéncias; i1) reforma, (iii) constitui¢do de familias e filhos; iv) outros propdsitos, como

4 A equivaléncia Ricardiana ou proposi¢io de Ricardo Barros afirma que nem os deficits do
governo, nem a divida publica afetam a atividade econdmica. Esta teoria econémica, sugere que o deficit
fiscal ndo afeta a procura agregada. Foi proposta pelo economista inglés David Ricardo no século XIX, e

desenvolvido por Robert Barro. Ver Buchanan (1976).



comprar uma casa, comprar bens durdveis e pagar férias (Katona, 1975). As pessoas
também poupam para deixar um legado (Gale e Schol, 1993; Organization for Economic
Cooperation and Development, 1994). A poupancga para a reforma e legados sdo mais
provéveis de ocorrerem nos ultimos estdgios do ciclo de vida, do que outros tipos de
poupanca e no entanto os seus determinantes podem diferir (Wakita et al., 2000). No
estudo sobre poupancga por motivos de precaugdo, Ercolani (2016) inclui o risco medido
através da incerteza no rendimento do trabalho e a probabilidade das familias ficarem sem
acesso ao crédito, como fator determinante da poupanca. Para perceber se os individuos
revelam ou ndo propensdo a poupanga, Figueiredo (2018) usou como varidveis
explicativas a idade para a reforma, o género, a situacdo laboral, a educacdo, o agregado
familiar, o grau de preocupacio em relagdo as pensodes publicas, o grau de informagdo em
relacdo a reforma, a adequagdo dos sistemas ptiblicos e o grau de responsabilidade. Usou
no seu estudo o modelo de regressdao logistica. Os resultados revelaram que sdo
determinantes significativos da poupanga para a reforma a situacdo laboral, a adequacao
do sistema publico, a precaucao com o futuro das pensdes, o vinculo laboral, o grau de
informagao em relacdo a reforma e o rendimento.

Para Alves e Cardoso (2010), uma andlise persistente do comportamento da
poupanga das familias implica a conjugacdo de um vasto leque de decisdes inter-
relacionadas e com uma natureza intertemporal. Deste modo, ndo surpreende que o estudo
da poupanca exija a combinacdo de vdrias dreas da economia, como sejam o crescimento
econdmico, a oferta de trabalho, a politica governamental ou as decisdes de consumo.
Poupar implica a privagao do consumo atual para incrementa-lo no futuro, portanto é uma
decisdo particular, mas que € bastante influenciada por vérios fatores externos.

Das evidéncias apresentadas pela literatura tedrica e empirica, podemos aferir que
as poupancas das familias sdo determinadas por fatores como: taxa de poupancga do
governo ou saldo orcamental e os gastos publicos, pelo consumo privado, rendimento e
crescimento econdmico, pela taxa de inflacdo, incerteza e o cenédrio macroeconémico, pela
taxa de desemprego, taxa de juro, crédito ao sector privado, literacia financeira e inclusdao
financeira, nivel de escolaridade ou educacdo, e pelos termos de troca. Também pelas
varidveis demograficas como esperanca média de vida, taxa de dependéncia dos jovens,
idade, composicdo ou tamanho do agregado familiar, taxa de urbanizacgdo, estado civil e

género.
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Neste trabalho, na nossa andlise sobre o comportamento da poupanca das familias e
da inclusdo financeira, limitaremos a nossa atencdo para os determinantes
microecondémicos, com enfoque para as caracteristicas individuas, demograficas e

financeiras.
2.1.1. Rendimento

A utilizacdo de rendimento por parte das familias ou individuos sdo feitos de maneira
a alcancar dois objetivos principais: a) manter ou melhorar o bem-estar ou nivel de vida;
b) e manter ou aumentar a seguranca financeira. Melhoram a forma como vivem
adquirindo bens e servigos e aumentam a seguranga financeira quando usam o rendimento
para poupar para uma emergéncia, o que resulta na acumulagao de riqueza ou na aquisi¢ao
de mais riqueza investindo (Wakita et al., 2000). A relacdo de causa e efeito entre o
rendimento e a poupanca tem sido documentada em vérios estudos empiricos. Para o
Quénia, Arok (2014) descobriu que o rendimento per capita provoca um impacto positivo
sobre a poupanga bruta. O mesmo estudo também encontrou causalidade unidirecional que
vai do crescimento econdémico a poupanca interna bruta. Schmidt-Hebbel et al. (1992)
analisaram a poupanca das familias em paises em desenvolvimento usando uma amostra
de 10 paises. Os resultados mostraram que a tendéncia do rendimento, a taxa de
crescimento do rendimento e o desvio de tendéncia do rendimento tém efeito positivo nas
taxas de poupanga. Para Alves e Cardoso (2010) o consumo das familias tendera a ser
“alisado” ou a ser mais suave em fung¢do do seu rendimento permanente, isto €, o
rendimento que em média esperam receber ao longo do ciclo de vida. Desta forma,
flutuagdes inesperadas e tempordrias no rendimento disponivel tenderdo a manifestar-se
em flutuacdes no mesmo sentido na poupanga. Reforgando a hipotese apresentada por
Burrows e Theodor (1974) apud Mualley (2011), os consumidores podem afetar o seu
rendimento disponivel em gastos com bens e servicos ou em poupanca. A forma mais
simples da hipétese € que o nivel de consumo planeado pelos consumidores sujeita-se ao
nivel de rendimento disponivel. A agregacdo do consumo e da poupanga deve equivaler
ao total do rendimento, e, no entanto, se o consumo variar em fun¢do do rendimento, o
mesmo Ocorre com a poupancga.

Relativamente a riqueza, Samuelson e Nordhaus (2005), afirmam que os ricos
poupam mais do que os pobres, tanto em valor absoluto como em percentagem do

rendimento. Os muito pobres ndo conseguem poupar nada, pelo contrario, tendem a gastar
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mais do que ganham, reduzindo a sua poupanca acumulada ou aumentando o
endividamento®. Alves e Cardoso (2010, p. 61) afirmam que a riqueza é uma potencial
fonte de poder de compra presente ou futura, sendo que aumentos significativos e
considerados ndo temporarios no seu valor (em particular resultantes de uma valorizagdo
nos pre¢os dos ativos) podem ser equiparados pelas familias a aumentos no seu rendimento
permanente, com impacto positivo nos niveis de consumo (e negativo na poupanca).
Efeitos contrarios verificam-se quando ocorrem perdas de valor da riqueza resultantes de
uma desvalorizacdo dos ativos, que poderdo motivar um aumento da poupanca com vista
a reposicdo dos valores de riqueza. Para Blundell et al. (2010) apud Alves e Cardoso
(2010), os individuos tendem a poupar menos quando os seus rendimentos sdo mais baixos
ou quando as suas necessidades de despesa sao mais elevadas, por exemplo, periodo de
desemprego, inicio da vida ativa, matriménio e nascimento do filho, arrendamento de
residéncia, etc. Uma relacdo direta e positiva entre o rendimento e a poupanga foi
encontrada por Wakita et al. (2000), quando verificou o efeito da raca na poupanga.

Em termos tedricos é quase impossivel abordar a relagao positiva entre o rendimento
€ a poupanga sem, no entanto, apresentar a exposicdo de Keynes (1936) que enfatiza o
papel dominante que o rendimento desempenha como um dos determinantes da poupanga.
Ele argumenta que o consumo e a poupanga tém uma relagao estavel com o rendimento
disponivel, fundamentando com o conceito da fun¢cdo de propensdao marginal a consumir
€ a poupar.

A funcdo da poupanca corresponde ao simétrico da fungio consumo®

, € € composta
por duas componentes: I - Poupanca Auténoma (S), isto &, que nio depende da renda atual,
poupanga acumulada; II - Propensdo marginal a poupar (sY), percentagem da poupanca
explicada pelo rendimento atual (representa o acréscimo de poupanca das familias
resultante da variacdo de uma unidade monetaria do rendimento) (Pinho, 2015, p. 116;

Lopes e Vasconcellos, 2013).

S=—C+(1+c)YeoS=S+sY (nH
as a?%s
S—E>OQE<OGOSSS1 (2)

s Poupanca dos agentes econémicos superavitarios.

6 Rendimento ndo consumido.
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Onde C é Consumo auténomo; ¢ é a propensdo marginal a consumir; e Y é o
rendimento.

Contudo, a maioria dos agregados familiares tem pouca riqueza € 0 seu consumo
rastreia o seu rendimento. Mas eles tém uma pequena quantidade de poupanca que usam
em caso de quedas acentuadas no rendimento ou necessidades de gastos de emergéncia

(Shawa, 2016).

2.1.2. Estado civil e Género

Relativamente ao género, Fitzsimmons e Leach (1994) descobriram que quando o
nivel educacional da esposa aumentava, a percentagem de mudanga no patriménio da sua
familia tendia a diminuir. Smith e Ward (1980) descobriram que o nivel educacional de
uma esposa ndo era um determinante significativo na riqueza da familia.

Quando o casal tem os mesmos objetivos e sendo os dois a contribuirem para o
orcamento do agregado familiar € irrefutdvel que estes terdo maior probabilidade de nao
consumirem tudo que auferem e assim destinarem parte do rendimento para poupanca
(Wakita et al., 2000). Smith (1995) descobriu que ser casado aumenta o patrimonio
liquido. Blau e Graham (1990) estudaram os agregados familiares que inclufam familias
chefiadas por um unico elemento do agregado. Eles descobriram que quando os chefes da
familia sdo mulheres e solteiras, hd menos probabilidade de poupar. Como os efeitos do
estado civil sobre o patriménio liquido diferem por género, essas duas varidveis (ou seja,
estado civil e género) foram classificadas de forma cruzada no estudo de Blau e Graham
(1990), e hipotetizou-se que, independentemente do género, a mudanca no patriménio de
poupanga e a mudanca no patrimonio liquido da habitacdo seria maior para os
entrevistados casados do que para os entrevistados nao casados. Além disso, como o status
econdémico de um chefe de familia representado por uma mulher solteira € vulneravel, em
geral os ndo casados do sexo feminino tinham a hipétese de ter uma mudanga menor no

patriménio liquido de poupanga.
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2.1.3. Gestao e planificacio do Orcamento Familiar e Acesso a Informacao

financeira

Planificar o orcamento familiar € uma tarefa bastante relevante, permitindo gerir de
forma racional os recursos escassos do agregado familiar para fazer face as necessidades
ilimitadas, e evitar os gastos por emocdes ou por impulso. De uma forma geral, eventos
desagraddveis como dificuldades financeiras e choques de satide no final da vida,
fornecem incentivos para o planeamento. Além disso, o planeamento afeta os niveis de
riqueza, bem como a escolha de carteiras. E os individuos que planeiam sdo mais
propensos a manter grandes quantidades de riqueza e a investir as suas riquezas em ativos
de alta rentabilidade, como acdes, mesmo que isso acarrete maior risco. Assim, o
planeamento desempenha um papel importante na explicacio do comportamento da
poupanga dos agregados familiares (Lusardi, 2001). A perda de rendimentos fez com que
as familias repensassem os seus gastos, focando-se nos seus habitos de poupanga, cortando
o supérfluo, comparando os precos, procurando informacdo para melhor escolher,
renegociando os contratos, “esticando” os seus salarios, e tudo através de uma gestdao do
or¢camento mais eficaz (Deco, 2017, em Leal, 2018). Para se aprender a poupar é relevante
aprender antes a planear e gerir um orcamento, ter conhecimento do sistema e dos produtos
financeiros e ser responsavel no que toca as questdes financeiras, sempre cientes dos seus
direitos e deveres enquanto consumidores (Pontes, 2016; referido por Leal, 2018).

Planear € a antecipacdo ou criacdo de um conjunto de medidas previamente que
facilitard o alcance dos objetivos preconizados. Para Leal (2018) a planifica¢do € a base
para responder a questdes como: O que gastar e o que poupar? Como gastar € como
poupar? Quanto gastar e quanto poupar?

Durante a vivéncia das familias elas sdo levadas a tomar decisOes financeiras e para
o sucesso delas € necessario que estas tenham acesso a informacgdes financeiras que lhes
dard a capacidade de tomar decisdes racionais. A literacia € a capacidade de aceder, avaliar
e usar a informagdo (Braga e Lopes, 2009). Concordando com esta defini¢do, a Deco
(2015) salienta que a informacao financeira d4 a competéncia aos individuos que permitira
realizar uma boa gestdo do or¢camento familiar, a planificacdo e escolhas de produtos
financeiros adequados, a aplicacdo de poupanca de forma rentdvel ou o recurso ao crédito
em condi¢Oes vantajosas. Conclui-se que a informacao financeira complementa a gestao e

a planificagdo do orcamento e espera-se que as pessoas que tém informacdo financeira
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influenciem de forma positiva a poupanga, mantendo outros fatores constantes. Poupar é
importante, mas nio é suficiente. E fundamental que a poupanca seja capaz de produzir
riqueza ou agregacao no valor inicial, o mdximo possivel (Mendes, 2015).

O orcamento € composto pelas receitas e despesas previstas num determinado
periodo (Raposo, 2014), e pode ser elaborado mensalmente ou anualmente. A implicagdao
basica do modelo de ciclo de vida é que os agentes planeiam o consumo e a poupanca
considerando os seus recursos ao longo do tempo de vida. Assim, os agentes estdo com
uma visdo de futuro, antecipam o declinio no rendimento na reforma e poupam para
compensar a mudanca de recursos no futuro (Lusardi, 2001). Na sua elaboragdo deve-se
comegar por avaliar a situacdo financeira inicial. Se concluir que as despesas a partida sao
superiores aos rendimentos, o primeiro objetivo do orcamento devera ser o de equilibrar
através de cortes nas despesas e € preferivel que a adaptacdo no orcamento seja para que
as receitas superem as despesas, para dar primazia a poupanca.

A heterogeneidade na poupanca das familias fundamenta-se pela diferenca de
rendimento e efetivamente na forma como os agregados familiares podem diferir
substancialmente na implementacao dos planos de poupanca, porque enfrentam diferentes

custos de planeamento e diferentes formas de aprendizagem (Lusardi, 2001).

2.1.4. Desemprego

Manjic (2016) utilizou dados para o periodo de 2000-2015 para investigar a relacio
de vérios indicadores macroecondémicos e demograficos para os paises Balcas. O modelo
estatistico utilizado evidencia através dos resultados obtidos, insignificincia estatistica
para a taxa de desemprego, a taxa de depodsito e a taxa de investimento. As outras variaveis
macroecondmicas como o rendimento, a taxa de juro e a taxa de inflacdo influenciaram de
forma significativa a poupanca. Partindo do pressuposto que a poupanga tem como seu
principal determinante o rendimento, € expectavel assumir que uma pessoa desempregada
seja menos propensa a poupar.

Alves e Cardoso (2010) no seu estudo sobre o comportamento da poupanga em
Portugal, obteve como resultado para a varidvel desemprego, uma poupanca
significativamente inferior a observada naquelas em que o representante trabalhava. E em
termos do nivel de poupanca, a magnitude do impacto ndo foi significativamente diferente
ao longo da metade superior da distribui¢do da poupanca. Por seu turno, a relagdo negativa

entre o desemprego e a taxa de poupanca deixou de ser significativamente diferente de
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zero para os percentis mais elevados da respetiva distribuicdo. Uma relagdo positiva e
estatisticamente significativa entre o emprego e a poupanca foi encontrada por Allen et al.

(2016).

2.1.5. Empréstimo

No que diz respeito ao empréstimo, Shawa (2016), sustenta que a hipétese do ciclo
de vida prevé correlacdes positivas entre taxas de juro e poupanga, se o efeito de
substituicdo ultrapassar o efeito rendimento. Se um domicilio for um credor liquido, por
outro lado, um aumento na taxa de juro aumentara o rendimento ao longo do tempo de
vida, e assim aumentard o consumo e reduzird a poupanga. Desta forma, de acordo com o
modelo intertemporal, o impacto da taxa de juro na poupanga € ambiguo. Schmidt-Hebbel
et al. (2000) concluiram que a taxa de juro real tem uma relacdo negativa com a taxa de
poupanga.

Segundo Harvey (1985), apud Mualley (2011), a teoria macroeconémica padrdo para
os paises industrializados pressupde que o investimento e a procura por moeda variam
inversamente com a taxa de juro. No entanto, esta teoria ¢ irrelevante para Africa, porque
existem mercados de titulos quase insignificantes, e o banco central perde algum controlo
sobre a oferta de moeda. As taxas de juros reais baixas ou negativas desencorajam a
mobiliza¢do de poupangas e a canaliza¢do das poupancas através do sistema financeiro.
Isto tem um impacto negativo na quantidade e qualidade do investimento e, portanto, no
crescimento econémico (Shawa, 2016). Num estudo sobre a poupanca doméstica nos
paises desenvolvidos, Schmidt-Hebbel et al. (1992), encontraram uma influéncia ndo
significativa, pequena e principalmente negativa da taxa de juro doméstica sobre a
poupanga das familias. Serres e Pelgrin (2003), para os paises da OCDE’, concluiram que
a taxa de poupancga privada estd negativamente relacionada com a taxa de juro real.

A doutrina de McKinnon (1973) e Shaw (1973), no entanto, postula que, sob
condicoes de repressdo financeira, o efeito de substituicdo domina o efeito de rendimento.
A doutrina também postula que ha um efeito de carteira no qual um aumento nas taxas de

juro reais induz a uma mudanca na composicdo da carteira de riqueza de ativos ndo

7 OCDE-Organizagio para Cooperagdo e Desenvolvimento Econémico.
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financeiros para ativos financeiros, aumentando assim a intermediacdo financeira. Sob
essa doutrina, portanto, as taxas de juro reais (taxa de depdsito real) aumentardo a
poupanca (Shawa, 2016).

Os resultados encontrados por Shawa (2016) mostram um coeficiente positivo e
altamente significativo em todos os modelos. De acordo com modelo intertemporal, o
impacto das taxas de juro na poupanca das familias é ambiguo. Taxas de juro mais altas
aumentam o custo de oportunidade do consumo, forcando as familias a aumentar a
poupanga (o efeito de substituicdo), enquanto aumentam a riqueza de poupadores
(aforradores) positivos, e portanto, o seu consumo aumenta (o efeito de rendimento).
Assim, a poupanga terd uma rela¢do positiva com a taxa de juro somente quando o efeito
de substitui¢do ultrapassar o efeito do rendimento.

Os estudos desenvolvidos por McKinnon (1973), Shaw (1973) e Athukoroala e Sen
(2004), apud Shawa (2016), defendem um efeito positivo da taxa de juro sobre a poupanca,
e argumentam que quando um pais € caracterizado pela repressdo financeira, a
liberalizacdo das taxas de juro aumentariam a poupanga e a oferta de recursos financeiros
para o investimento na economia.

Ferrucci e Miralles (2007) mediram a participacdo do crédito no desenvolvimento
do setor privado e concluiram que este exerce um efeito negativo sobre a poupanca. Para
Shawa (2016, p. 102), as restricdes de liquidez e os empréstimos também podem afetar a
poupanga privada, por exemplo, devido a falta de disposi¢cdo dos bancos em emprestar
devido a incerteza de rendimentos futuros ou de risco moral do comportamento padrao do
“tomador” de empréstimo (e assim, individuos que gostariam de “tomar” empréstimos
para aumentar o consumo atual ndo podem fazé-lo). Eles estdo constrangidos em consumir
a sua liquidez corrente (rendimento e ativos correntes). No entanto, se as restricdes de
endividamento forem menos rigorosas, o consumo atual aumentard e a poupanca
diminuird. Haque e Montiel (1989), apud Shawa (2016), fundamentaram que para os
paises em desenvolvimento as restrigdes de crédito sdo a principal causa dos desvios da

equivaléncia Ricardiana.
2.1.6. Idade

O ponto de partida sobre o efeito da idade na poupanca tem sido sustentado pela
hipétese do ciclo de vida. A Hipoétese do Ciclo de Vida € outra teoria popular que explica

a poupanga, desenvolvida por Franco Modigliani e os seus colaboradores Albert Ando e
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Richard Brumberg. A teoria é construida sobre o comportamento do consumo e poupanga
de um agente representativo que supostamente maximiza o valor presente do rendimento
vitalicio sujeito a uma restricao orcamental (Tobin, 1967; Modigliani, 1970; Modigliani e
Ando, 1983; Modigliani, 1998; Gourinchas e Parker, 2002; Deaton, 2005, em Shawa,
2016). O agente representativo distribui o seu consumo ao longo da vida acumulando
poupanca durante os anos de ganhos e mantendo os niveis de consumo durante a sua
reforma.

No dominio do ciclo de vida, Shawa (2016) defende que a composicdo etdria da
populacdo tem uma influéncia significativa no comportamento da poupanca das familias.
Os jovens e os idosos tém baixo rendimento e baixa poupanca. Os que estdo na meia-idade
tém maior produtividade, rendimento e poupam mais para pagar as suas obrigacdes
passadas e financiar a sua reforma. A poupanca agregada serd, portanto, afetada pela
distribuicdo etédria da populagdo. Por extensdo, a teoria do ciclo de vida implica entdo que
um suposto aumento no nimero de cidadaos jovens e idosos num pais aumenta a sua carga
total na economia como dependentes da forca de trabalho e, portanto, provoca a
diminuicdo dos niveis de poupanca agregados (Tshabalala et al., 2017). Relativamente a
esta assercdo, Mualley (2011) expde que as pessoas idosas e as criancgas sdo geralmente
classificadas como membros ndo produtivos da sociedade. Logo, o aumento dos seus
nimeros em relagdo aos membros produtivos da sociedade, uma propor¢ao que € referida
como a razdo de dependéncia da idade, mais provavelmente levard a uma reducdo na
poupanca.

Quando a andlise € voltada para as implicagdes do ciclo de vida na poupanga e na
conta corrente, Tshabalala et al., (2017) obtiveram como resultado uma correlagdo positiva
entre o ciclo de vida e a poupanga, sugerindo também a diminuicdo da dependéncia da
forca de trabalho para melhorar a conta corrente. De igual modo, Ciftcioglu e Begovic
(2010) implementaram o estudo sobre os determinantes no Japdo. Para o efeito usaram
dados em painel para o periodo de 1955-1987. Os resultados identificaram como principais
determinantes da poupanga, a idade, a estrutura da populacdo, devido ao rapido
crescimento populacional, e 0 aumento do niimero de pessoas com mais de 65 anos.

No que concerne as variaveis demograficas, Leff (1969) descobriu que a taxa de
dependéncia da idade teve um forte efeito negativo na poupanga. J& Masson (1987),
Masson (1988) e Collins (1991), apud Shawa (2016), estabeleceram um efeito ambiguo

do indice de dependéncia com uma influ€ncia negativa sobre a poupanca em paises com
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altas taxas de crescimento populacional, e vice-versa. Diferente do resultado encontrado
por Manjic (2016), que aferiu que a dependéncia da idade influéncia de forma positiva a
poupanca. Loayza et al. (2000) aferiram sobre o impacto negativo e significativo entre os
ricios de dependéncia de jovens e idosos na taxa de poupanga privada. Discutindo os
determinantes da poupanga privada na OCDE, Serres e Pelgrin (2003) estabeleceram que
a taxa de poupancga privada estd negativamente relacionada com a taxa de dependéncia de
idosos. Wakita et al. (2000) descobriram que a poupanga do agregado diminui quando a
idade do responsavel do agregado aumenta.

Ferrucci e Miralles (2007) descobriram que o envelhecimento da populacdo reduziu
a poupanga privada ao longo do tempo. O ripido crescimento populacional também
aumenta a proporcao de jovens e pode afetar negativamente a poupanca, a menos que isso
seja compensado por um aumento no rendimento ou numa diminui¢do no consumo da
populacdo trabalhadora (Shawa, 2016). No trabalho desenvolvido por Schmidt-Hebbel et
al. (1992), a taxa de dependéncia teve um efeito amplamente eldstico, onde os autores
fundamentaram o facto através da dependéncia da técnica de estimacdo utilizada. As
tendéncias demogréaficas sobre os habitos de poupanca em Portugal, foram investigadas
por Fernandes (2014), onde o autor concluiu que a poupanca aumentou até a faixa etdria
entre os 45 a 64 anos e diminuiu posteriormente, na idade da reforma. Corroborando com
um estudo desenvolvido por Solmon (1975), que descobriu que a idade do chefe do
agregado familiar afetava negativamente a poupanca total do agregado familiar, o que
sugere que a medida que o chefe do agregado familiar envelhece é provdvel que a

poupanca do agregado diminua.
2.1.7. Educacio

Os niveis de educacdo podem também possuir um poder explicativo no
comportamento da poupanga das familias. As familias cujos niveis de educagdo sao mais
elevados tém uma preferéncia de consumo de curto-prazo menor e, logo, uma maior
propensdo a poupar (Oliveira, 2017). Encontramos evidéncias da relacdo inversa entre a
riqueza e a escolaridade nos estudos desenvolvidos por Hubbard et al. (1995) e Bernheim
e Scholz (1993), onde observam que a riqueza € particularmente baixa para as familias
cujo “chefe” tem baixa escolaridade.

A educacgdo destina-se a fornecer as pessoas conhecimento que poderd ajuda-las a

manter os or¢camentos domésticos, escolher entre varios planos de poupanca, controlar as
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suas dividas, bem como para estar preparado para tomar decisdes de investimento (United
States Senate, 2003; apud Gaisina e Kaidorova, 2017). A educagdo tem, por si s, um valor
intrinseco que pode afetar as op¢des de poupanca. A vontade de poupar tem uma conexao
forte com o retorno real que a poupanga produz. Ora, individuos mais instruidos t€m mais
capacidade de criar carteiras mais diversificadas e mais eficientes, logo mais rentdveis, o
que promove a formacdo de poupanga neste grupo de agentes (Oliveira, 2017).

Solmon (1975) afirma que pessoas com niveis de educacdo mais baixa tendem a
auferir rendimentos menores, e t€ém mais dificuldade em ter situacdes profissionais
estdveis, 0 que promove um impacto negativo sobre a poupanca. Pelo contrario, pessoas
com niveis de educagdo mais elevados esperam obter um nivel de rendimento permanente
mais elevado, estimulando a poupanga. Para Gaisina e Kaidorova, (2017), ser bem-
educado nem sempre significa ser alfabetizado financeiramente e tomar decisdes eficientes
em relagcdo as proprias finangas, realcando o poder explicativo da informacgao financeira
na poupanga. Pessoas com um nivel de educacdo formal mais baixo, mas com melhor
experiéncia no consumo de produtos financeiros, poderiam estar mais bem preparadas para
tomar decisdes financeiras, incluindo aquelas relacionadas com a poupanca. Hao (1996)
mostrou que as pessoas que tinham niveis de ensino inferiores ao ensino médio
acumularam menos patriménio liquido, e os que tinham mais de um diploma do ensino
médio acumularam um patriménio liquido maior. Solmon (1975) descobriu que a
propensdo marginal a poupar aumentava junto com o nivel educacional dos respondentes.

Segundo Zins e Weill (2016), a educagdo estd positivamente associada ao crédito
formal e informal, mas quando se trata de poupanga, observamos apenas uma relacao
positiva com a poupanga formal. Pessoas educadas pedem mais empréstimos para
financiar a educagdo, casa e terra € menos para financiar negécios ou para fins médicos.
Soumar¢ et al. (2016) usaram os dados do “Global Financial Inclusion” (Global Findex)
do Banco Mundial e os resultados indicaram que o acesso ao financiamento formal na
Africa Central é impulsionado por caracteristicas individuais, enfatizando a educacio e o
rendimento. Como recomendacdo, sugeriram a ampliacdo do acesso a educagdo. A cultura
de poupanca na Africa do Sul ndo se caracteriza apenas pelas limitacdes monetdrias dos
pobres, mas também pelos seus baixos niveis de educagdo financeira (Tshabalala et al.,
2017).

Para o Cazaquistdo, 405 domicilios/familias foram analisados por Gaisina e

Kaidorova (2017), para examinar o efeito da literacia financeira nas taxas de poupanca.
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Os resultados da andlise mostram que, se um respondente dd pelo menos uma resposta
correta, isso afeta positivamente as taxas de poupanca, bem como se pode observar que
quanto maior o nivel de alfabetizacdo financeira, maiores sdo as taxas de poupanca.
Bernheim e Garrett (1996) ilustraram que as taxas de poupanga aumentam com a educagao,
ao mesmo tempo em que o estudo enfatiza que os individuos de baixo rendimento t€ém
menos acesso a educagdo financeira. Dada a relevancia da educacdo, e em particular a
educagdo financeira, a Organizacdo para Cooperacdo e Desenvolvimento Econémico
(OCDE, 2012) defende que a educacdo financeira deve comecar o mais cedo possivel,
idealmente desde o inicio da escolaridade formal, e defende que deve continuar até ao final

do tempo dos alunos na escola.
2.1.8. Tamanho do agregado familiar

A despesa da familia € proporcional ao nimero de elementos que compdem o
agregado familiar. Familias mais numerosas tém maiores custos, que se ndo forem
compensados com o aumento da receita, as deixam em maior dificuldade na gestdao do
orcamento. Evidéncias empiricas sobre a relacdo inversa do tamanho da familia e a
poupanga foram apresentadas por Lawrence (1991) e Gedela (2012). Cada crianca
adicional no agregado familiar reduz a poupanga da familia (Wakita et al., 2000), um
resultado similar ao encontrado por Smith (1995). O nimero de filhos no agregado afeta
as necessidades da familia e consequentemente o consumo (Stampfl, 1978). Resultado
contrério foi apresentado por Douthitt e Fedyk (1989) quando mostraram que os casais
com filhos eram mais propensos a aumentar as suas poupangas constantemente. Os
autores também descobriram que as familias que s6 tinham um filho viam as suas
poupangas reduzidas nos primeiros meses do nascimento do filho, mas depois do filho
atingir um ano de vida a poupanca aumentava rapidamente até este atingir a idade dos
quatro anos. Igualmente, para as familias com dois filhos, o primeiro filho afetava
negativamente a acumulacio de ativos mais do que o segundo filho. Familias com dois
filhos, no entanto, experimentaram um declinio nas suas poupangas por um longo periodo
em relacdo as familias com um ou nenhum filho.

Smith e Ward (1980) e mais tarde Hao (1996) descobriram que o nimero de filhos
e a idade do filho condicionava o patriménio e a poupanga das familias, esperando-se
através dos resultados obtidos, que uma crianca adicional de 5 a 18 anos reduzisse o total

de ativos financeiros na posse da familia.
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2.1.9. Local da Habitacao

Quanto as varidveis demogréficas, Loayza et al. (2000) evidenciaram que a taxa de
urbanizacdo tem um impacto negativo e significativo na taxa de poupanga privada. Em
relacdo a urbanizacdo, Elbadawi e Mwega (2000) observaram que a urbanizacdo pode
reduzir ou aumentar a taxa de poupanga. Pode reduzir a taxa de poupanca privada se a
poupanga preventiva associada a volatilidade do rendimento no setor agricola for reduzida
e se este efeito dominar o aumento da poupancga, porque os moradores urbanos podem ter
melhor acesso a instrumentos financeiros. Shawa (2016) realca as necessidades politicas
que melhorem o acesso aos instrumentos financeiros em dreas rurais.

Existe uma grande concentracao de institui¢des financeira nos centros urbanos e os
residentes t€ém maior acesso a informacao e oportunidade de empreender. Para Loayza et
al. (2000), as areas rurais tém menos oportunidades de consumo do que as dreas urbanas,
e esse facto € importante nas escolhas dos agentes. Bebczuk et al. (2015) reiteram que os
moradores das zonas rurais t€m menos acesso aos instrumentos de poupanga oferecidos
por instituicdes financeiras. Fator que estd na base da existéncia de formas de poupanca

como a aquisicao de terrenos, animais ou simplesmente “guardar dinheiro em casa”.
2.2. Inclusao Financeira

2.2.1. Inclusao Financeira e crescimento econémico.

A andlise sobre os determinantes da inclusdo e liberalizagdo financeira €
intertemporal devido a grande importdncia no desenvolvimento de qualquer sistema
financeiro. Para Terzi (2015) a inclus@o financeira ajuda a construir a poupanga interna,
reforcar a resiliéncia do setor doméstico e do financeiro, e a estimular a atividade
empresarial e empreendedora. O mesmo afirma que a populacdo de baixo rendimento é
comparativamente imune a ciclos econémicos, de modo que inclui-las no setor financeiro
tendera a elevar a estabilidade das bases de depdsitos e empréstimos. Hannig e Janssen
(2010), em Terzi (2015), salientam que as institui¢des financeiras que atendem as classes
mais baixas tendem a adaptar-se as crises macroecondmicas € ajudam a sustentar a
atividade econdmica local. Assercdo semelhante surge com Han e Melecky (2013),
deliberando que a inclusdo financeira proporciona aos individuos a possibilidade de ter um
lugar seguro para poupar e consumir no futuro, e assim, pode promover estabilidade

financeira, ja que um alto nivel de uso de depdsitos bancdrios contribui para uma base de
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depdsitos mais estdvel para bancos em dificuldades. Fungacovd e Weill (2015) consideram
que ter uma conta formal serve como uma chave de entrada para o setor financeiro porque
permite que o individuo abra uma conta de poupancga e solicite um empréstimo.

Os pioneiros do estudo empirico sobre a liberalizacao financeira, McKinnon (1973)
e Shaw (1973), certificaram que esta é a maneira mais eficaz de aumentar a poupanga
doméstica, o investimento e garantir o crescimento sustentivel nos paises em
desenvolvimento. Facto que € evidenciado no estudo desenvolvido por Lajili e Gilles
(2018), ao analisar a relacdo entre integracdo financeira, abertura de politica e o
crescimento do PIB per capita, para uma amostra de 108 paises em desenvolvimento entre
1984-2008, demonstrando que a liberalizacdo financeira afeta positivamente e diretamente
o crescimento econdmico, através do seu efeito no investimento e no comércio. Em geral,
as finangas inclusivas sdo cruciais para sustentar o desenvolvimento econdémico e social e,
espera-se também, que conduza a uma maior estabilidade financeira e encaminhe ao
crescimento econdmico (Terzi, 2015).

2.2.2. Principais determinantes da inclusao Financeira.

Analisando os determinantes da inclusdo financeira em Mogambique, Jossefa
(2011), utilizou dados referente ao inquérito, conduzido pela FinScope no ano de 2009,
aos individuos adultos residentes. O autor verificou que os fatores socioecondémicos e
comportamentais determinam o acesso ao sistema financeiro, especificamente aos
individuos maiores de idade, com alto nivel de escolaridade e que possuem maior
rendimento, que segundo o autor sdo os que t€ém maior probabilidade de serem incluidos
no sistema financeiro formal. Para o sistema financeiro informal foi relevante o sexo, ou
seja, pessoas do sexo feminino, com 35 anos de idade e que auferem um rendimento
elevado. Posteriormente, surgiram vdarios estudos que obtiveram resultados andlogos,
como € o caso de Zins e Weill (2016), que examinaram os determinantes da inclusdo
financeira em Africa. Para o efeito usaram a base de dados do Banco Mundial para 37
paises africanos utilizando o modelo Probit. Concluiram que ser do sexo masculino, maior
de idade, com maior nivel de instru¢do e com maior rendimento, favorece a inclusdo
financeira. No mesmo estudo, descobriram que os determinantes da inclusdo financeira no
sistema formal diferem dos do sistema financeiro informal. Allen et al. (2016)
relacionaram as caracteristicas individuais e a inclusdo financeira e observaram que a

probabilidade de possuir uma conta numa instituicdo financeira formal é maior para

23



pessoas mais ricas, mais instruidas, mais velhas, urbanas, empregadas e casadas. Segundo
os autores, aumenta a probabilidade de poupar formalmente para as mesmas caracteristicas
individuais. Finalmente, a probabilidade de obtencdo de empréstimo a uma instituicao
formal € maior para homens mais velhos, instruidos, mais ricos e casados. Igualmente,
Soumaré et al. (2016) identificaram e analisaram os determinantes da inclusdo financeira
na Africa Central e Ocidental e concluiram que o acesso ao financiamento formal nas duas
regides € impulsionado principalmente por caracteristicas individuais, como: sexo,
educagdo, estado civil, tamanho do agregado familiar, drea de residéncia e grau de
confianga nas institui¢des financeiras. Quando a andlise € voltada para outros indicadores
da inclusdo financeira (poupanca, empréstimo e a frequéncia de uso dos servigos
financeiros), encontraram significincia estatistica para outras regides de Africa, mas nio
necessariamente para a Africa Central e Ocidental. Nesta conformidade, Soumaré et al.
(2016) recomendam o fortalecimento das politicas reguladoras para melhor proteger os
consumidores de servicos financeiros, ampliar o acesso da populagdo a educacio, facilitar
o acesso ao financiamento para grupos vulneraveis (mulheres, jovens, pobres, etc.) e
aumentar o numero de postos de trabalho permanentes e estdveis. Os mesmos
determinantes revelaram-se estatisticamente significativos no estudo desenvolvido por
Fungécova e Weill (2015), sobre os determinantes da inclusao financeira na China. Eles
descobriram que o rendimento e a educagao influenciam na escolha entre crédito formal e
informal, mas a educa¢do nao influencia o aumento do valor a receber no crédito formal
na China. Relativamente ao género verificaram que as mulheres sdo excluidas e como
alternativa substituem o crédito formal pelo informal. Contrariamente, Aterido et al.
(2013), n3o encontraram significAncia estatistica para a varidvel género, quando
analisaram a inclusdo financeira em nove paises africanos. Para além das caracteristicas
individuais, Demirgii¢-Kunt et al. (2013) demonstraram que a religido pode influenciar a
inclusdo financeira.

As caracteristicas do pais também foram apontadas como fator relevante na inclusao
financeira por Allen et al. (2016), em Zins e Weill (2016), assegurando que institui¢des de
alta qualidade, leis eficientes, forte execucao de contratos e estabilidade politica, trazem
mais inclusdo financeira. Além disso, a caracteristica do setor bancario e a maior confianca
nos servigos bancdrios, a redugdo dos custos na abertura de conta, a boa localizacdo das
institui¢des financeira e a maior divulgagdo dos servicos financeiros, permitem uma maior

inclusdo financeira.
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2.2.3. Obstaculos a inclusdo Financeira.

Terzi (2015) aponta trés fatores relevantes e necessdrios na implementacdo da
inclusdo financeira. A primeira é a qualidade das politicas regulatdrias, ou seja, as politicas
devem ser eficazes e devem reduzir o excesso de regulacdo, deve haver sinergia interna.
Em segundo, € importante que as politicas voltadas para a inclusdo financeira estejam
intimamente ligadas a estabilidade macroeconémica. Por dltimo, a inclusdo financeira sé
é possivel se for realizada de forma responsdvel. Na medida em que a inclusdo versa sobre
o aumento da capacidade de usar servicos financeiros e tirar 0 maximo proveito, € crucial
que aqueles que sdo diretamente afetados sejam financeiramente alfabetizados e capazes
(Rillo, 2014; apud Terzi, 2015).

Segundo Hannig e Jansen (2010), a inclusao financeira visa atrair a populagao “sem
banco” para o sistema financeiro formal, de modo que eles tenham a oportunidade de ter
acesso aos servicos financeiros que vao desde a poupancga, aos pagamentos € as
transferéncias até ao crédito e aos seguros. Os sistemas bancdrios africanos sdo menos
inclusivos do que os outros. Eles observam que 21% das empresas afirmam ter uma linha
de crédito e 16,5% das familias relatam ter uma conta numa institui¢ao financeira formal
nos paises medianos africanos, enquanto os niimeros sao respetivamente 43% e 21% nos
paises nao africanos (Beck e Cull, 2015; apud Zins e Weill, 2016).

Para a Turquia, Terzi (2015) analisou a inclusao financeira com base nas PME e
verificou que o acesso ao financiamento nao € o maior problema enfrentado pelas PME
turcas. Os problemas prementes para as PME turcas sdo as dificuldades em encontrar
clientes, pessoal qualificado e gestores experientes, bem como altos custos de produg@o.
Em termos de perspetivas politicas, o governo concentra-se em melhorar a inclusao
financeira das PME com varios programas: o Angel Investment Scheme, o G-43 Anatolian
Venture Capital Fund, o KOBI Venture Capital Investment Trust e os programas Istambul
Venture Capital Initiative.

Demirguc-Kunt e Klapper (2012), apud Soumaré et al. (2016), mostraram que Africa
fica atrds de outras regidoes do mundo em desenvolvimento em termos de inclusdo
financeira; eles apontaram que o alto custo para obtencdo de uma conta, a distincia
geografica e a falta de documentacdo, sdo os principais obstdculos para a inclusdo

financeira em Africa. Esses obstdculos tendem a dissipar-se 2 medida que o PIB per
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capita® aumenta e sdo menos observados em paises com melhor ambiente competitivo,
aberto, mais favoravel ao mercado e com um sistema financeiro bem instituido, com
infraestruturas de informacdo mais transparentes e desenvolvidas. Analisando
especificamente o efeito da localizagdo geografica das instituicdes financeiras como
determinante da inclusdo financeira, Anson et al. (2013) estudaram o papel central que
pode ser desempenhado pelos correios na promocao da inclusdo financeira, devido a sua
acessibilidade e localizacdo geografica generalizada em dreas rurais e pobres.

Usando uma regressao logistica multinomial, Wang e Guan (2017) mostraram que
0s correios sao mais propensos a incluir os individuos de grupos vulnerdveis, como os
mais pobres, os menos instruidos e os deficientes, do que as institui¢cdes financeiras
tradicionais. Eles mediram o nivel de inclusdo financeira entre os paises, onde os
resultados revelaram que os paises europeus e os norte-americanos desenvolvidos,
desfrutam de niveis mais elevados de inclusdo financeira do que os paises menos
desenvolvidos da Africa e a maioria da Asia. Quando Wang e Guan (2017) implementaram
a andlise econométrica sobre os dados extraidos do Global Findex do Banco Mundial, para
identificar os fatores associados a inclusdo financeira, verificaram que o rendimento, a
educagdo e o uso de equipamentos de comunicacao (mobile banking), sdo determinantes
importantes que explicam o nivel de inclusdo financeira, enquanto a profundidade
financeira e o estado de saide dos bancos sdo os principais determinantes. Allen et al.
(2014), consideram a densidade populacional como o determinante mais importante para
o desenvolvimento financeiro e a inclusdo financeira em Africa, do que em qualquer outro
continente. Mostram ainda que a recente inovagdo nos servicos financeiros, o “mobile
banking”, permitiu superar o problema de infraestruturas e melhorar o acesso aos servigos
financeiros.

Quanto aos motivos para exclusdo financeira, Allen et al. (2012), em Fungécova e
Weill (2015, p. 199), fragmentam estes em dois: exclusdo voluntaria (“falta de dinheiro”,
“motivos religiosos”, “membro da familia tem uma conta”); e a exclusdo involuntaria

9% G

(“muito longe”, “muito caro”, “falta de documenta¢do”, “falta de confianga”). Os autores

8 O PIB per capita é um indicador que pondera o nivel de desenvolvimento econémico de um pafs

ou regido. Obtém-se relacionando o Produto Interno Bruto (PIB) pelo total de habitante do pais ou regio.
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apelam a necessidade de ter em conta esta diferenca entre a exclusdo voluntdria e a
involuntdria na implementacao de politicas para inclusdo. As pessoas excluidas do sistema
financeiro usam as suas eventuais poupangas acumuladas na compra de animais, terras ou
bens de consumo, como eletrodomésticos e outros utensilios. E quando eles tém
necessidade de vender parte dos seus ativos, por falta de recursos financeiros, enfrentam
dificuldades pelo facto dos mesmos estarem em forma ndo monetdria e ndo fraciondria,
obrigando-os a vender o ativo completo (Magalhaes, 2003). Quando o sistema financeiro
¢ ineficiente, como geralmente acontece nos paises em vias de desenvolvimento, pode
criar-se um entrave ao processo de crescimento econdmico, visto que, nao funcionando o
mercado de crédito, as decisdes de investimento ficam determinadas pela riqueza
individual, o que exclui a partida os pobres (Stiglitz e Weiss, 1981). A literatura tedrica e
empirica € rica em evidéncias de que a inclusdo financeira contribui para a melhoria das
condicdes de vida dos pobres e de outros grupos marginalizados ou vulnerdveis da

sociedade, permitindo-lhes acesso ao financiamento (Soumaré et al., 2016).
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3. Dados e Metodologia

Neste trabalho, concentramos a nossa andlise em estudar os determinantes da
poupanca e da inclusdo financeira em Angola através de fatores microeconémicos, mais
concretamente, nas caracteristicas individuais, nos aspetos demogréficos e nos
comportamentos financeiros. Este capitulo estd dividido em quatro sec¢des. A primeira
seccdo apresenta as metodologias de recolha de dados. A segunda descreve as varidveis
em estudo. A terceira seccdo apresenta a descricdo dos dados e a quarta sec¢ao expde a

metodologia de estudo e a especificacao do modelo.

3.1. Método de recolha de dados

A recolha de dados trata de saber “o que” e “como” vao ser recolhido os dados,
que instrumentos vao ser utilizados, questdes fundamentais das quais depende a
qualidade cientifica dos resultados e as conclusdes do estudo (Almeida e Freire, 1997;
Black, 1999; apud Coutinho, 2018). Ao estudar uma populagdo ou uma amostra,
pretende-se conhecer as suas caracteristicas para que, posteriormente, seja possivel tomar
decisdes com base neste conhecimento. A forma mais utilizada para recolher esses dados
€ o inquérito. Nesse caso diz-se que a recolha de dados € direta. Quando € inferida a partir
de dados primdrios j4 existentes, diz-se indireta e origina dados secunddrios (Santos,
2018). Para o alcance dos objetivos pretendidos, a recolha de dados para o presente
estudo empirico foi feita com recurso a fontes primdrias (inquérito”). A recolha de dados
€ um passo decisivo para qualquer estudo, sendo importante a escolha do método a
utilizar para o objetivo da pesquisa. A literatura sugere varios métodos, entre os quais
entrevistas, questiondrios ou elaboracdo de experiéncias laboratoriais. Todas as formas
de recolha de dados apresentam as suas vantagens assim como limitagdes, ndo se
devendo olhar para cada uma como substituta das outras, mas antes como métodos
complementares (Ribeiro, 2017).

Alves e Cardoso (2010), Fernandes (2014), Oliveira (2017), Henriques et al.

(2014), e Fungacova e Weill (2015) analisaram o comportamento da poupanga € 0s seus

9 Inquérito é o processo que visa a obtengdo de respostas expressas pelos participantes no estudo, e

pode ser implementado com recursos a entrevistas ou a questiondrios (Coutinho, 2018).
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determinantes em Portugal, utilizando fontes secundédrias como o Inquérito as Despesas
das Familias (IDEF) realizado pelo Instituto Nacional de Estatistica Portugués,
recorrendo a base de dados do Banco Mundial, do Banco de Portugal, da Organizagao
para a Cooperacdo e Desenvolvimento Econémico, do Eurostat e a base de dados da
comissdao europeia da AMECO. Outros trabalhos que seguem a mesma logica
metodolégica foram desenvolvidos para o continente africano por Mualley (2011),
Francisco e Sitita (2014) e Arok (2014), privilegiando a fonte secundéria de dados do
Banco Mundial.

Autores como Miyata (2003), Eckel e Wilson (2004), Holt e Laury (2005),
Dohmen et al. (2005), Harrison e Rutstrom (2008), Cooper et al. (2014), Brokesova et
al. (2016), Gaisina e Kaidorova (2017), e Ribeiro (2017), privilegiaram a escolha de
fontes de dados primdrias para a realizacdo dos seus estudos empiricos, como
questiondrios, entrevistas e experiéncias laboratoriais. Todas as metodologias de recolha
de dados sdo validas e apresentam vantagens e desvantagens, mas a escolha por uma
depende da disponibilidade dos dados, dos recursos para sustentar a ideia, do tempo, da

natureza do problema e da habilidade do pesquisador.
3.2. Variaveis em estudo e definicao das hipéteses.

Varidvel é um atributo que reflete ou expressa um conceito ou constructo e pode
assumir diferentes valores (Ary et al., 1989). A varidvel dependente utilizada para aferir
sobre os determinantes da poupanca € a poupanga das familias e para os determinantes
da inclusdo financeira utilizou-se simultaneamente a existéncia de poupanga, conta
bancdria e empréstimo. Para efeitos deste estudo, as varidveis explicativas foram
extraidas do questiondrio e medidas numa escala nominal', discreta e bindria (ver anexo
Al.1). As mesmas foram categorizadas em varidveis que identificam as caracteristicas
individuais (idade, género, estado civil, escolaridade), varidveis demograficas (local da
habitacdo, composi¢do do agregado familiar, tamanho do agregado familiar, nimero de

dependentes), varidveis que caracterizam o comportamento financeiro (situagdo laboral,

19 Uma escala nominal é aquela em que os nimeros servem apenas para nomear, identificar e
categorizar dados sobre pessoas, objetos ou factos, ou seja, em que os nimeros funcionam como rétulos

usados para identificar diferentes categorias de respostas (Coutinho, 2018).
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gestdao do orcamento, planificacdo das receitas e despesas futuras, rendimento mensal,
percecdo do grau de importincia, acesso a informacdo financeira). A sele¢do destas
varidveis teve como base as evidéncias empiricas apresentadas no capitulo anterior, que
serviram também de base as questdes formuladas no questiondrio. Estes mesmo estudos
permitiram-nos descrever os sinais esperados para cada uma das varidveis utilizadas no

estudo, tal como evidenciado na tabela 1.

Tabela 1. Varidveis explicativas

ABREVIATURAS DESCRICAO SINAL ESPERADO
IDDE Idade +/-
GENERO Género +/-
ESTCIVIL Estado Civil +/-
ESCOLDDE Escolaridade +
SITUALAB Situagao Laboral +
GESTORCA Gestao do Or¢camento +
PLANORF Planificacdo do Orcamento Familiar +
RENDMENS Rendimento Mensal +/-
GIMPOUP Perce¢do do grau de importancia da poupanca +/-
ACESSINFOFIN Acesso a informacao financeira +/-
LOCAHAB Local da Habitacdo +/-
AGREFAM Composic¢ao do agregado familiar +/-
DEPENDT Numero de Dependente +/-
COBANC Titular de Conta Bancdria +

Fonte: Elaboragdo Prépria, com base no estudo desenvolvido por Fungicova e Weill (2015), Zins e
Weill (2016), Soumaré et al. (2016), Jossefa (2011), Wakita et al. (2000), Lusardi (2001), Alves e Cardoso
(2010), Oliveira (2017) e Figueiredo (2018).

Com base na literatura apresentada no capitulo anterior, definimos as quatro

seguintes hipoteses a testar:

H1: Ser homem, casado, ter um alto nivel de escolaridade e ser responsdvel pela
gestdo do or¢camento familiar aumenta a probabilidade de poupar e ser incluido no sistema

financeiro em Angola.
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H2: Ter conta bancdria, planificar as receitas e os gastos futuros, recorrer ao
empréstimo para satisfacdo da necessidade de liquidez e ter a no¢do da relevancia da
poupanca para sustentabilidade dos projetos futuros influencia o comportamento da

poupanga e inclusdo financeira em Angola.

H3: Viver no centro urbano, ter acesso a informacao financeira e ter dependentes

aumenta a probabilidade de poupar e ser incluido no sistema financeiro em Angola.

H4: Ser maior de idade, estar desempregado ou ter um rendimento baixo diminui a

probabilidade de poupar e ser incluido no sistema financeiro.

3.3. Descricao dos dados

Para obtencdo dos dados elabordmos um questionério, que aplicimos em Angola
nas provincias de Luanda, Bengo, Kwanza Norte, Malanje, Benguela e Huambo e
tivemos uma amostra composta por 1.434 observagdes, sendo que a distribuicdo da
mesma por provincia € a seguinte: Luanda 527 observacdes, Bengo 158 observagdes,
Benguela 176 observagdes, Huambo 177 observagdes, Kwanza Norte 191 observagoes,
Malanje 195 observagdes e outras provincias 10 observagdes'!.

O inquérito foi construido de forma a agregar respostas que atendem as
caracteristicas pessoais, demogréficas e ao comportamento financeiro de cada individuo
na amostra, caracteristicas estas que julgamos relevantes para explicacdo dos
determinantes da poupanca e da inclusdo financeira, atendendo a literatura existente
(Fungéacova e Weill, 2015; Zins e Weill 2016; Soumaré et al. 2016; Jossefa 2011; Wakita
et al. 2000; Lusardi, 2001; Alves e Cardoso, 2010; Oliveira, 2017; Figueiredo, 2018). O
inquérito foi implementado de 7 de Janeiro a 10 de Fevereiro do ano de 2019. Os

inquiridos foram selecionados aleatoriamente, em porta a porta e por abordagem direita

'O Ultimo censo realizado em Angola no ano de 2014 aponta que o total da populacio angolana
¢ de 25.789.024 pessoas, e relativamente as provincias pesquisadas contabilizaram que Luanda € composto
por 6.945.386 pessoas, Bengo-356.641 pessoas, Benguela-2.231.385 pessoas, Huambo-2.019.555 pessoas,
Kwanza Norte-443.386 pessoas e Malanje-986.363 pessoas, (INE-ANGOLA 2016).
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as pessoas nas ruas, instituicoes publicas e privadas, parques de lazer, avenidas e
supermercados, centros urbanos e periferias. Tivemos como populagdo alvo os cidaddos
angolanos maiores de 17 anos (individuos adultos e em idade ativa ou de reforma),
residentes ou que estavam presentes no periodo do inquérito nas provincias de Luanda,
Bengo, Benguela, Huambo, Kwanza Norte, e Malange. Dos 1.434 individuos que
constituem a amostra 58,02% sdo homens e 41,98% sao mulheres, tal como evidenciado

na tabela 2.

Tabela 2. Distribuicao da amostra por Género

Género Frequéncia Percentagem
Masculino 832 58,02
Feminino 602 41,98
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Em termos de descricdo da amostra em estudo, conseguimos verificar pela tabela
3 que a amostra € constituida por 63.39% solteiros, 24,41% casados, 5,23% divorciados

e 6,97% que sdo vilivos.

Tabela 3. Distribuicao da amostra por estado civil

Estado Civil Frequéncia Percentagem
Solteiro 909 63,39
Casado 350 24.41
Divorciado 75 5,23
Vidvo 100 6,97
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Quando a distribui¢do da amostra € feita com base na idade (Anexo A1.3), nota-se
que a idade minima dos inqueridos € 18 anos e a maxima 66 anos. As idades com maior
frequéncia na amostra sdo 23 anos e 21 anos, € em termos de percentagem estas
correspondem a 8,65% e 8,58%, respetivamente. Quando dividimos a amostra por nivel

de escolaridade (tabela 4), verificamos que 37,24% dos individuos possuem o ensino
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médio (127 Classe), enquanto 5,51% nao tem qualquer instru¢do e 12,62% tem o nivel

de licenciado.

Tabela 4. Distribui¢do da amostra por nivel de escolaridade

Escolaridade Frequéncia Percentagem
Sem Instrugdo 79 5,51
62 Classe 125 8,72
122 Classe 534 37,24
Freq. Universitaria 323 22,52
Bacharelato 150 10,46
Licenciado 181 12,62
Mestre/PhD 42 2,93
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Relativamente a situacdo laboral (tabela 5), 56,46% dos inquiridos trabalham em
empresas publicas e privadas, 5,72% sao desempregados, 14,50% trabalham por conta

prépria e 9,62% trabalham em dois empregos (conta propria e de outrem) para satisfazer

as suas necessidades remuneratorias.

Tabela 5. Distribuicao da amostra por situagao laboral

Situagao laboral Frequéncia Percentagem
Empresa publica e privada 809 56,42
Conta prépria 208 14,50
Conta prépria e outrem 138 9,62
Estuda e trabalha 90 6,28
Desempregado 82 5,72
Aposentado com atividade 13 0,91
Estuda a tempo inteiro 66 4,60
Cuida apenas da familia 18 1,26
Aposentado sem atividade 7 0,49
Outra 3 0,21
Total 1434 100

Fonte: Elaboracao Propria.

Quanto ao local da habitagdo 65,69% dos inquiridos residem na periferia enquanto,

34.31% vivem no centro urbano das cidades em anélise, tal como se apresenta na tabela
6.
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Tabela 6. Distribuicao da amostra por local da habitagdo

Local da Habitagao Frequéncia Percentagem
Centro da Cidade 492 34,31
Periferia 942 65,69
Total 1434 100

Fonte: Elaboracio propria.

Relativamente a composi¢ao do agregado familiar (tabela 7), afere-se que 8,72%
dos individuos vivem sozinhos, 56% vivem com conjuges e os filhos, 32,22% vivem na

casa dos seus familiares e 3,07% vivem com 0s amigos.

Tabela 7. Distribuicao da amostra por composicao do agregado familiar

Composi¢ao Agregado Familiar Frequéncia Percentagem
Vive sozinho 125 8,72
Vive com conjuge e filhos 803 56,00
Vive com familiares 462 32,22
Vive com 0s amigos 44 3,07
Total 1432 100

Fonte: Elaboragao propria.

Concernente ao nimero de dependentes por cada individuo da amostra realca-se
que 20,99% nao tem nenhum dependente, 12.27% afirmam terem até trés dependentes e
10.46% dos individuos responderam quatro dependentes. Na tabela 8 apresentamos a
distribui¢do da amostra por dependentes. Um facto curioso na nossa amostra € o nimero
elevado de dependentes que pelo menos quatro individuos afirmam ter (16 ou mais),
evidenciando bem as dificuldades e disparidades de agregados familiares existentes no

pais.
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Tabela 8. Distribuicdo da amostra por dependente

N° de Dependentes Frequéncia Percentagem
0 301 20,99
1 170 11,85
2 254 17,71
3 176 12,27
4 150 10,46
5 92 6,42
6 84 5,86
7 65 4,53
8 42 2,93
9 24 1,67
10 32 2,23
11 9 0,63
12 12 0,84
13 11 0,77
14 5 0,35
15 3 0,21
16 4 0,28
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Para avaliar o comportamento financeiro elaboraram-se questdes que permitiram
identificar as atitudes dos inquiridos relativamente a poupanca, como € realizada, e
utilizada. Estas mesmas questdes permitiram constatar os principais fatores que impedem
os individuos de fazerem a poupanga. Assim verificamos que 20,36% afirmaram nao
fazerem poupanga, enquanto 79,64% responderam que o fazem, apesar de que destes
alguns afirmam que o fazem de forma irregular. A tabela 9 apresenta a divisdo da amostra

entre os que afirmam realizar poupanca e os que nao.

Tabela 9. Distribui¢do da amostra por poupanga

Poupancga Frequéncia Percentagem
Nio 292 20,36
Sim 1142 79,64
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Quando questionamos os individuos sobre a percentagem do seu rendimento que é

destinada a poupanca, 44,77% dos individuos que compdem a amostra afirmam destinar
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de 1 a 20% do seu rendimento para poupanca e 0,49% afirmaram que destinam entre
81% e 100% daquilo que auferem para poupanca (tabela 10). Também constatamos que
20,01% dos individuos ndo responderam a esta questdo e presumimos que isto se deve
ao facto de ndo pouparem ou desconhecerem o verdadeiro montante destinado a

poupanga.

Tabela 10. Distribuicdo da amostra por percentagem da poupanca

(%) Destinada a Poupanca Frequéncia Percentagem
Nao Responderam 287 20,01
12a20% 642 44,717

20 a40% 306 21,34

40 a 60% 124 8,65

60 a 80% 68 4,74

81 a 100% 7 0,49
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Comparativamente ao grau de importancia que os individuos da amostra atribuem
a poupanga, as respostas certificaram que 75,66% dos individuos julgam que a poupanga
¢ muito importante, e de forma contréria 1,95% nao atribuem nenhuma importancia a

poupanga (tabela 11).

Tabela 11. Distribuicdo da amostra quanto ao grau de importancia da poupanga

Grau de Importancia da Poupanca Frequéncia Percentagem
Muito importante 1085 75,66
Importante 271 18,90
Pouco importante 50 3,49
Nada importante 28 1,95
1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Analisando as motivagdes que levam as pessoas a pouparem, verificamos que a
maior percentagem das pessoas que afirmaram que fazem poupanga, afirmam que o
fazem tendo como principal razdo a educacdo e ajuda inicial aos filhos, ou seja, 24,62%
da amostra. A segunda razdo enfatizada é a abertura de um negdcio no futuro, com

16,81%. Verifica-se ainda que 19,67% nao responderam a esta questao.
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Tabela 12. Distribui¢cao da amostra por razao de poupar

Razdo para poupar Frequéncia | Percentagem
Nao Responderam 282 19,67
Abrir um negécio 241 16,81
Despesas ndo regulares (Férias, Viagens) 176 12,27
Aquisi¢do de Bens duradouro (Casa, Viaturas) 116 8,09
Educag¢do e Ajuda inicial aos Filhos 353 24,62
Despesas imprevistas (Doenga) 219 15,27
Utilizar na reforma 36 2,51
Outra 11 0,77
Total 1434 100

Fonte: Elaboracgao prépria.

Para aferirmos sobre as barreiras que as pessoas enfrentam para realizarem
poupanga, questionamos as pessoas que afirmaram que ndo fazem poupanga sobre as
razdes que os impedem e 15,76% responderam que o rendimento que auferem nao
permite fazerem poupanca por ser inferior as suas despesas e 3,28% ndo consideram a
poupanga uma prioridade. Ainda, 4,67% afirmam que ndao conseguem fazer poupanga

porque fazem despesas nao planeadas e por impulso (tabela 13).

Tabela 13. Distribui¢do da amostra por razao para nao poupar

Razao para ndo poupar Frequéncia | Percentagem
Nao responderam 1079 75,24
Rendimento ndo permite 226 15,76
Nao € prioridade 47 3,28
Despesas nao planeadas ou por impulso 67 4,67
Outra 15 1,05
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Concentrando a andlise na amostra pela forma como os individuos fazem a
poupanca (tabela 14), apuramos que 53,63% dos individuos da amostra que fazem
poupanca deixam o dinheiro numa conta a ordem, 8,93% aplicam o dinheiro numa conta
a prazo no banco a render juros, 18,13% dos individuos guardam o dinheiro em casa e

0.98% utilizam outras formas de poupanga utilizadas no sistema financeiro informal em
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Angola, especificamente o jogo da Kixikila'? e conceder empréstimo aos parentes,

amigos e conhecidos, atividade que é particularmente realizado pelos Kinguilas'>.

Tabela 14. Distribui¢cao da amostra pela forma de poupar

Forma de Poupanga Frequéncia | Percentagem
Niao responderam 215 14,99
Deixar o dinheiro no Banco numa conta a ordem 769 53,63
Deixar o dinheiro no Banco numa conta a prazo 128 8,93
Aquisi¢do de instrumento financeiro 23 1,60
Aquisi¢do de imdveis 25 1,74
Guardar o dinheiro em casa 260 18,13
Outra 14 0,98
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Relativamente a gestdo do orcamento notamos (tabela 15) que 56,76% dos
inquiridos afirmaram que sdo os responsdveis pela gestdo do orcamento familiar e
33,26% disseram que € outra pessoa a fazer a gestdo, sendo que apenas 9,97%

confirmaram que o or¢amento do seu agregado familiar € feito de forma conjunta.

Tabela 15. Distribui¢do da amostra quanto a gestao do orcamento.

Gestdo do Orcamento Frequéncia Percentagem
O entrevistado 814 56,76
Outra pessoa 477 33,26
Conjunta 143 9,97
Total 1434 100

Fonte: Elaborag@o propria.

12 Kixiquila € uma atividade financeira informal usada como alternativa de poupanca em Angola
realizado por mais de um individuo e que consiste na jun¢do de uma certa quantia monetaria em parte igual
por todos os integrantes do jogo e entregue a um dos integrantes de acordo com a ordem estipulada
previamente pelos integrantes do jogo, no final de cada periodo que normalmente coincide com o final de
cada més, altura que os integrantes auferem as suas remuneragdes.

13 Kinguilas € nome que se atribui as pessoas que exercem uma atividade financeira informal em
Angola, mais especificamente de venda e compra de moedas estrangeiras e da concessdo de empréstimo,

com garantia verbal ou escrita de devolu¢@o do principal e juro de 50% num determinado prazo.
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A mesma conclusdo € ilustrada pela tabela 16, quando analisamos quem mais
contribui para o rendimento do agregado familiar, ou seja, cerca de 56,76% dos
entrevistados € que mais contribuem para o rendimento do agregado e, logo, or¢camento

familiar.

Tabela 16. Distribuicdo da amostra quanto a contribuicdo do rendimento para o
orcamento

Contribuicdo para o rendimento no Orcamento | Frequéncia | Percentagem
O entrevistado 814 56,76
Outra pessoa 477 33,26
Conjunta 143 9,97
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao prépria.

A planificag@o das receitas e das despesas futuras tem uma grande relevancia no
uso racional de recursos disponiveis e pode afetar a poupanca. Por este motivo,
questionamos os inquiridos sobre o grau de importancia que atribuem ao planeamento
das receitas e despesas futuras e a periodicidade com que fazem o planeamento do
orcamento familiar, sendo que 76,22% afirmaram que € muito importante fazer o
orcamento e 44,98% responderam que fazem o orcamento mensalmente. Mais detalhes

sdo evidenciados nas tabelas 17 e 18.

Tabela 17. Distribui¢do da amostra quanto ao grau de importancia do planeamento

Planeamento do Orcamento Familiar | Frequéncia | Percentagem
Muito importante 1093 76,22
Importante 257 17,92
Pouco importante 62 4,32
Nada importante 22 1,53
Total 1434 100

Fonte: Elaborag@o propria.

Tabela 18. Distribuicdo da amostra quanto a periodicidade do planeamento

Periodicidade do Planeamento do Orcamento Familiar | Frequéncia | Percentagem
Nunca 48 3,35
Diariamente 335 23,36
Semanalmente 168 11,72
Mensalmente 645 44,98
Anualmente 46 3,21
Irregular 192 13,39
Total 1434 100

Fonte: Elaboragéo propria.
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Para um dos principais indicadores da inclusdo financeira (possuir conta bancéria),
79,01% afirmaram que possuem conta num banco, enquanto a percentagem restante

afirmou que ndo possui conta (tabela 19).

Tabela 19. Distribui¢cao da amostra por detencdo de conta bancéria

Conta Bancaria Frequéncia Percentagem
Nio 301 20,99
Sim 1133 79,01
Total 1434 100

Fonte: Elaboracao proépria.

Especificando o enfoque para as razdes que levam as pessoas a nao terem uma
conta bancdria, a tabela 20 evidencia que 79,22% dos individuos da amostra nao
responderam a esta questao, indicando que estes t€m conta bancédria. Ainda na mesma
tabela, pode aferir-se que 14,16% dos individuos que pertencem a nossa amostra nao tém
conta bancdria porque os seus rendimentos ndo o permite e 3,77% nao tem conta porque
acreditam que a conta de outra pessoa € suficiente, e apenas 2,51% afirmaram que a
principal razdo que os impedia € o custo de abertura de conta. Estes valores levam-nos a
concluir que o programa implementado pelo governo para reducdo do custo de abertura

de conta estd a ter um balango positivo.

Tabela 20. Distribui¢ao da amostra quanto a razao para ndo ter conta

Razdo para nao ter conta bancdria Frequéncia Percentagem
Nao responderam 1136 79,22
Rendimento ndo permite 203 14,16
Conta de outra pessoa € suficiente 54 3,77
Custos de obtencdo elevado 36 2,51
Outra 5 0,35
1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

O empréstimo € uma das varidveis fundamentais para verificar o grau de inclusdao
financeira. Dada esta importincia, classificimos a amostra quanto a solicitacdo de
empréstimo, e conclui-se que 66,18% dos individuos da amostra responderam nao ter
solicitado empréstimo para satisfacdo das suas necessidades de liquidez, diferente dos

33,82% que afirmaram que ja recorreram a empréstimos para financiamento das suas

atividades (tabela 21).
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Tabela 21. Distribuicdo da amostra quanto a solicitacdo de empréstimo

Empréstimo Frequéncia Percentagem
Nio 949 66,18
Sim 485 33,82
Total 1434 100

Fonte: Elaboracio propria.

A tabela 22 apresenta de forma sintetizada o comportamento da amostra
relativamente ao acesso a informacdo financeira. Esta tabela mostra que 65,34% dos
inquiridos ndo tem acesso a informacdo financeira, ou seja, nunca foram informados
sobre o funcionamento do mercado financeiro e das alternativas de rentabilizar as suas

poupangas, enquanto 34,66% afirmam ter acesso a informagdes financeiras.

Tabela 22. Distribui¢cdo da amostra quanto ao acesso a informagdes financeiras

Acesso a Informacdo financeira | Frequéncia Percentagem
Nio 937 65,34
Sim 497 34,66
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

A distribuicdo da amostra quanto ao rendimento auferido pelos seus integrantes é
apresentada na tabela 23. Nota-se que a maior percentagem da amostra aufere um

rendimento nao superior a 50.000,00Kzs, e no outro extremo cerca de 13,58% dos

individuos da amostra tem um ordenado superior a 181.000,00Kzs.

Tabela 23. Distribui¢cao da amostra quanto ao rendimento.

Rendimento Mensal Frequéncia | Percentagem
10 a 50.000,00 Kwanzas 551 38,42
51 a 90.000,00 Kwanzas 251 17,50
91 a 140.000,00 Kwanzas 316 22,04
141 a 180.000,00 Kwanzas 123 8,58
Mais de 181.000,00 Kwanza 193 13,58
Total 1434 100

Fonte: Elaboragao propria.

Associando a varidvel poupanga com outras varidveis explicativas como género,
estado civil, nivel de escolaridade, local da habita¢ido, composicao do agregado familiar,
gestdo do orcamento familiar, conta bancdria, rendimento mensal, empréstimo e acesso

a informacdo financeira, verificamos que cerca de 679 pessoas do sexo masculino
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responderam que fazem poupanca e apenas 463 pessoas do sexo feminino responderam

que fazem poupancga. Para os que afirmam que ndo realizam poupanga, os homens

também continuam a liderar com 153 individuos, comparativamente com as mulheres

que foram apenas 139 a afirmarem que ndo poupam (tabela 24)

Tabela 24. Associacdo da varidvel poupanca com o género

Variaveis Género Total
Poupanca Masculino Feminino
Niao 153 139 292
Sim 679 463 1142
Total 832 602 1434

Fonte: Elaboracao propria.

Dos 1434 individuos que constituem a amostra total 909 pessoas sao solteiras e entre

estas 700 pessoas afirmaram que poupam e 209 responderam que ndo. Dos 1142

individuos da amostra que responderam que fazem poupanca, 294 sao casados, 50

divorciados e 89 vitvos (tabela 25).

Tabela 25. Associagdo da varidvel poupanca e estado civil

Varidveis Estado Civil Total
Poupancga Solteiro Casado Divorciado Viivo

Nio 209 56 16 11 292
Sim 700 294 59 89 1142
Total 909 350 75 100 1434

Fonte: Elaboragao propria.

Existe na amostra 42 pessoas com os niveis de escolaridade de mestre e doutor. Entre

eles, apenas 1 pessoa afirmou nio fazer poupanca. Quando distribuimos o total da

poupanga pelo nivel de escolaridade verificamos que as pessoas com o nivel médio (12*

Classe) sao os principais responsaveis pela maior fracdo da poupanga com cerca de 46,76%

do total da poupanga. As pessoas que ndo possuem nenhuma instru¢do também revelaram

ter consciéncia da relevancia da poupanca para as suas finangas, visto que dos 79

individuos com essas caracteristicas 51 afirmaram que fazem poupanca. Estes resultados

encontram-se sumariados na tabela 26.
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Tabela 26. Associagdo da varidvel poupanca com o nivel de escolaridade

Varidveis Escolaridade Total
Poupanca S/Instru 6 122 Fr. Bacha | Licencia | Mestre/
cao Casse Classe Univ. rel tura PhD
Nao 28 44 106 50 32 31 1 292
Sim 51 81 428 273 118 150 41 1142
Total 79 125 534 323 150 181 42 1142

Fonte: Elaboracao propria.

O local da habitacdo também apresentou uma diferenca considerdavel quanto ao

comportamento da poupanga, sendo 942 o niimero de individuos na amostra que vivem na

periferia e entre eles 735 confirmaram que realizam poupancga. Todavia, para os residentes

na cidade, 407 asseguraram que fazem poupanga (tabela 27).

Tabela 27. Associag¢do da varidvel poupanca e o local da habitacdo

Varidveis Local da Habitacao Total
Poupancga Cidade Periferia
Nio 85 207 292
Sim 407 735 1142
Total 492 942 1434

Fonte: Elaboragao propria.

As pessoas que vivem com os cOnjuges e os seus filhos dominam a composicio da

amostra quando a andlise € feita por agregado familiar e estes também certificaram com

base nas suas respostas que poupam mais em relacdo aos que vivem sozinhos, com 0s

familiares ou com os amigos (tabela 28).

Tabela 28. Associagdo da varidvel poupanca com a composi¢do do agregado

familiar
Varidveis Composicao do Agregado Familiar Total
Poupancga Sozinho COnjuges e Familiares Amigos
Filhos
Nao 27 141 110 14 292
Sim 98 662 352 30 1142
Total 125 803 462 44 1434

Fonte: Elaboragéo propria.
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Os entrevistados que se revelaram como principais responsaveis da gestdo do
orcamento das suas respetivas familias, det€ém a maior parte da poupanca na amostra

(tabela 29).

Tabela 29. Associagdo da varidvel poupanca com a gestao do orcamento

Varidveis Gestdao do Or¢amento Familiar

Poupancga Entrevistado Outra Pessoa Conjunta Total
Nio 173 90 29 292
Sim 641 387 114 1142
Total 814 477 143 1434

Fonte: Elaboracao propria.

O nimero de pessoas na amostra que afirma nao ter conta bancdria é de 301 (tabela
30), e apesar disto, 203 responderam que fazem poupanca (usando as formas informais,
como guardar dinheiro em casa, concessdo de empréstimo ou jogar kixiquila), enquanto
das 1133 pessoas que afirmam possuir conta numa instituicdo bancéria, 194 disseram que

ndo realizam poupanca.

Tabela 30. Associag¢do da varidvel poupanca com a detencdo de conta bancéria

Variaveis Conta Bancaria Total
Poupancga Nao Sim
Nio 98 194 292
Sim 203 939 1142
Total 301 1133 1434

Fonte: Elaboragao propria.

Um facto bastante curioso € observado quando associamos a poupanga € O
rendimento (tabela 31). As pessoas com um rendimento baixo, ou seja, no intervalo de
10.000,00Kz a 50.000,00Kz, sao as que mais confirmaram que fazem poupanga, com cerca
de 419 individuos dos 1142 da amostra que fazem poupanca, o que contraria a teoria
econdmica que afirma que quanto maior o rendimento maior a propensao a poupar (Alves

e Cardoso, 2010).
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Tabela 31. Associagdo da varidvel poupanca e o rendimento

Variaveis Rendimento Mensal Total
Poupanga 10a S5la 9l a 141 a +de

50000Kzs | 90000Kzs | 140000Kzs | 180000Kzs 181000Kzs
Nao 132 42 72 14 32 292
Sim 419 209 244 109 161 1142
Total 551 251 316 123 193 1434

Fonte: Elaboracdo propria.

Cerca de 734 individuos da amostra que fazem poupanga nunca solicitaram

empréstimo em nenhuma instituicao financeira e 77 individuos que ndo fazem poupanga

ja beneficiaram de empréstimo para financiar os seus projetos (tabela 32).

Tabela 32. Associag¢do da varidvel poupanca com o empréstimo

Varidveis Empréstimo Total
Poupancga Nao Sim
Nio 215 77 292
Sim 734 408 1142
Total 949 485 1434

Fonte: Elaboragao propria.

As respostas dadas ao inquérito revelaram que € maior o nimero de pessoas que nao

tém acesso a informagdo financeira (725 pessoas) e esta maioria confirma que realiza

poupanca, se compararmos com os 417 que fazem poupanga e tém acesso a informacao

financeira (tabela 33).

Tabela 33. Associag¢do da poupanca e informagao financeira.

Varidveis Acesso a Informacdo Financeira Total
Poupancga Nao Sim
Nao 212 80 292
Sim 725 417 1142
Total 937 497 1434

Fonte: Elaboragao propria.

45




3.4. Metodologia

Para estudar o comportamento de poupanca das familias, Fernandes (2014)
estimou dois modelos. O primeiro modelo procurou identificar quais os fatores que
melhor explicam as poupangas das familias em Portugal, sendo utilizado para o efeito o
modelo de regressdo linear simples. O segundo modelo utilizado, que serviu para
identificar os fatores determinantes para as poupancas das familias serem negativas, foi
o modelo de regressdo de resposta qualitativa (modelo Probit). Para o alcance dos
objetivos pretendidos nesta pesquisa, utilizaremos o modelo Probit para os dados
microeconémicos obtidos através de inquérito porque as nossas varidveis dependentes s

admitem dois valores, ou dito de outro modo, sdo varidveis binarias.
3.4.1. Especificacao do Modelo.

Das evidéncias empiricas existentes na literatura, observa-se que a poupancga das
familias e a inclusdao financeira s3o influenciadas, para além dos fatores
macroeconémicos, por fatores como caracteristicas dos individuos, demogréficas e o
comportamento financeiro. Neste trabalho, pretendemos examinar quais dos fatores
citados influéncia de forma significativa as nossas varidveis dependentes (poupanga e
inclusao financeira).

Os modelos de probabilidade Logit e Probit sdo caracterizados pela previsdo da
probabilidade de ocorréncia ou ndo de um evento (Kliestik et al., 2015). Na literatura
economeétrica, estes modelos sdo também conhecidos como modelos de escolha binaria,
(Jossefa, 2011). Autores como, Martin (1977), Ohlson (1980), Demirguc-Kunt et al.
(2013), Fungacova e Weill (2015), Zins e Weill (2016) e Jossefa (2011), utilizaram este
tipo de modelos nos seus estudos empiricos.

As varidveis dependentes foram obtidas através das perguntas feitas no
questiondrio e serao medidas numa escala nominal, discreta e bindria. A varidvel depende
“Poupanga das Familias” ¢ uma variavel binaria que recebe o valor de “’1”’ se a pessoa
poupa e no caso contrario, a mesma toma o valor ’0’’. Para a varidvel dependente
inclusdo financeira, esta toma o valor “1” se o individuo responder que possui
simultaneamente conta bancdria, se recorre ao empréstimo para financiar as suas
necessidades e que faz poupanca e, caso ndo cumpra estes requisitos, a varidvel

dependente toma o valor “0” (Zins e Weill, 2016).
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A formalizacdo do modelo do comportamento de uma varidvel dependente
dicotémica pressupde o uso de uma funcdo de distribuicdo acumulada ajustada, que
levard a probabilidade a situar-se no intervalo de O a 1. Isso pode ser conseguido usando
os modelos Logit ou Probit (Gujarati, 2006). Uma vez que, na prética, as conclusdes
extraidas da estimacdo destes modelos ndo diferem, optamos pela estimag¢ao do modelo
Probit para efeitos da presente andlise.

A forma funcional do modelo Probit é apresentada na equacao 5, indicando que a
probabilidade de que a varidvel dependente tome o valor 1 para qualquer individuo i é
dada pela avaliacao na fun¢ao cumulativa da distribuicao normal centrada e reduzida dos
valores Xi3, em que X; € o vetor das varidveis explicativas e 3 o vetor dos coeficientes a

estimar:

b p— — . = B — 2
Prob(Y; = 1) = @(X;) &t )

Pela observagdo desta forma funcional pode constatar-se que, contrariamente ao
que acontece nos modelos de regressdo linear, as estimativas dos coeficientes das
varidveis explicativas ndo nos fornecem a magnitude dos efeitos marginais dessas
mesmas varidveis sobre a probabilidade que a varidvel dependente tome o valor unitario.

De facto, os efeitos marginais das varidveis explicativas sdo dados pela equacdo (6).

dProb(Y; = 1)
= JXiB)s
' (6)
em que ¢ representa a funcido densidade da distribuicdo normal centrada e reduzida e S,

representa o coeficiente da varidvel explicativa para a qual se calcula o respectivo efeito

marginal.

Como forma de testar a hipotese de que as caracteristicas individuais, demograficas
e o comportamento financeiro influenciam a poupanca e a inclusdo financeira das
familias em Angola, estimdmos, pelo método de maxima verosimilhanca, os seguintes

modelos Probit:
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Prob(POUP = 1)
= ®(B, + PIDDE + B,GENERO + B,ESTCIVIL %
+ B,ESCOLD + BsLOCAHAB + B,RESID + B,SITUALAB
+ BsAGREFAM + BoDEPENDT + fB,,GESTORCA
+ B,,RENDAGREF + B,,COBANC + Bys RNCOBANC
+ B, PLANORF + B,;TPLANORF + B,,RENDMENS
+ B,,PERPOUP + B,sGIMPOUP + B, RANAPOUP
+ B,oEMPREST + B, FORMPOUP
+ By, ACESSINFOFIN)

Prob(INCLUFIN = 1)
= & (B, + B IDDE + B,GENERO + B,ESTCIVIL 8)
+ BL,ESCOLD + BsLOCAHAB + B4RESID + B,SITUALAB
+ B4AGREFAM + BoDEPENDT + f,,GESTORCA
+ P1RENDAGREF + B,, RNCOBANC + f,5 PLANORF
+ P TPLANORF + B,sRENDMENS + B,,GIMPOUP
+ B1;RAPPOUP + P, RANAPOUP + B,oFORMPOUP
+ B,y ACESSINFOFIN)

Onde: POUP ¢ a varidvel dependente poupanca das familias e INCLUFIN € a
variavel dependente inclusdo financeira. As varidveis explicativas utilizadas neste estudo
sdo: idade (IDDE), género (GENERO), estado civil (ESTCIVIL), escolaridade
(ESCOLD), local de habitagao (LOCAHAB), residéncia (RESID), situagcdo laboral
(SITUALAB), composicao do agregado familiar (AGREFAM), niimero de dependentes
(DEPENDT), conta banciria (COBANC), razdes para ndo ter conta bancdria
(RNCOBANC), planificacdo do orcamento familiar (PLANORF), periodicidade do
planeamento do orcamento (TPLANORF), percecdo do grau de importancia da poupanca
(GIMPOUP), barreiras a poupanga (RANAPOUP), empréstimo (EMPREST), forma de
poupanca (FORMPOUP), e o acesso a informacdo financeira (ACESSINFOFIN).
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4. Resultados

Propusemo-nos a analisar neste trabalho os determinantes da poupanca e da inclusao
financeira. Neste capitulo, apresentaremos nas tabelas abaixo apenas os resultados dos
efeitos marginais, cuja interpretacdo € sempre feita sob a condigcdo ceteris paribus e em
pontos percentuais, e os resultados da estimacdo Probit serdo apresentados nos anexos.
Consideramos os niveis de significancias de 1%, 5% e 10%. Este capitulo esta repartido
em seis sec¢oes, onde a primeira analisa os determinantes da poupanca de forma geral; na
segunda verificamos o comportamento da poupanca em cada provincia em estudo; na
terceira verificamos como € que as motivagdes para poupar sdo influenciadas; na quarta
seccdo aferimos como é que se caracterizada as formas de poupanga; na quinta
examinamos os principais fatores que influenciam cada barreira da poupanca, e por dltimo
identificamos os fatores que influenciam a inclusdo financeira, analisando
pormenorizadamente os restantes indicadores da inclusdo financeira (conta bancdria e

empréstimo).

4.1. Determinantes da poupanca em Angola

O comportamento da poupanga das familias em Angola € influenciado pelo género,
estado civil, escolaridade, pela responsabilidade em gerir o orcamento familiar, ter conta
bancdria, planificar as despesas, ter no¢do da importancia da poupanca e pelo empréstimo.

A tabela 34 parece indiciar que os homens em Angola tém uma maior probabilidade
de poupar relativamente as mulheres, pois estima-se que em média, um aumento de um pp
na probabilidade de ser homem faz aumentar a probabilidade de poupar em cerca de 5.6
pp (pontos percentuais), semelhante aos resultados encontrados por Zins e Weill (2016),
Allen et al. (2016) e Soumaré et al. (2016). Verificamos um facto curioso ao analisar o
estado civil (solteiro, casado e divorciado), uma vez que os resultados parecem indiciar
que, em média, todos os estados, considerados na estimac¢do, diminuem a probabilidade de
destinar parte do rendimento a poupanga em 16,43pp; 17.38pp e 20,52pp, respetivamente,
relativamente ao estado de viuvez (a varidvel omitida). Este resultado ilustra que as
pessoas quando sao divorciadas tém maior dificuldade em destinar parte do que ganham a
poupanga, o que pode ser fundamentado pelo facto da pessoa antes do divorcio ter uma
planificacdo financeira sustentada nio s6 pelo seu rendimento, mas também pelo do seu
conjuge, uma vez que, tornarem-se divorciadas deve mudar os seus hdébitos e

comportamentos financeiros. Estes resultados contrariam os resultados obtidos por Wakita
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et al. (2000), Soumaré et al. (2016), Blau e Graham (1990) e Allen et al. (2016), que
verificaram que o estado civil casado produz um efeito positivo na poupanca.

As pessoas que t€m o nivel de escolaridade secunddria ou superior revelaram ter
maior conhecimento e nocao da relevancia da poupanga para o alcance dos seus objetivos
financeiros futuros, ou seja, ter um nivel de escolaridade médio ou superior aumenta, em
média, na ordem de 11,27pp e 9,48pp a probabilidade de poupar, similar aos resultados
encontrados por Fungéicova e Weill (2015), Zins e Weill (2016), Soumaré et al. (2016) e
Gaisina e Kaidorava (2017). Quando a gestdo do orcamento familiar estd sob a
responsabilidade do responsdvel da familia, isso diminui a probabilidade por volta de
5.96pp deste destinar uma parte do que ganha para poupanca.

Encontramos uma relacdo direita e positiva com a poupanca, o facto de deter uma
conta bancdria, planificar as despesas, ter no¢ao do grau de importancia da poupanga e a
obtencdo de empréstimo. A probabilidade das familias angolanas pouparem aumenta
13,51pp quando tém conta bancdria, semelhante a sustentacdo encontrada em Fungicova
e Weill (2015), McKinnon (1973) e Shaw (1973).

Quando a pessoa planifica os seus gastos, isso aumenta a probabilidade de poupar
em 17.09pp, em média. Ter nogdo sobre o grau de importincia da poupanga explica ainda
o aumento da probabilidade de poupar em 21,44pp, tal como em Lusardi (2001).

Quando a necessidade de liquidez leva a recorrer ao empréstimo, isso faz com que
as pessoas reflitam sobre alternativas de obtengao de liquidez sem recorrer aos avultados
custos de liquidacdo da divida. Portanto, o empréstimo provoca um aumento da
probabilidade de poupar em cerca de 5,09pp. Todavia, os nossos resultados contrariam a
evidéncia apontada por Shawa (2016), Ferrucci e Miralles (2007) e Haque e Montiel
(1989).
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Tabela 34. Efeitos marginais da estimativa Probit “Poupanga”

POUPANCA dy/dx P>|z|
InIDDE -0,0087 0,790
GENERO 0,0564 0,016
SOLTEIRO -0,1643 0,000
CASADO -0,1738 0,012
DIVORCIADO -0,2052 0,031
SECUNDARIO 0,1127 0,000
SUPERIOR 0,0948 0,002
TRABALHA 0,0447 0,658
DESEMPREGADO -0,0071 0,943
LOCAHAB 0,0333 0,133
SOZINHO 0,0267 0,471
CONJUGES 0,0121 0,638
DEPENDENTES 0,0473 0,151
INQUIRIDO -0,0596 0,010
CONTRIBUI -0,0197 0,425
COBANC 0,1351 0,027
BAIXOREND 0,0443 0,342
CONTAOUTR 0,0162 0,805
CUSTO 0,0433 0,516
MUIMPORT 0,0565 0,259
PLANIFICA 0,1709 0,000
ATE90 0,0095 0,693
IMPORPOUP 0,2144 0,000
EMPREST 0,0509 0,024
ACESSINFOFIN 0,0098 0,675

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.

A tabela 35 apresenta os efeitos marginais da estimativa Probit quando analisamos
os fatores que levam as pessoas a destinarem até 40% do que auferem para poupanca.

O tamanho do agregado familiar revelou ser um fator importante na defini¢do da
percentagem do rendimento que deve ser destinado a poupanga. J4 o agregado familiar
composto pelos conjuges e os filhos, reduz a probabilidade em 7,32pp, de alocar até 40%
do rendimento para poupanca, fundamentando-se que a despesa das familias aumenta com
o tamanho da mesma, tal como em Wakita et al. (2000), Soumaré et al. (2016), Lawrence

(1991) e Gedela (2012).
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Tabela 35. Efeitos marginais da estimativa Probit “Ate40Ren”

Até 40% Rendimento dy/dx P>|z|
InIDDE 0,0030 0,941
GENERO 0,0156 0,564
SOLTEIRO -0,0291 0,570
CASADO 0,0231 0,679
DIVORCIADO -0,0186 0,805
SECUNDARIO 0,0238 0,552
SUPERIOR 0,0104 0,819
TRABALHA 0,0532 0,641
DESEMPREGADO 0,0375 0,736
LOCAHAB 0,0008 0,976
SOZINHO 0,03845 0,428
CONJUGES -0,0732 0,018
DEPENDENT 0,0668 0,080
INQUIRIDO 0,0043 0,882
CONTRIBUI -0,0036 0,904
COBANC 0,0439 0,522
BAIXOREND 0,0306 0,653
CONTAOUTR 0,0016 0,986
CUSTO 0,0977 0,261
MUIMPORT 0,0323 0,583
PLANIFICA 0,1326 0,000
ATE90 0,1777 0,000
IMPORPOUP 0,1805 0,004
EMPREST -0,0240 0,388
ACESSINFOFIN -0,0095 0,734

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.

Também verificamos que aumenta a probabilidade de direcionar o que se ganha até
40% da poupanca em 6,68pp quando a pessoa tem dependentes sob a sua responsabilidade,
em média, relativamente as pessoas que ndo tem dependentes. Este resultado pode ser

compreendido e justificado pela necessidade de ter uma conta para poupar para gastos
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futuros com o dependente ou por motivo de precaucdo devido a eventos imprevistos, assim
como em Douthitt e Fedyk (1989).

A planificacdo das despesas, ter um rendimento até 90.000,00Kzs e crer que a
poupanca tem uma grande importancia na sustentacdo de projetos futuros como
investimento, aquisicdo de bens duradouros ou mesmo para despesas irregulares,
mostraram-se determinantes importantes na decisdo da alocacdo do rendimento a
poupanga, sendo que, aumentam a probabilidade de destinar até 40% do que ganham para
poupanga na ordem de 13,26pp; 17,77pp e 18,04pp, respetivamente, em média, similar a

evidéncia empirica apresentada em Lusardi (2001).
4.2. Determinantes da poupanca por provincia

Apresentamos nas tabelas abaixo os resultados dos efeitos marginais da estimativa
Probit para cada provincia, com o propdsito de verificarmos os determinantes relevantes
para o comportamento da poupanca. Verificamos que existe diferenciacdo do género no
comportamento da poupanca nas provincias de Luanda, Bengo, Kwanza Norte, Malanje
e Huambo, ou seja, ser homem nestas provincias incrementa a probabilidade de poupar
e nada podemos aferir sobre esta caracteristica na provincia de Benguela. Esta conclusao
sobre discriminagao de género € consistente com os resultados de Zins e Weill (2016),
Allen et al. (2016), e Soumaré et al. (2016).

Descobrimos também que o estado civil provoca uma influéncia negativa no
comportamento da poupanca das familias angolanas. Por exemplo, ser solteiro reduz
significativamente a probabilidade em todas as provincias em andlise, enquanto ser
casado ndo influéncia a poupanca nas provincias de Luanda e Malanje, mas afeta
negativamente a probabilidade de poupar nas provincias do Bengo, Benguela, Kwanza
Norte e Huambo. J4 ser divorciado, reduz a probabilidade de poupar nas provincias do
Bengo, Kwanza Norte e Huambo, apesar de esta varidvel nio se revelar importante nas
demais provincias.

Encontramos significancia estatistica e positiva da escolaridade (secundério e
superior) no comportamento da poupancga em todas as provincias, revelando que a cada
acréscimo na escolaridade, isso aumenta a probabilidade de poupar, corroborando com
os trabalhos desenvolvidos por Oliveira (2017), Zins e Weill (2016), Gaisina e Kaidorova
(2017), e Allen et al. (2016). O local de habitagdo € uma carateristica que impacta de

forma significativa e positiva a poupancga nas provincias de Benguela e Kwanza Norte,
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viver no centro urbano nestas provincias eleva a probabilidade de a pessoa poupar, o que

ndo acontece nas demais provincias analisadas. Também encontram significincia

estatistica desta varidvel na influéncia da poupanga Shawa (2016), Loayza et al. (2000)

e Elbadawi e Mwega (2000).

Tabela 36. Efeitos marginais da estimativa Probit para “Luanda, Bengo e Benguela”

Luanda Bengo Benguela
POUPANCA dy/dx P>[7] dy/dx P>[Z] dy/dx P>[Z|
InIDDE -0,0213 0,407 -0,0153 0,616 0,0073 0,805
GENERO 0,0487 0,010 0,0554 0,011 -0,0339 0,113
SOLTEIRO -0,0864 0,007 -0,1519 0,000 -0,1410 0,000
CASADO -0,0060 0,891 -0,1923 0,005 -0,1648 0,018
DIVORCIADO -0,1163 0,131 -0,2613 0,007 -0,0069 0,922
SECUNDARIO 0,0657 0,008 0,0578 0,061 0,1100 0,000
SUPERIOR 0,0511 0,029 0,0594 0,056 0,0950 0,000
TRABALHA -0,0004 1,000 0,0628 0,529 0,1216 0,259
DESEMPREGADO -0,0425 0,655 0,0097 0,912 0,0610 0,345
LOCAHAB -0,0093 0,608 0,0249 0,229 0,0529 0,006
SOZINHO -0,0007 0,982 -0,0032 0,930 0,0506 0,077
CONJUGES -0,0104 0,590 -0,0049 0,839 0,0150 0,519
DEPENDENT -0,0131 0,567 0,0735 0,021 0,0539 0,078
INQUIRIDO -0,0349 0,053 -0,0475 0,030 -0,0544 0,010
CONTRIBUI -0,0271 0,151 -0,00795 0,733 -0,0102 0,650
COBANC 0,0524 0,232 0,1055 0,071 0,1488 0,013
BAIXOREND -0,0114 0,779 0,0573 0,172 0,0376 0,356
CONTAOUTR -0,0196 0,742 -0,0128 0,849 0,0643 0,132
CUSTO -0,0330 0,625 0,0523 0,366 0,0296 0,624
MUIMPORT 0,0690 0,113 -0,0148 0,724 0,0011 0,979
PLANIFICA 0,1188 0,000 0,1282 0,000 0,1162 0,000
ATE90 -0,0330 0,677 0,0239 0,287 0,0069 0,746
IMPORPOUP 0,1541 0,004 0,1926 0,001 0,1976 0,001
EMPREST 0,0411 0,019 0,0542 0,009 0,0303 0,137
ACESSINFOFIN 0,0103 0,567 0,00815 0,708 -0,0062 0,767

Fonte: Elaboragdo prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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O tamanho do agregado explica o comportamento da poupanca somente na
provincia de Benguela, onde observamos que o agregado composto apenas por uma
pessoa (sozinho) tem maior probabilidade de destinar o rendimento para a poupanca.
Para esta varidvel Douthitt e FedyK (1989) encontraram resultado semelhante e Hao
(1996) e Wakita et al. (2000) encontraram resultados contrarios. Ter dependentes (filhos,
parentes, etc), influéncia de forma positiva o comportamento da poupanga nas provincias
do Bengo, Benguela e Kwanza Norte, aumentando a probabilidade de poupar nestas
provincias, indo de encontro aos resultados de Wakita et al. (2000). Os resultados
permitiram-nos observar que quando a gestdo do orcamento familiar é feita apenas por
um dos membros do agregado familiar, isso impacta de forma negativa a probabilidade

de poupar.

Relativamente a possuir conta bancdria, encontramos significancia estatistica nas
provincias do Bengo, Benguela, Kwanza Norte, Huambo, onde ter conta bancdria nestas
provincias parece aumentar a probabilidade de poupar comparativamente aos que nao t€ém
conta bancdria em cerca de 10,55pp; 14,88pp; 10.96pp e 10,95pp; respetivamente. Nao
encontramos significancia estatistica desta varidvel nas provincias de Luanda e Malanje.
Também Fungéacova e Weill (2015) ndo encontraram significancia estatistica.

A planifica¢do do or¢camento familiar, ou seja, das receitas e despesas futuras é um
determinante da poupanga bastante relevante em todas as provincias estudadas, visto que,
planificar o orcamento familiar aumenta a probabilidade de poupar. Comportamento
similar € apresentado pela varidvel grau de importincia atribuida a poupanga, pois
quando as pessoas tém no¢do de que a poupanca € um meio importante para a
sustentabilidade dos seus projetos financeiros, eles tém maior probabilidade de
destinarem parte do que ganham para a poupanga. De igual modo, verificamos que o
empréstimo € um determinante relevante em quase todas as provincias examinadas, com
excecao na provincia de Benguela, onde esta varidvel ndo revelou ser estatisticamente
significativa. Estas varidveis foram igualmente preditores importantes da poupanga nos

estudos desenvolvidos por Lusardi (2001), Shawa (2016) e Ferrucci e Miralles (2007).
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Tabela 37. Efeitos marginais da estimativa Probit para poupanga “K. Norte,
Malanje e Huambo”

Kwanza Norte Malanje Huambo

POUPANCA dy/dx P>|z| dy/dx P>|z| dy/dx P>z
InIDDE -0,0255 0,405 -0,0213 0,407 0,0069 0,828
GENERO 0,0478 0,029 0,0487 0,010 0,0494 0,030
SOLTEIRO -0,1809 0,000 -0,0864 0,007 -0,1401 0,001
CASADO -0,2402 0,002 -0,0060 0,891 -0,1450 0,027
DIVORCIADO -0,2811 0,007 -0,1163 0,131 -0,1817 0,047
SECUNDARIO 0,0975 0,001 0,0657 0,008 0,1160 0,000
SUPERIOR 0,0707 0,014 0,0511 0,029 0,0931 0,001
TRABALHA 0,0471 0,618 -0,0003 1,000 -0,0480 0,592
DESEMPREGADO 0,0078 0,928 -0,0425 0,655 -0,1036 0,446
LOCAHAB 0,0527 0,008 -0,0093 0,608 0,0229 0,291
SOZINHO 0,0242 0,472 -0,0007 0,982 0,0225 0,540
CONJUGES 0,0275 0,263 -0,0104 0,590 0,0015 0,952
DEPENDENT 0,0664 0,041 -0,0131 0,567 0,0522 0,109
INQUIRIDO -0,0657 0,002 -0,0352 0,053 -0,0564 0,012
CONTRIBUI -0,0150 0,508 -0,0271 0,151 -0,0245 0,305
COBANC 0,1096 0,062 0,0524 0,232 0,1095 0,053
BAIXOREND 0,0525 0,203 -0,0114 0,779 0,0288 0,525
CONTAOUTR 0,0345 0,536 -0,0195 0,742 -0,0091 0,892
CUSTO 0,0621 0,256 -0,0329 0,625 0,0482 0,444
MUIMPORT 0,0733 0,141 0,0690 0,113 0,0295 0,525
PLANIFICA 0,15856 0,000 0,1188 0,000 0,1664 0,000
ATE90 0,0167 0,457 -0,0079 0,677 -0,0005 0,984
IMPORPOUP 0,2285 0,000 0,15418 0,004 0,1310 0,019
EMPREST 0,0410 0,050 0,0411 0,019 0,0393 0,074
ACESSINFOFIN 0,0248 0,249 0,0102 0,567 0,0176 0,436

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.

4.3. Determinantes para as motivacoes da poupanca

As familias poupam por diversas razdes: reserva de riqueza para situacdes futuras
adversas; alisamento do nivel de consumo ao longo da vida, tendo em conta as variagdes
do rendimento; usufruto da variacdo das taxas de juro; sensacdo de liberdade e
independéncia financeira; acumulacdo para compra de bens durdveis como casas ou

carros; acumulacdo para legar a geracdo futuras; ou simplesmente por avareza. (Browning
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e Lusardi, 1996; apud Oliveira, 2017, p. 2; Katona, 1975; Gale e Scholz, 1993;
Organization for Economic Cooperation and Development, 1994).

Nesta pesquisa, as motivacdes para poupar classificaram-se em: criar um negocio,
despesas irregulares (férias, viagens, etc.), aquisicdo de bens duradouros (casas,
automoveis, etc.), educagdo e ajuda inicial aos filhos, despesas imprevistas e utiliza¢cao na
reforma. Nwachukwu e Egwaikhide (2007) em Shawa (2016, p. 100), argumentam que
num ambiente onde o autofinanciamento e os empréstimos bancédrios compdem a maior
parte dos fundos de investimento, a acumulacdo de poupanca financeira é determinada
mais pelo desejo de investir do que pelo desejo de viver com juros. Como resultado, a
maior parte da poupanga das familias serd na forma de ativos monetdrios e quase
monetarios.

As tabelas 38 e 39 apresentam os resultados dos efeitos marginais da estimativa
Probit, expressando como cada motivacdo € afetada pelas caracteristicas individuais,
demograficas ou pelo comportamento financeiro.

Os nossos resultados revelam que a motivacao de poupar para abrir um negécio em
Angola € influenciada principalmente pelo género, local da habitacao, ter dependentes, ter
conta bancdria, planificar as receitas e despesas e pelo empréstimo. Ser homem e viver no
centro da cidade incrementa a probabilidade em 6,05pp e 5,13pp da pessoa poupar para
abrir um negécio no futuro em comparacdo a ser mulher e viver na periferia. Esta
probabilidade decresce 4,82pp e 3,87pp, respetivamente, quando a pessoa tem
dependentes ou quando € o tnico a contribuir para o rendimento do agregado familiar
relativamente as pessoas que nao t€m dependentes e quando existe mais de uma pessoa a
contribuir para o rendimento do agregado familiar.

Ter uma conta bancdria, planificar as despesas e receitas do agregado familiar e usar
o empréstimo para satisfazer as necessidades de liquidez eleva a probabilidade de poupar
para abrir um negocio na ordem de 7,15pp, 5,93pp e 3,63pp, respetivamente, em média,
em relacdo a ndo ter conta bancdria, ndo planificar as despesas e receitas do agregado
familiar e ndo solicitar empréstimo.

Quanto a motivacdo de poupar para despesas irregulares como férias e viagens,
verificamos que ser divorciado ou ter dependentes reduz a probabilidade de a pessoa
destinar as suas poupancas para este proposito por cerca de 6,32pp e 4,48pp,
respetivamente. A probabilidade de poupar para férias e viagens aumenta em 7,10pp

quando a pessoa tem o nivel de escolaridade superior, 6,92pp quando a pessoa planifica o
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seu orcamento, 8,29pp quando as pessoas t€ém a no¢ao do grau de importancia da poupanca
e apenas 4,29pp quando a pessoa tem acesso a informacao financeira, presumindo que esta
opte pela motivacao mais rentdvel ou com retornos monetarios.

Encontramos como determinantes relevantes para a motivacdo da poupanga para
aquisicao de bens duradouros como casa e automdvel, o género, o estado civil, a gestdo do
or¢camento, ndo ter conta bancdria, o empréstimo e o acesso a informacao financeira, apesar
de apresentarem diferentes impactos na probabilidade de poupar.

Verificamos que ser homem, solteiro ou casado, com o nivel de escolaridade
secundario (médio), gerir o orcamento familiar e ter acesso a informacao financeira induz
a maior probabilidade de poupar para aquisi¢do de casa ou imdveis. Verificamos uma
maior magnitude da probabilidade (12,93pp) quando este é casado em relacdo ao estado
civil solteiro, divorciado ou viivo. A probabilidade inverte-se quando a pessoa € a Unica
a contribuir para a receita do agregado familiar, se nao tém conta bancdria porque usa
conta de outrem ou devido ao alto custo de obtencao da conta e pelo facto de recorrer ao
endividamento como alternativa para as suas necessidades financeiras.

A probabilidade de poupar para educacdo ou ajuda inicial aos filhos apresentou
relacdo inversa com o estado civil. Verificamos que ser solteiro reduz em 21,52pp a
probabilidade de poupar, ser casado reduz 14pp e ser divorciado reduz apenas 11,89pp a
probabilidade de poupar para os filhos em comparacdo com o estado de viuvez. A mesma
probabilidade diminui quando a pessoa possui um nivel superior, facto que pode ser
fundamentado dado que as pessoas mais instruidas serem em nimero inferior e por terem
conhecimento de alternativas que podem melhorar o bem-estar futuro, como por exemplo
negocios. De igual modo, o facto de ser o unico a gerir o orcamento familiar reduz a
probabilidade de poupar para os filhos em cerca de 5,12pp, em média, relativamente a
quando o or¢amento € feito de forma conjunta.

A probabilidade de poupar para educagdo e ajuda inicial aos filhos aumenta quando
a pessoa vive sozinho ou com cOnjuge, quando tem dependentes, se tém conta bancéria,
aufere um baixo rendimento, tem a no¢do da importancia da planificacdo do orcamento e
planifica as suas receitas e despesas, bem como, com a percecao do grau de importancia
traduzida pela poupanca.

No que concerne a poupanga para suportar gastos imprevistos provocados por
acidentes, doencas e falecimentos, os resultados parecem indiciar que ser solteiro e ser

divorciado aumenta a probabilidade em 8,51pp e 15,68pp, respetivamente em relagdo aos
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casados e viuvos. Verificamos igualmente que ter um nivel de escolaridade médio ou

superior elevam a probabilidade de poupar para gastos imprevistos.

Tabela 38. Efeitos marginais da estimativa Probit “filhos, Imprevistos, Reforma”

Filhos Imprevistos Reforma

VARIAVEIS dy/dx P>|z| dy/dx P>|z| dy/dx P>[7]
InIDDE 0,0076 0,824 0,0200 0,462 0,0007 0,935
GENERO 0,0108 0,643 -0,0234 0,205 -0,0039 0,486
SOLTEIRO -0,2154 0,000 0,0851 0,033 -0,0347 0,014
CASADO -0,1401 0,000 0,0779 0,181 -0,0135 0,027
DIVORCIADO -0,1189 0,001 0,1568 0,095 -0,0082 0,183
SECUNDARIO 0,0119 0,723 0,0861 0,003 -0,0085 0,432
SUPERIOR -0,0696 0,045 0,1640 0,000 -0,0097 0,236
TRABALHA 0,0590 0,491 0,0165 0,818 -0,057 0,370
DESEMPREGADO |  -0,0578 0,535 0,0254 0,775 -0,0170 0,003
LOCAHAB -0,0150 0,510 0,0045 0,811 -0,0088 0,096
SOZINHO 0,0874 0,092 0,0024 0,943 0,0152 0,294
CONJUGES 0,0599 0,022 0,0078 0,706 -0,0120 0,155
DEPENDENT 0,1795 0,000 -0,0460 0,088 0,0113 0,064
INQUIRIDO -0,0512 0,048 -0,0702 0,001 0,0009 0,883
CONTRIBUI 0,0199 0,446 0,0292 0,136 -0,0068 0,331
COBANC 0,1042 0,022 -0,0651 0,213 0,0076 0,129
BAIXOREND 0,1836 0,017 -0,0637 0,068 0,0001 0,612
CONTAOUTR 0,0523 0,577 -0,0264 0,593 0,0037 0,822
CUSTO 0,0355 0,733 -0,0252 0,673 0,0787 0,096
MUIMPORT 0,1168 0,003 0,0308 0,431 0,0063 0,364
PLANIFICA 0,0974 0,000 -0,0468 0,078 0,0052 0,422
ATE90 0,0067 0,775 0,0345 0,049 -0,0198 0,004
IMPORPOUP 0,1492 0,000 0,1284 0,000 -0,0284 0,168
EMPREST -0,0048 0,835 -0,0020 0,915 0,0149 0,037
ACESSINFOFIN 0,0219 0,352 0,0085 0,657 0,0033 0,581

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.

A reducdo da probabilidade de poupar para gastos imprevistos acontece quando a
pessoa tem dependentes, € o Unico membro da familia a gerir o orcamento, tem um
rendimento baixo e planifica as receitas e despesas. Em termos de pontos percentuais estas
caracteristicas, quando aumentam em um ponto percentual, induzem a diminuicdo da

probabilidade de poupar, em média, na ordem de 4,60pp; 7,02pp; 6,37pp e 4,68pp,

59



respetivamente. Ter um rendimento mensal até 90.000,00Kzs e ter a nocdo do grau da
importancia da poupanga conduzem respetivamente ao incremento da probabilidade de
poupar para gastos imprevistos em 45pp e 12,84pp.

Efeitos negativos na probabilidade de poupanga para reforma sdo estimulados pelo
aumento em um ponto percentual das varidveis estado civil, situacdo laboral e rendimento,
ou seja, ser solteiro reduz em 3,47pp, casado reduz apenas 1,35pp, estar desempregado
reduz 1,70pp, e ter um rendimento até 90.000,00 Kwanzas em 1,98pp, em relacdo a ser
divorciado, vidvo, estar empregado e ter um rendimento superior a 90.000,00Kwanzas,
em média. O aumento na probabilidade de poupar para a reforma € visivel quando a pessoa
tem dependentes, usa o empréstimo como alternativa de financiar as suas despesas e se
tiveram dificuldade na obten¢do da conta bancéria devido ao alto custo de abertura de
conta, cuja probabilidades sao 1,13pp, 1,49pp e 7,87pp, respetivamente. Estes resultados
acabam por contrariar a evidéncia empirica apresentada por Figueiredo (2018), que
concluiu que as varidveis caracteristicas como a situacdo laboral, grau de informagdo em
relacdo a reforma e o rendimento como sendo fatores capazes de explicar a poupanga para
a reforma. Assim como no nosso trabalho, Figueiredo (2018) e Wakita et al. (2000)
aferiram sobre uma relacdo positiva entre o rendimento e a poupanca. Mais ainda,

Figueiredo (2018) também nao encontrou significancia estatistica da idade na poupanca.
4.4. Barreiras ao comportamento da poupanca

Soumaré et al. (2016) identificaram e analisaram os determinantes do acesso aos
servicos financeiros e da poupanca na comunidade econémica do Estado da Africa central
(CEDEAO'* e CEEAC"), os autores descobriram que, tal como no resto do continente

africano, as principais barreiras ao acesso aos servicos financeiros formais na Africa

14 CDEAO- Comunidade Econémica dos Estados da Africa Central, fundada em 1975 e constituida
por 15 paises: Benim, Burquina Faso, Cabo Verde, Costa do Marfim, Gdmbia, Gana, Guiné, Guiné Bissau,
Libéria, Mali, Niger, Nigéria, Senegal, Serra Leoa e Togo.

15 CEEAC- Comunidade Econémica dos Estados da Africa Central, criada em 1981 no Gabao na

cidade de Librevile, composta por onze paises membros, dos quais Angola faz parte: Burundi, Camardes,
Republica Centro Africana, Chade, Congo, Brazavile, Guine Equatorial, Gabdo, S. Principe, Reptblica

Democrética do Congo.
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Ocidental sao: a falta de rendimento, a falta de documentacao, e a falta de confiancga nas
institui¢des financeiras. Especificamente, quando a andlise € voltada para a poupanga,
verificaram que, apenas o rendimento e o status de emprego se tornam determinantes
significativos na CEEAC, e para a regido do CEDEAO, encontraram impactos positivos
nas varidveis educacdo, a idade e a confianca nas institui¢cdes. Destaca-se o facto de
encontrarem impactos diferentes nas varidveis associadas a determinacdo da inclusio
financeira e a poupanga para as duas regioes.

As respostas dadas ao questiondrio permitiram-nos categorizar em trés as barreiras
a poupanga, sendo elas “nao poupar porque o rendimento € baixo”, “ndo poupar porque
nao ¢ prioridade” e “ndo poupar por que faz despesas por impulso”. A tabela 39 apresenta
o resultado dos efeitos marginais da estimativa Probit. Os resultados refletem os
principais fatores que influenciam positiva ou negativamente as barreiras e, entretanto,
verificamos que ser homem, ter a escolaridade secunddria ou superior e viver nos centros
urbanos diminui a probabilidade de ndo poupar porque o rendimento é baixo,
aproximadamente em 4,32pp, 7,52pp, 5,61pp e 2,99pp, respetivamente em comparagao
com ser mulher, ndo ter qualquer instrucdo e viver na periferia, corroborando com os
resultados apresentados em Zins e Weill (2016), Allen et al. (2016) e Soumaré et al.
(2016).

A probabilidade de ndo poupar devido a um baixo rendimento aumenta 10.41pp
quando a pessoa € solteira, 10,55pp quando a pessoa € casada e 4,10pp quando ha apenas
uma pessoa a responsabilizar-se pela gestdo do orcamento familiar relativamente ao
estado divorciado e vidva e quando a gestdo do orcamento do agregado familiar € feito
de forma conjunta, assim como sustentam os resultados de Ozcan e Ertac (1996), Oliveira
(2017), Alves e Cardoso (2010) e Rodrigues et al. (2018).

No que diz respeito a “ndo poupar porque ndo € prioridade”, os resultados parecem
indiciar que a probabilidade de a pessoa ndo poupar porque ndo € prioridade decresce
1,20pp quando a pessoa possui a escolaridade secundaria, 1,15pp quando a pessoa esta
desempregada, 1,81pp quando a pessoa planifica o seu or¢camento e 1,06pp quando a
pessoa aufere uma renda até 90.000,00Kwanzas, em média, em relacdo a pessoa que
possui ensino superior, estd empregada, nao planifica o orcamento e aufere uma renda
superior a 90.000,00Kwanzas.

Encontramos significancia estatistica para a barreira “despesa por impulso” nas

BN

varidveis escolaridade, situacdo laboral e o grau de importancia atribuido a poupanca.
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Averiguamos que o aumento na escolaridade eleva a probabilidade em 3,06pp em ndo
poupar devido as despesas por impulso. Os resultados confirmam a relag@o positiva entre
a situacdo laboral e a barreira da poupanga “despesa por impulso”, sendo que a maior
magnitude na probabilidade de ndo poupar devido a despesa por impulso € verificada
quando o individuo é desempregado e na ordem de 91,90pp, como em Blundell et al.
(2010). Constatamos que esta barreira diminui quando a pessoa tem percecdo do grau de
importancia da poupanga e reduz em cerca de 5,91pp a probabilidade de nao poupar devido

a despesas por impulso.

Tabela 39. Efeitos marginais da estimativa Probit “Renda, Prioridade, Impulso”.

Renda Baixa Nao é prioridade Despesa por Impulso

VARIAVEIS dy/dx P>z dy/dx P>z dy/dx P>[7]
InIDDE 0,0155 0,477 -0,0052 0,458 -0,0077 0,507
GENERO -0,0432 0,010 -0,0042 0,377 -0,0089 0,287
SOLTEIRO 0,1041 0,000 0,0010 0,889 0,0025 0,884
CASADO 0,1055 0,069 -0,0000 0,998 -0,0002 0,990
DIVORCIADO 0,0439 0,535 0,0076 0,629 0,0980 0,113
SECUNDARIO -0,0752 0,001 -0,0120 0,076 0,0306 0,014
SUPERIOR -0,0561 0,002 -0,0058 0,290 0,0319 0,166
TRABALHA -0,1001 0,268 -0,0217 0,462 0,0741 0,000
DESEMPREGADO -0,0285 0,549 -0,0115 0,018 0,9190 0,000
LOCAHAB -0,0299 0,042 0,0082 0,127 0,0032 0,683
SOZINHO -0,0074 0,779 0,0015 0,839 0,0048 0,753
CONJUGES 0,0172 0,292 -0,0016 0,765 -0,0020 0,831
DEPENDENT 0,0073 0,702 -0,0048 0,453 -0,0139 0,292
INQUIRIDO 0,0410 0,005 0,0033 0,491 0,0037 0,672
CONTRIBUI 0,0129 0,429 0,0067 0,168 0,0019 0,836
COBANC -0,0232 0,467 -0,0015 0,860 -0,0022 0,891
BAIXOREND -0,0038 0,898 0,0131 0,344 0,0142 0,498
CONTAOUTR -0,0317 0,308 0,1074 0,111 0,0060 0,830
CUSTO -0,0427 0,169 0,0326 0,393 0,0417 0,413
MUIMPORT -0,0282 0,447 -0,0082 0,351 -0,0040 0,802
PLANIFICA -0,1464 0,000 -0,0181 0,048 0,0041 0,663
ATE90 0,03312 0,041 -0,0106 0,066 0,0018 0,825
IMPORPOUP -0,1066 0,027 -0,0076 0,550 -0,0591 0,053
EMPREST -0,0131 0,385 -0,0066 0,138 -0,0029 0,708
ACESSINFOFIN -0,0208 0,176 0,0076 0,236 -0,0086 0,246

Fonte: Elaboracgdo prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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4.5. Determinantes das formas de poupanca

Encontramos em Oliveira (2017) que sao varias as formas que a poupanca das
familias pode assumir. Podem ser constituidas em instituicdes financeiras e, assim,
assumir a forma de contas poupanca, depdsitos a prazo, titulos do Tesouro, fundos ou
planos de reforma, entre outros. Por outro lado, a poupanga pode ser constituida sob a
forma de ativos nao financeiros, tais como terrenos, casas, veiculos ou outras propriedades.
A poupanca das familias em ativos ndo financeiros pode ser parcialmente explicada pela
percecdo das familias de que os ativos ndo financeiros t€ém taxas reais de retorno mais
elevadas em comparacdo com os depdsitos bancarios (Carpenter e Jensen, 2002, em
Oliveira, 2017). Quando nos propusemos a analisar os fatores que influenciam a forma
como as familias fazem a poupanca em Angola, verificamos que estas fazem poupanga
depositando numa conta bancdria a ordem, num depdsito a prazo rendendo juros, na
aquisicao de instrumentos financeiros (agdes e titulos), na aquisicdo de imdveis e que
guardam dinheiro em casa. Examinamos os fatores que influenciam cada forma de poupar
e os resultados dos efeitos marginais das estimativas sdo apresentados na tabela 40.

Evidenciamos que a forma de poupar correspondente em “deixar o dinheiro
no banco numa conta a ordem” ¢ impactada pelo nivel de escolaridade, nimero de
dependentes do agregado, planificacdo do or¢amento do agregado familiar, ter conta
bancdria, baixo rendimento, custos para obtenc¢do da conta bancdria, pela remuneragao até
90.000,00 Kwanzas, grau de importancia atribuida a poupanga e pelo empréstimo. A
probabilidade de poupar deixando o dinheiro numa conta de depdsito a ordem aumenta
com o nivel de escolaridade secundaria em 14,50pp e superior 19,29pp e ter conta bancaria
aumenta esta probabilidade em 22,69pp, comparativamente as pessoas que nao tem
nenhuma instru¢do e nio tém conta bancéria, em média. Verificamos igualmente que
cresce a probabilidade de poupar deixando o dinheiro numa conta a ordem quando o
individuo tem dependentes, planifica os seus gastos, aufere um rendimento até
90.000,00Kwanzas, tem a no¢dao do grau de importancia imposta pela poupanga para
execugdo e financiamento dos seus projetos futuros e o uso de empréstimo para satisfagdao
da necessidade de liquidez, sendo que estas probabilidades aumentam na ordem de 6,99pp,
17,30pp; 9,97pp; 22,72pp e 11;39pp, respetivamente em relagdo a ndo ter dependente, ndo
planificar o orcamento, auferir um rendimento inferior a 90.000,00Kwanzas e ndo ter a

no¢ao do grau de importancia da poupanga.
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Os resultados parecem indiciar impactos negativos na probabilidade de poupar

se for deixado o dinheiro numa conta a ordem, quando apenas um dos membros da familia

é responsavel pela gestdo do or¢camento familiar, reduzindo a probabilidade em 7,30pp e

quando o individuo ndo tem conta bancdria devido ao baixo rendimento em 13,18pp ou

pelo custo de obtengdo da conta em 40,36pp, em média. Pelas magnitudes da variagcdo dos

impactos aferimos que o facto de ndo ter conta bancéria devido ao custo é um grande

entrave a esta forma de poupar, como enunciado por Demirguc-Kunt e Klapper (2012).

Tabela 40. Estimativa Probit para as formas de poupar

Deposito a Ordem Deposito a prazo Instrumentos Guardar dinheiro em
Financeiro casa

VARIAVEIS dy/dx P>z dy/dx P>z dy/dx P>z dy/dx P>|7]
InIDDE -0,0331 0,457 -0,0105 0,593 -0,0005 0,910 0,0289 0,302
GENERO 0,0651 0,027 0,0121 0,329 0,0016 0,603 -0,0454 0,016
SOLTEIRO -0,0211 0,709 -0,0706 0,014 -0,0016 0,753 -0,0357 0,329
CASADO -0,0210 0,734 -0,0358 0,060 0,0041 0,540 -0,0503 0,129
DIVORCIADO -0,1206 0,118 -0,0068 0,815 0,0015 0,801 -0,0379 0,377
SECUNDARIO 0,1450 0,001 0,0090 0,628 0,0016 0,700 0,0140 0,574
SUPERIOR 0,1929 0,000 0,0313 0,223 -0,0074 0,069 -0,0424 0,131
TRABALHA 0,1462 0,188 -0,0283 0,629 0,0172 0,005 -0,0678 0,426
DESEMPREGADO 0,0056 0,965 -0,0100 0,829 0,5727 0,006 -0,0006 0,993
LOCAHAB 0,0125 0,681 -0,0000 0,997 0,0105 0,012 0,0171 0,378
SOZINHO 0,0555 0,328 0,0383 0,227 0,0087 0,432 -0,0367 0,175
CONJUGES 0,0413 0,236 0,0163 0,268 0,0015 0,674 -0,0129 0,525
DEPENDENT 0,0699 0,087 -0,0176 0,389 0,0045 0,154 0,0078 0,714
INQUIRIDO -0,0730 0,027 0,0362 0,012 0,0076 0,073 -0,0582 0,006
CONTRIBUI -0,0151 0,656 -0,0169 0,301 -0,0014 0,686 0,0378 0,049
COBANC 0.2269 0.001 0.0088 0.763 -0.0278 0.342 -0.0682 0.162
BAIXOREND -0.1318 0.078 -0.0281 0.263 -0.0062 0.071 0.1416 0.024
CONTAOUTR -0.1119 0.236 0.0684 0.320 -0.0053 0.072 0.0657 0.361
CUSTO -0,4036 0,000 0,0973 0,237 -0,0008 0,916 0,2452 0,019
MUIMPORT 0,0256 0,722 -0,0757 0,087 0,0005 0,782 0,0591 0,031
PLANIFICA 0,1730 0,000 0,0629 0,000 0,0009 0,796 -0,0411 0,118
ATE90 0,0997 0,001 -0,0528 0,000 -0,0017 0,626 0,0426 0,019
IMPORPOUP 0,2272 0,000 -0,0009 0,975 -0,0157 0,358 0,06027 | 0,033
EMPREST 0,1139 0,000 -0,0238 0,051 0,0071 0,087 -0,0355 0,054
ACESSINFOFIN 0,0158 0,607 0,0344 0,018 0,0034 0,333 -0,0244 0,195

Fonte: Elaboracgdo prépria, Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Ser solteiro ou casado, ter a percecdo da relevancia da planificacdo do
orcamento, auferir uma renda até 90.000,00 Kwanzas e recorrer a0 empréstimo como
alternativa para satisfacdo das necessidades de recursos financeiros, reduz a probabilidade
de poupar aplicando o dinheiro numa conta a prazo, na ordem de 7,06pp; 3,58pp; 7.57pp
e 2,38pp, respetivamente em comparagdo a ser divorciado ou vidvo, ndo planificar o
orcamento, auferir uma renda superior a 90.000,00Kwanzas e ndo usar o empréstimo como
alternativa de fonte para satisfacdo da necessidade de recurso financeiro. Dado que, ser o
unico membro da familia a gerir o orcamento, planificar as receitas e despesas das familias
e ter acesso a informacdo financeira elevam a probabilidade de poupar aplicando o
dinheiro numa conta a prazo, a render juros, cujas probabilidades sdo, respetivamente,
3,62pp; 6,29pp e 3,44pp.

Relativamente a aquisicdio de instrumentos financeiros, encontramos
significancia estatistica na varidvel escolaridade superior, situa¢do laboral, local da
habitacdo, gestdao do orcamento familiar, rendimento e empréstimo. Observamos que ter o
nivel de escolaridade superior e auferir um rendimento baixo reduz a probabilidade em
0,74pp e 0,05pp de poupar, adquirindo instrumentos financeiros, similarmente ao
fundamentado por Oliveira (2017), Shawa (2016) e Zins e Weill (2016). Curiosamente, 0s
resultados mostraram que estar empregado ou desempregado aumenta a probabilidade de
adquirir instrumentos financeiros como forma de poupanca, mas o maior impacto na
probabilidade é apresentado quando a pessoa é desempregado em 57,27pp, sendo que
quando uma pessoa € bastante instruida financeiramente, ainda que este esteja
desempregado, usard a poupanca que foi acumulando ao longo da vivéncia de forma a tirar
0 maximo retorno e assim enfatiza a aquisicdo de instrumentos financeiros. O outro fator
relevante para o uso de instrumentos financeiros como forma de poupanca € o empréstimo,
apesar de em termos de dimensdo de impacto este apresentar apenas um aumento na
probabilidade de 0,07pp.

As probabilidades de guardar dinheiro em casa como forma de poupanca
reduzem em 4,54pp, 5,82pp e 3,55pp, respetivamente, quando se é homem, responsavel
pela gestdo do orcamento familiar e ao ter como alternativa de financiamento o
empréstimo em relacdo as mulheres. Relativamente aos estudos ja realizados, obtivemos
uniformidade com os resultados de Allen et al. (2016) e Fungacova e Weill (2015).

Aumenta ainda a probabilidade de guardar dinheiro em casa em 0,3pp,

14,16pp, 0,42pp, 24,52pp e 0,60pp as seguintes caracteristicas: ser o principal elemento
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da familia que contribui para a receita do agregado, ter rendimento baixo ou até 90.000,00
Kwanzas, ndo ter conta bancéria devido ao custo de abertura de conta e ter no¢ao do grau
de importancia da poupanca. Realca-se que das caracteristicas que aumentam a
probabilidade de guardar o dinheiro em casa, o ndo ter conta bancéria devido ao elevado
custo de abertura de conta apresenta a maior dimensao ou impacto na probabilidade por

cerca de 24,52pp relativamente aos que tem conta bancéria.

4.6. Determinantes da inclusao financeira

A inclusdo financeira foi medida através da agregacdo das varidveis poupanga,
conta bancdria e empréstimo, se o individuo responder que faz poupanga, possui uma
conta bancdria, e que ja recorreu a empréstimo para financiar as suas necessidade de

liquidez a nossa variavel dependente incluso financeira toma o valor “1”°!6

e se aresposta
for contraria ela toma o valor “0”(ver Fungacova e Weill 2015; Zins e Weill 2016) . A
tabela 41 apresenta o resultado do efeito marginal da estimativa Probit para o
comportamento da inclusdo financeira. Descobrimos que sdo fatores fundamentais para
inclusdo financeira em Angola, a idade, o género, a renda e o acesso a informacgdo
financeira.

Inferimos que com o aumento na idade isso provoca uma reducao
aproximadamente de 8,72pp na probabilidade de ser incluido no sistema financeiro,
contrariando os resultados evidenciados por Jossefa (2011) e Zins e Weill (2016), que
mostraram que o aumento na idade eleva a probabilidade de ser incluido no sistema
financeiro. Verificamos que hd discrimina¢do de género em Angola, ou seja, ser homem
aumenta em 10,82pp a probabilidade de ser incluido no sistema financeiro em relacao as

mulheres, resultado que sustenta os estudos de Zins e Weill (2016) e Soumaré et al.

(2016). Aumenta também a probabilidade de ser incluido no sistema financeiro, € na

16 Basta satisfazer uma das condigdes para que a varidvel dependente (dicotémica) assuma o valor
“1” ou seja, para identificarmos se o individuo esta incluso no sistema financeiro. Realga-se que ainda que
a pessoa ndo tenha uma conta banciria numa instituicdo e afirma que faz poupanga ou ja solicitou
empréstimo, consideramos igualmente que estd incluido financeiramente, apesar de esta inclusio ser no

sistema informal, uma vez que a economia angolana ¢é dualista.
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ordem de 19,39pp, quando a pessoa tem consciéncia da importincia da gestdo do
or¢amento familiar.

N3ao ter conta bancdria devido a um rendimento baixo ou porque usa conta de
outrem diminui em 18,05pp e 13,84pp, respetivamente, a probabilidade de ser incluido
no sistema financeiro comparativamente aos que tém conta bancéria, concordando-se
com os resultados apresentados por Demirguc-Kunt e Klapper (2012). Ja ter um
rendimento mensal até 90.000,00 Kwanzas diminui a probabilidade de ser incluido no
sistema financeiro, resultado uniforme com os apresentados por Jossefa (2011), Zins e

Weill (2016) e Fungacova e Weill (2015).

Tabela 41. Efeitos marginais da estimativa Probit para “Inclufin”

INCLUFIN dy/dx P>z
InIDDE -0,0872 0,009
GENERO 0,1082 0,000
SOLTEIRO -0,0607 0,184
CASADO -0,0023 0,959
DIVORCIADO 0,0264 0,684
SECUNDARIO 0,0578 0,104
SUPERIOR 0,0178 0,674
TRABALHA -0,0065 0,942
DESEMPREGADO -0,0774 0,288
LOCAHAB 0,0161 0,474
SOZINHO 0,0273 0,541
CONJUGES 0,0166 0,520
DEPENDENT 0,0080 0,789
INQUIRIDO -0,0185 0,446
CONTRIBUI 0,0141 0,567
BAIXOREND -0,1805 0,000
CONTAOUTR -0,1384 0,000
CUSTO 0,0076 0,569
MUIMPORT 0,1939 0,000
PLANIFICA -0,0098 0,745
ATE90 -0,0519 0,026
IMPORPOUP 0,0510 0,278
ACESSINFOFIN 0,1012 0,000

Fonte: Elaboragdo prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Ter acesso a informacgdes financeiras aumenta a capacidade de tomar decisdes
racionais de investimento, fazer poupanga e tirar o maior proveito dos servicos
financeiros. Os resultados da nossa estimacdo parecem evidenciar que ter acesso a
informacao financeira eleva a probabilidade em 10,12pp de ser incluido no sistema
financeiro em relacdo aqueles que ndo tem qualquer acesso a informacdo financeira.

Assim como previsto em Figueiredo (2018), Lusardi (2001) e Braga e Lopes (2009).
4.7. Comportamento dos indicadores da inclusao financeira

Relativamente aos principais indicadores da inclusdo financeira, apresentamos 0s
resultados na tabela 42. Constatamos que ter conta bancéria em Angola € influenciada pelo
estado civil, escolaridade, rendimento, percecdo da importancia e a necessidade de poupar
e o acesso a informacdo financeira.

Quanto ao empréstimo, verificamos que € uma decisao que sofre impacto pela idade,
género, escolaridade, local da habitagcdo (periferia ou centro urbano), rendimento, gestao
do or¢camento e acesso a informacao financeira. A escolaridade secundéria ou superior € o
acesso a informacdo financeira incute aos individuos a relevancia de ter uma conta
bancéria e da-lhes a capacidade de tirar o maximo proveito dos servigos financeiros. As
pessoas mais instruidas preocupam-se com o seu bem-estar futuro e dos seus préximos e
motivam-se a fazer poupanga, para abrir um negdcio, para a educagdo dos filhos, para
despesas imprevistas ou para usar na velhice, tal como encontrou Allen et al. (2016).

Na nossa estimagdo observamos que € estatisticamente significativa a influéncia da
escolaridade (secunddrio, superior e o acesso a informagao financeira) na obtengao de uma
conta bancéria e o uso do empréstimo como alternativa de financiamento. Deste modo, ter
ensino superior e acesso a informacao financeira, aumentam a probabilidade de ter uma
conta bancaria em 7.15pp e 5.6pp, em média, respetivamente em relacdo a ndo ter acesso
a informacao financeira, coincidindo com os resultados positivos obtidos por Allen et al.
(2016), Zins e Weill (2016), Soumaré et al. (2016) e Fungacovd e Weill (2015). Aferimos
que ter ensino secunddrio aumenta em 9,71pp, e ter acesso a informagdo financeira em
9,75pp, a probabilidade de pedir um empréstimo para satisfacio da necessidade de

recursos financeiros, diferente dos que ndo tém acesso a informagdo financeira.
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Tabela 42. Efeitos marginais da estimativa Probit para indicadores da inclusdo
financeira

Conta Bancdria Empréstimo

VARIAVEIS dy /dx P>|z| dy /dx P>[7]
InIDDE -0,0443 0,191 -0,0871 0,029
GENERO 0,0116 0,600 0,1315 0,000
SOLTEIRO -0,0502 0,074 -0,0908 0,101
CASADO -0,0931 0,090 -0,0371 0,511
DIVORCIADO -0,0400 0,582 -0,0004 1,000
SECUNDARIO 0,0438 0,122 0,0971 0,013
SUPERIOR 0,0715 0,004 0,0532 0,267
TRABALHA -0,0560 0,076 -0,0264 0,815
DESEMPREGADO |  -0,1210 0,197 -0,0793 0,457
LOCAHAB 0,0234 0,264 0,0468 0,086
SOZINHO 0,0274 0,353 0,0225 0,656
CONJUGES 0,0615 0,014 0,0011 0,971
DEPENDENT 0,0250 0,410 0,025 0,492
INQUIRIDO -0,0120 0,633 0,0073 0,801
CONTRIBUI 0,0093 0,733 0,0173 0,563
BAIXOREND -0,8874 0,000 0,0991 0,018
CONTAOUTR -0,8835 0,000 0,2702 0,000
CUSTO -0,9163 0,000 0,3280 0,000
MUIMPORT -0,0218 0,521 0,1957 0,000
PLANIFICA -0,0050 0,844 -0,0174 0,627
ATE90 0,0018 0,940 -0,0441 0,116
IMPORPOUP -0,0527 0,020 -0,0979 0,135
ACESSINFOFIN 0,0566 0,006 0,0975 0,001

Fonte: Elaboragao prépria, Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.

Encontramos uma relacao inversa entre a idade e o empréstimo, demostrando que a
cada ano a mais de vida a probabilidade de recorrer ao empréstimo para financiar as suas
necessidades de recursos reduz em cerca de 8,71pp, contrariando o resultado apresentado
por Allen et al. (2016). Ser um individuo do sexo masculino aumenta a probabilidade de
solicitar empréstimo para satisfazer as necessidades de liquidez em cerca de 13,15pp em
relacdo as mulheres, em média. Em relacdo ao empréstimo o resultado indica que as
mulheres sdo discriminadas, assim como evidenciado nos resultados obtidos por
Fungacova e Weill (2015) e Zins e Weill (2016). Verifica-se também uma relacdo positiva

entre viver no centro urbano e a solicitagdo de empréstimo, visto que hd uma grande
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concentragdo de instituicdes financeira nestes locais e os residentes tém maior acesso a
informac@o e oportunidades de empreender. Estima-se que em média um aumento de um
ponto percentual na varidvel viver nos centros urbanos eleva a probabilidade de solicitar
um empréstimo aproximadamente em 4,68pp relativamente aos que vivem na periferia,
relacionado com os resultados previstos por Anson et al. (2013) e Soumaré et al. (2016).
Quando o homem € solteiro, em média, a probabilidade de ter uma conta bancéria reduz
cerca de 5,02pp. A mesma probabilidade reduz ainda mais ou cerca de 9,31pp quando o
homem € casado, diferenciando-se com os divorciados e viivos. Enquanto uma rela¢do
direta e positiva entre o estado civil e possuir conta foi previsto por Allen et al. (2016),
relativamente a gestdo do orcamento familiar verificamos que quando esta tarefa é divida
com os cOnjuges, aumenta a probabilidade ter conta bancédria em 6,15pp.

Quando o homem trabalha e este tem a nocdo do grau de importincia da poupanca
para a sustentabilidade dos seus projetos, a probabilidade de ter conta bancéria reduz
apenas cercade 5,6% e 5,27%, respetivamente, em relacdo as mulheres. Mas se este auferir
um rendimento baixo, a probabilidade de ter conta bancaria reduz consideravelmente em
cerca de 88,74pp, bem como, quando este usa a conta de outrem para efetuar as suas
transacoes de pagamentos ou recebimentos, pois usar conta de outrem diminui a
probabilidade de ter uma conta bancéria em aproximadamente 88,35pp. Allen et al. (2016)
verificou que ser homem, ter um rendimento elevado, ser maior de idade e ter um emprego
aumenta a probabilidade de ser incluido no sistema financeiro. Para o empréstimo, os
resultados indicam que ter rendimento baixo e usar conta de outrem elevam a
probabilidade em 9,9pp e 27pp respetivamente, de usar o empréstimo como alternativa de
financiamento, o mesmo evidenciado por Allen et al. (2016) e Zins e Weill (2016).

O elevado custo de abertura de conta bancaria reduz de forma significativa a
probabilidade de ter conta bancdria em cerca de 91.63pp. Encontramos um efeito contrario
desta varidvel no empréstimo. As pessoas que mais sentem o impacto do custo de obtengdo
da conta bancdria, porque t€ém pouco rendimento ou sdo mais pobres, tém uma
probabilidade de cerca de 32,80pp de recorrer ao empréstimo para financiar os seus
projetos. Conseguimos obter efeitos positivos e significativos ao relacionar a gestdo do
orcamento familiar e o empréstimo, ou seja, ter a no¢do de que é importante gerir e

planificar de forma racional aumenta a probabilidade de solicitar empréstimo em cerca de

19,57pp.
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4.8. Resumo dos principais resultados

Apresentamos nas tabelas abaixo os principais resultados obtidos em cada
estimacgdo, evidenciando os impactos das varidveis explicativas no comportamento das

varidveis dependentes:

Tabela 43. Determinantes significativos para poupanga e decisdo do montante a
destinar na poupanca.

Varidveis dependentes

Poupanga Até 40% da Renda

Varidveis explicativas Sinal Varidveis explicativas Sinal
Ser homem + | Viver com conjuges e filhos -
Ter ensino secundério + | Ter dependentes +
Ter ensino superior + | Planificar o orcamento +
Ter conta bancdria + | Rendimento até 90.000,00Kzs +
Planificar or¢amento + | No¢do do grau de importancia +

da poupanca

Nocao da importancia +
da poupanca.
Empréstimo +
Solteiro -
Casado -

Unica pessoa a gerir -

o orcamento familiar
Fonte: Elaboragao prépria
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Tabela 44. Determinantes significativos para poupanga nas provincias de Luanda

e Bengo.
Varidveis dependentes

Poupanca em Luanda Poupanca no Bengo

Varidveis explicativas Sinal Varidveis explicativas Sinal
Ser homem + | Ser homem +
Escolaridade (Sec. Sup.)!’ + | Escolaridade (Sec. Sup.) +
Ter conta bancéria + | Ter dependentes +
Planificar or¢amento + | Ter conta bancdria +
Nocao da importancia + | Nog¢do da importancia +
da poupanca. da poupanca
Empréstimo + | Planificar o or¢amento +
Solteiro - | Empréstimo +
Casado - | Estado civil (solt. e Div.) -
Unica pessoa a gerir - | Unica pessoa a gerir -
o orcamento familiar o orcamento familiar

Fonte: Elaboragao propria.

Tabela 45. Determinantes significativos para poupanga nas provincias do Kwanza

Norte e Malanje.

Varidveis dependentes

Poupanca no K. Norte Poupancga em Malanje

Varidveis explicativas Sinal Varidveis explicativas Sinal
Ser homem + | Ser homem +
Escolaridade (Sec. Sup.) + | Escolaridade (Sec. Sup.) +
Viver no centro Urbano + | Planificar o or¢amento +
Ter dependentes + | Empréstimo +
Ter conta bancdria + | Nogdo do grau de importincia df +

poupanca

Nocao da importancia + | Solteiro -
da poupanca.
Empréstimo +
Planificar o Or¢camento +
Estado civil (Sol. Cas. Div)'? -
Unica pessoa a gerir -
o orcamento familiar

Fonte: Elaboragao prépria

17 Escolaridade secundéria (ensino médio) e superior.

18 Estado civil (solteiro, casado e divorciado)
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Tabela 46. Determinantes significativos para poupanga nas provincias de Benguela

e Huambo.

Varidveis dependentes

Poupanga em Benguela Poupan¢a no Huambo
Varidveis explicativas Sinal Varidveis explicativas Sinal
Escolaridade (Sec. Sup.) + | Ser homem +
Viver sozinho + | Escolaridade (Sec. Sup.) +
Viver no centro Urbano + | Planificar o orcamento +
Ter dependentes + | Empréstimo +
Ter conta bancéria + | Nocdo do grau de importancia d4 +
poupanca
Nocao da importancia + | Estado civil (Sol. Cas. Div.) -
da poupanca.
Planificar o Or¢amento + | Unica pessoa a gerir -
o orcamento familiar
Estado civil (Sol. Cas.) -
Unica pessoa a gerir -
o orcamento familiar
Fonte: Elaboragao propria.
Tabela 47. Determinantes significativos para motiva¢des da poupanga.
Variaveis dependentes
Filhos Imprevistos Reforma
Variaveis Explicativas Sinal | Varidveis Explicativas Sinal| Variaveis explicativas Sinal
Viver sozinho + | Escolaridade (Sec. Sup) + | Ter dependente +
Viver com conjuges + | Rendimento + | Custo +
e filhos até 90.000,00Kz
Ter dependentes + | Ter dependente - | Empréstimo +
Ter conta bancéria + | Nog¢ao da importancia + | Rendimento -
da poupanca até 90.000,00Kz
Baixo Rendimento + | Planificar orcamento - | Solteiro -
Noc¢ao da importincia + | Unica pessoa a gerir - | Casado -
da gestao do o orcamento familiar
orcamento familiar
Planificar o orcamento + | Baixo rendimento - | Desempregado -
Solteiro - | Solteiro -
Casado - | Casado -
Divorciado -

Fonte: Elaboragao propria.
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Tabela 48. Determinantes significativos para barreiras a poupanca.

Varidveis dependentes
Renda Baixa Nao € prioridade Impulso
Varidveis Explicativas Sinal | Varidveis Explicativas Sinal| Varidveis explicativas Sinal
Ser homem - | Secundério - | Secundério +
Secundério - | Desempregado - | Trabalha +
Superior - | Planificar o orcamento - | Desempregado +
Viver no centro urbano - | Rendimento _ | Nocao da importancia +
até 90.000,00Kz da poupanca
Planificar o orcamento -
Nogao da importancia -
da poupanca
Unica pessoa a gerir +
o orcamento familiar
Rendimento +
até 90.000,00Kz
Casado +
Divorciado +

Fonte: Elaboragao propria.

Tabela 49. Determinantes significativos para formas de poupanga depdsito a ordem

€ a prazo.

Varidveis dependentes

Deposito a ordem Deposito a prazo
Varidveis explicativas Sinal Varidveis explicativas Sinal

Ser homem + | Planificacdo do orcamento +

Escolaridade (Sec. Sup.) + | Acesso a informacao financeira +

Ter dependente + | Unico a gerir o orcamento +
familiar

Planificar o orcamento + | Empréstimo +

Ter conta bancaria + | Nog¢do do grau de importancia -
Da gestio do orcamento

Nocao da importancia + | Estado civil (Sol. Cas.) -

da poupanca.

Rendimento até 90.000,00Kz + | Rendimento até 90.000,00Kz -

Baixo Rendimento - | Empréstimo -

Custo de obtengao de -

conta bancdria

Fonte: Elaboragéo propria.
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Tabela 50. Determinantes significativos para forma de poupanca, aquisi¢do de
instrumentos financeiros e guardar dinheiro em casa.

Varidveis dependentes

Instrumento Financeiro Sinal Guardar dinheiro em casa
Varidveis explicativas Varidveis explicativas Sinal
Escolaridade superior - Ser homem -
Baixo Rendimento Contribuir para receita do +
- | agregado familiar
Trabalha Baixo rendimento +
+
Desempregado Custo para obter conta bancéria +
+
Unica pessoa a gerir o orcamento Noc¢ao do grau de importancia +
familiar + da gestdo do orcamento familiar
Viver no centro urbano + Rendimento até 90.000,00Kz -
Usar conta de outrem para Noc¢ao do grau de importancia -
efetuar transagdes financeiras - | da poupanga
Empréstimo + | Empréstimo -

Fonte: Elaboragao propria.
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Tabela 51. Determinantes significativos para inclusdo financeira, conta bancéria e

empréstimo.
Varidveis dependentes

Inclusdo financeira Conta bancdria Empréstimo
Varidveis Explicativas | Sinal| Varidveis Explicativas Sinal | Varidveis explicativas Sinal
Idade - | Escolaridade superior + | Idade -
Ser homem + | Viver com conjuges e filhos)  + | Ser homem +
Baixo rendimento - | Informag@o financeira + | Escolaridade secundéria +
Usar conta de outrem - | Estado civil (Sol. Cas.) - | Viver no centro urbano +
Para efetuar transagoes
Informacio financeira + | Trabalha - | Baixo rendimento +
Nocao da importancia + | Baixo rendimento - | Usar conta de outrem +
da Gesto do orcamentc Para efetuar transacdes'
familiar
Rendimento - | Custo de obtengdo da conta - | Custo de obtencio +
até 90.000,00Kz bancéaria de conta bancaria

Usar conta de outrem - | Nocao da importancia +

Para efetuar transagoes da gestdo do orcamentg

familiar
Fraca nocao da importancia - | Informacao financeira +
da poupanca

Fonte: Elaboragao propria.

1% Quando a pessoa ndo tem conta bancéria porque usa conta de outrem para efetuar transagdes

(pagamentos e recebimentos), ou porque os custos de obtencdo de conta bancéria sdo altos, a Unica

alternativa para contrair empréstimo € o setor informal, que no caso concreto deste estudo, os inqueridos

responderam que recorrem aos Kinguilas para solicitar empréstimos para satisfacdo da necessidade de

liquidez.
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5. Conclusoes

z

Dadas as caracteristicas econdmicas do pais, em que o Estado € o principal
empregador e tendo como grande sustento da sua economia o petréleo, um bem cujo
preco € bastante volatil, estes factos deixam a economia angolana bastante fragil em
tempo de baixa do preco deste produto, como aconteceu no ano de 2014. Como
alternativa fundamental aponta-se o fomento da atividade empresarial e para tal o sistema
financeiro deve funcionar em pleno. A literatura empirica € rica em evidéncias de que a
poupanga e a inclusdo financeira contribuem para a melhoria das condicdes de vida dos
pobres e de outros grupos marginalizados ou vulnerdveis da sociedade, permitindo-lhes
acesso ao financiamento. A inclusdo financeira permite o desenvolvimento do sistema
financeiro, sustenta a poupanga interna e estimula a atividade empresarial e
empreendedora. Nesta pesquisa investigamos os determinantes microecondémicos da
poupanga e da inclusdo financeira através das caracteristicas financeiras, demogréaficas e
do comportamento financeiro em Angola. Concentramos a nossa andlise sobre a inclusao
financeira em trés indicadores: possuir uma conta bancdéria, solicitar empréstimo e a
existéncia de poupanca. Para tanto, os resultados de uma pesquisa, sob a forma de
questiondrio, implementada no inicio de 2019 nas provincias de Luanda, Bengo,
Benguela, Kwanza Norte, Malanje e Huambo, foram obtidos. Depois dos dados
recolhidos através de um questiondrio, os mesmos foram analisados estatisticamente e o
modelo Probit foi utilizado para analisar os determinantes da inclusao financeira e dos
seus componentes. Como varidvel explicativa adicional, contribuimos para a literatura
existente, analisando o papel do acesso a informacdo e da gestdo e planificacdo do
orcamento familiar.

Os resultados indicam que existe discrimina¢do do género na poupanca em Angola,
sendo que os homens sdo mais propensos a poupar. A mesma discriminag¢do € encontrada
quando analisamos os determinantes da poupanga por motivagdes. Constatamos que os
homens sdo 0s que mais poupam para abrir um negdcio ou para aquisicdo de bens
duradouros, mas quando analisamos as barreiras a poupanga verificamos que as mulheres
sdo as que mais deixam de poupar porque o rendimento € baixo. Especificando a nossa
andlise sobre determinantes da poupanga em cada provincia nada podemos aferir a
respeito na provincia de Benguela, enquanto as demais provincias também discriminam

as mulheres relativamente a poupanga. Com respeito a inclusdo financeira, 0s nossos
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resultados parecem demonstrar igualmente que ser mulher € fator para ser discriminada
do sistema financeiro e do acesso ao crédito.

Descobrimos que para além do crédito, é fator relevante para o aumento da
probabilidade de poupar a escolaridade (secundério e superior), possuir conta bancéria,
planificar as receitas e despesas futuras, a percecao do grau de importancia da poupanga
para sustentacdo da necessidade de recursos financeiros e o empréstimo. Influencias
negativas na probabilidade de poupar em Angola sdo provocadas pelo estado civil e com
maior relevancia para os divorciados, e quando existe apenas um membro do agregado
familiar a responsabilizar-se pela gestdo do or¢camento familiar.

Examinando os fatores que estdo na base da definicao da parcela de rendimento a
destinar a poupanga, os resultados mostraram que o tamanho do agregado exerce efeitos
negativos na probabilidade de aplicar até 40% do rendimento em poupanca. Em
oposicdo, a probabilidade de destinar até 40% do rendimento auferida em poupanga
aumenta quando o individuo planifica os seus gastos e receitas futuras, quando aufere até
90.000,00 Kwanzas e se tiver dependentes (filhos ou parentes).

Cada provincia estudada tem a sua especificidade em termos de recursos,
dimensao, populacdo e infraestrutura, etc. Este facto despoletou assim o nosso interesse
em analisar os determinantes da poupanca nas seis provincias e como resultado
observamos que o estado civil provoca uma influéncia negativa no comportamento da
poupanca das familias. Por exemplo, ser solteiro reduz significativamente a
probabilidade em todas as provincias em andlise, enquanto ser casado nao influencia a
poupanca nas provincias de Luanda e Malanje, mas afeta negativamente a probabilidade
de poupar nas provincias do Bengo, Benguela, Kwanza Norte e Huambo. J4 ser
divorciado, reduz a probabilidade de poupar nas provincias do Bengo, Kwanza Norte e
Huambeo.

A escolaridade (secundaria e superior), planificacdo das despesas e receitas futuras
e a percecdo do grau de importincia da poupanca revelaram-se determinantes
importantes na explicacdo, de forma positiva, da probabilidade de poupar em todas as
provincias, assim como, o empréstimo que ndo teve qualquer impacto apenas na
provincia de Benguela. Verificamos nos resultados que o local da habitacdo exerce
efeitos positivos na probabilidade de poupar, ou seja, as pessoas que vivem nos centros

urbanos, nas provincias de Benguela e Kwanza Norte, tém uma maior probabilidade de
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poupar, facto que pode ser justificado pela grande concentracdo de instituicdes
financeiras e uma maior divulgacdo da informagdo nos centros urbanos.

Verificamos que apesar de algumas motivagdes para poupar terem 0S mesmos
determinantes, o efeito produzido por estes é diferente em cada determinante. A
probabilidade de poupar para abrir um negdcio aumenta com o género (masculino), o
local da habitagdo (viver na cidade), possuir conta bancdria, planificar as despesas e pelo
empréstimo. Impactos negativos nesta probabilidade sdo visiveis pelo nimero de
dependentes, pela escolaridade secundaria e quando apenas um dos membros da familia
suporta as despesas.

Quanto as despesas irregulares (férias, viagens, etc.) encontramos evidéncias de
que estas diminuem a probabilidade de destinar parte do que se ganha para esta
motivacdo de poupanca quando a pessoa € divorciada, tem dependentes, recorre ao
empréstimo para financiar as suas necessidades de recursos financeiros e se o individuo
tem acesso a informacgdo financeira. As pessoas que possuem o nivel de escolaridade
superior, planificam os seus gastos e tém no¢ao do grau de importancia para satisfagao
das suas aspiracgoes, sendo que estas apresentam uma maior probabilidade de poupar para
férias e viagens.

Identificamos que ser homem, casado ou solteiro, ter o ensino secunddrio, gerir o
orcamento familiar e ter acesso a informagdo financeira expande a probabilidade de
poupar para aquisi¢do de bens duradouros como casa ou automdvel e esta probabilidade
diminui quando este € o Unico a contribuir para o rendimento do agregado, quando ndo
tem conta bancdria (devido ao custo de abertura ou porque usa conta de outro), e quando
este tem o empréstimo como fonte alternativa de recursos financeiros.

A probabilidade de poupar para educacdo e ajuda inicial aos filhos aumenta quando
a pessoa vive sozinho ou com cOnjuge, quando tém dependentes, t€ém conta bancéria,
auferem um baixo rendimento, mas tém a nocdo da importincia da planificacdo do
orcamento e planifica as suas receitas e despesas de forma a conseguir poupar, porque
entende que € importante.

Para os determinantes da poupanga pelo motivo de gastos imprevistos (acidentes,
doencas, falecimentos etc.), descobrimos que ser solteiro ou ser divorciado e ter um nivel
de escolaridade secunddrio ou superior, apresentam uma relacdo positiva com a
probabilidade de poupar para satisfacdo de gastos imprevistos. Vimos igualmente, que a

reducdo da probabilidade de poupar para gastos imprevistos acontece quando a pessoa tem
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dependentes e € o tinico membro da familia a gerir 0 orcamento, tem um rendimento baixo
e planifica as receitas e despesas. Os resultados indicam que sdo fatores importante para
poupar para a reforma ter dependentes, empréstimos e a existéncia de custos na obtencao
de conta bancaria.

Com base nas respostas dos inquiridos sobre as razdes que os impedia de poupar
agregamos em trés as barreiras a poupanga: “ndo poupam porque o rendimento € baixo”,
“ndo poupam porque nao ¢ prioridade” e “ndo poupam porque fazem despesas por
impulso”. Examinando o comportamento de cada barreira, verificamos que estas
diminuem com o género (homem), com o local da habitacio (centros urbanos),
escolaridade (secunddrio ou superior), situacdo laboral (empregado), planificar as receitas
e os gastos futuros e ter a nocao do grau de importancia da poupanga.

A forma como as pessoas fazem as suas poupancas sao determinadas pelo nivel de
escolaridade, género, ter ou ndo conta em um banco, ter acesso a informacao financeira,
com a planificacio do orcamento, local da habitacdo, deter empréstimo e pela renda
auferida mensalmente. Ter acesso a informagdo financeira ndo produz nenhum efeito na
forma de poupar ou em deixar o dinheiro numa conta a ordem, mas esta variavel influéncia
de forma positiva a probabilidade de poupar aplicando o dinheiro numa conta a prazo que
rende juros.

Relativamente a inclus@o financeira, os resultados indicam que sdo caracteristicas
chave para ser incluido no sistema financeiro o facto de ser homem, ter a no¢do do grau
de importincia da gestdo do or¢amento e ter acesso a informacao financeira. Aumenta a
probabilidade de ter conta bancéria para o solteiro, ou casado, com escolaridade superior
ou para os agregados composto pelos conjuges e filhos e com acesso a informacdo
financeira. Ser homem, ter pelo menos a escolaridade secunddria e viver no centro urbano,
e com acesso a informacao financeira aumenta a probabilidade de recorrer ao empréstimo
numa instituicdo formal. Ter um rendimento baixo e ndo ter conta banciria aumenta a
probabilidade de contrair empréstimo no sistema financeiro informal.

A principal varidvel que favorece a inclusdo financeira € o acesso a informacao
financeira, sendo que os nossos resultados mostram efeitos positivos desta varidvel nos
indicadores da inclusdo financeira (conta bancdria, empréstimo), apesar de nada se poder

inferir sobre esta varidvel na poupanca.
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Curiosamente nao encontramos efeitos significativos da varidvel idade nas demais
estimagdes além de verificarmos a sua relacdo inversa com a inclusdo financeira e os
indicadores da inclusdo financeira como conta bancdria e o empréstimo.

Com base nestes resultados, sugerimos aos decisores politicos que favorecam a
inclusdo financeira através dos seguintes aspetos: 1) A criacdo de politicas para a expansao
das instituicdes financeiras nas periferias de Angola, a fim de reduzir os custos associados
a diferenciacdo espacial entre instituicdes e residentes; 2) Rigorosamente implementar
politicas que permitam que as pessoas continuem os seus estudos para que possam atingir
niveis de relevo nas suas profissdes e empregos, de forma a melhorar o seu rendimento; 3)
Aumentar os meios e formas de divulgacdo de informagdes financeiras. As pessoas
informadas t€m mais conhecimento sobre as alternativas para rentabilizar as suas
poupangas, bem como, as pessoas com necessidades de financiamento de investimento ou
outras necessidades saberdo mais sobre alternativas para conseguir isso; 4) Incutir nas
familias a necessidade de mudancas de postura relativamente as opc¢des de consumo,
fazendo-as perceber da necessidade da gestdo do orcamento e da planificacdo das despesas
e receitas através de palestras nos locais de bastante concentragao populacional (mercados,
escolas, igrejas, hospitais, jornais, radios, televisao, etc.); 5) Melhorar e implementar os
programas existentes de “bancarizacdo” das familias, diminuindo o custo de obtencdo de
conta e reduzindo os requisitos necessarios; 6) Implementar o empreendedorismo e criacao
de negoécios como disciplinas lecionadas a partir da 6* classe até ao ensino superior
independentemente do curso, como maneiras de criar apeténcias de negdcio desde cedo.

Para pesquisas futuras, sugerimos a expansio do estudo para o pais como um todo,
envolvendo mais provincias, em vez de nos limitarmos a Luanda, Bengo, Benguela,
Kwanza Norte, Malanje e Huambo, usando assim uma amostra mais representativa.
Outra possibilidade de pesquisas futuras € analisar os determinantes macroeconémicos
da poupanga e inclusio financeira em Angola, com o objetivo de avaliar o impacto das
caracteristicas do pais sobre este indicador.

A recolha de dados exigiu de n6s uma soma avultada de recursos financeiros para
suportar os custos relacionados com a estadia e contratacdo tempordria de pessoal para
apoio na aplicagdo do inquérito, facto que limitou a expansao do inquérito para as demais
provincias, condicionando assim a nossa amostra em termos de representatividade.

Adicionalmente, a nossa base de dados n3o nos permitiu realizar uma andlise do
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comportamento da poupanca ao longo de um certo periodo, nem examinar o efeito das

caracteristicas do pais na poupanca das familias.
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Anexos

Anexo 1. Extracao e Codificacio das Variaveis

Tabela Al.1. Extracdo e codificacdo de varidveis no questionario

VARIAVEL Pergunta Resposta Codigo
IDADE Qual € a sua idade? Indicagdo da Idade A definir
Masculino 1
GENERO Qual € o género do entrevistado?
Feminino 2
Solteiro(a) 1
Casado(a) 2
Qual é o estado civil do entrevistado?
Divorciado(a) 3
ESTCIVIL Vitvo(a) 4
Nenhuma 1
6.° classe 2
12° classe 3
Qual é o nivel de escolaridade do
ESCOLDDE ) Freq. Univer 4
entrevistado?
Bacharel 5
Licenciado 6
Mestre/Doutor 7
Outrem 1
Propria 2
Mista 3
Parcial 4
Desempregado(a) 5
Qual € a sua situagédo laboral ou
SITUALAB . ¢ Aposentado com 6
ocupacional? atividade
Estudante 7
Doméstico 8
Aposentado sem 9
atividade
Outra 10
Em que zona da estd localizada a sua Centro da Cidade 1
LOCAHAB L
habitagao? Periferia 2
DEPENDT Quantos filhos ou dependentes tem? Indica¢@o do nimero A definir.
Quem € o principal responsavel pela gestio | Entrevistado 1
GESTORCA P P P p ) £
do orcamento no seu agregado familiar? Outra pessoa 2
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Gestdo conjunta

, Sim
COBANC E titular de uma ou mais contas bancéria? i
ao
Baixa Renda
Uso conta de outra
Qual € arazdo pela qual nunca teve uma | pessoa
NCOBANC petd
conta bancéria? Custo elevado para
obter
Outros
10.000,00Kzs a
50.000,00KZs
51.000,00 a
90.000,00Kzs
Indique o intervalo em que se situa a sua 5
RENDMENS q q 91.000,00Kzs a
renda mensal: 140.000,00Kzs
141.000,00Kzs a
180.000,00Kzs
> 181.000,00
Sim
POUP Costuma fazer poupangas?
Nao
Rendimento nio
permite
Nao é prioridade
RANAPOUP Por que razao ndo faz poupangas?
Despesas ndo planeadas
ou por impulso
Outra
Ja recorreu a empréstimos quando Sim
EMPREST
necessitou de liquidez? Nao
Ja alguma vez foi contatado por uma Sim
Instituicdo financeira para ser informado sobre as
ACESSINFOFI
alternativas de rentabilizar a sua poupanca no
N Nao

nosso mercado financeiro, e sobre os produtos

financeiros disponiveis?

Nota: As perguntas que ndo foram respondidas foram codificadas por (-1) na base de dados.

Fonte: Elaboragéo propria.
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Tabela Al.2. Abreviaturas e significado das varidveis

POUP POUPANCA

IDDE IDADE

SXO SEXO

ESTCIVIL ESTADO CIVIL

ESCOLD ESCOLARIDADE

SITUALAB SITUACAO LABORAL

RESID RESDENCIA

LOCAHAB LOCAL DA HABITACAO

AGREFAM AGREGADO FAMILIAR

DEPENDT DEPENDENTES

GESTORCA GESTAO DO ORCAMENTO

RENDAGREF | CONTRIBUICAO PARA RENDA DO AGREGADO FAMILIAR
COBANC CONTA BANCARIA

RNCONTA RAZOES PARA NAO TER CONTA

PLANORF PLANIFICACAO DO ORCAMENTO FAMILIAR
TPLANORFA | PERIODICIDADE DOA PLANIFICACAO DO ORCAMENTO
RENDMENS RENDIMENTO MENSAL

PERPOUP PERCENTAGEM DA POUPANCA

GIMPOUP GRAU DA IMPORTANCIA DA POUPANCA
RAPPOUP RAZOES PARA POUPAR

RANAPOUP RAZOES PARA NAO POUPAR

EMPREST EMPRESTIMO

FORMPOUP FORMA DE POUPANCA

ACESSINFOFIN | ACESSO A INFORMACAO FINANCEIRA

Fonte: Elaboragao propria.
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Tabela Al1.3. Distribuicao da amostra por idade

IDADE | FREQUENCIA | PERCENTAGEM
18 30 2%
19 36 3%
20 35 2%
21 123 9%
22 33 2%
23 124 9%
24 37 3%
25 68 5%
26 24 2%
27 27 2%
28 29 2%
29 52 4%
30 66 5%
31 18 1%
32 78 5%
33 28 2%
34 119 8%
35 23 2%
36 8 1%
37 14 1%
38 56 4%
39 14 1%
40 21 1%
41 1 0%
42 20 1%
43 70 5%
44 6 0%
45 48 3%
46 10 1%
47 25 2%
48 17 1%
49 26 2%
50 11 1%
52 5 0%
53 5 0%
54 39 3%
55 2 0%
56 18 1%
57 6 0%
58 11 1%
59 17 1%
60 7 0%
61 6 0%
62 9 1%
63 6 0%
64 3 0%
65 2 0%
66 1 0%

1434 100%

Fonte: Elaboragao propria.

98



Anexos 2. Estimativas Probit

Tabela A2.1. Estimativa Probit para poupanca.

Numero de observagdes 1434

Wald Chi 2 130,38

Prob>Chi 2 0,000
POUPANCA Coef. P>zl
InIDDE -0,0328 0,790
GENERO 0,2090 0,015
SOLTEIRO -0,6736 0,001
CASADA -0,5815 0,007
DIVORCIADA -0,6293 0,014
SECUNDARIO 0,4099 0,000
SUPERIOR 0,3895 0,005
TRABALHA 0,1596 0,643
DESEMPREGADO -0,0265 0,942
LOCAHAB 0,1274 0,141
SOZINHO 0,1045 0,490
CONJUGES 0,0457 0,637
DEPENDENT 0,1705 0,135
INQUIRIDO -0,2277 0,012
CONTRIBUI -0,0748 0,429
COBANC 0,4564 0,016
BAIXOREND 0,1766 0,372
CONTAOUTR 0,0624 0,810
CUSTO 0,1759 0,551
MUIMPORT 0,1971 0,227
PLANIFICA 0,5568 0,000
ATE90 0,0355 0,693
IMPORPOUP 0,6543 0,000
EMPREST 0,1971 0,029
ACESSINFOFIN 0,0370 0,677
_CONS -0,7862 0,262

Fonte: Elaboracgdo prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.2. Estimativa Probit “Até40Ren”

Nuimero de Observacdes 1434

Wald Chi 2 82,28

Prob> Chi2 0,000
ATE40REN Coef, P>zl
InIDDE 0,0081 0,941
GENERO 0,0430 0,564
SOLTEIRO -0,0806 0,572
CASADA 0,0642 0,682
DIVORCIADA -0,0507 0,804
SECUNDARIO 0,0654 0,551
SUPERIOR 0,0288 0,819
TRABALHA 0,1435 0,634
DESEMPREGADO 0,1054 0,741
LOCAHAB 0,0023 0,976
SOZINHO 0,1082 0,439
CONJUGES -0,2034 0,019
DEPENDENT 0,1803 0,075
INQUIRIDO 0,0118 0,882
CONTRIBUI -0,0099 0,904
COBANC 0,1192 0,516
BAIXOREND 0,0855 0,658
CONTAOUTR 0,0043 0,986
CUSTO 0,2890 0,302
MUIMPORT 0,0875 0,578
PLANIFICA 0,3512 0,000
ATE90 0,4878 0,000
IMPORPOUP 0,4682 0,003
EMPREST -0,0661 0,386
ACESSINFOFIN -0,0261 0,734
_CONS -0,9765 0,117

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.3. Estimativa Probit “Luanda, Bengo e Benguela”

Numero de Observacdes 1434 1434 1434

Wald Chi2 122,34 88,01 131,66

Prob>Chi2 0,000 0,000 0,000

Luanda Bengo Benguela

POUPANCA Coef P>|z| Coef P>z Coef P>z
InIDDE -0,1146 0,407 -0,0627 0,616 0,0324 0,805
GENERO 0,2552 0,009 0,2227 0,010 0,1476 0,108
SOLTEIRO -0,5027 0,013 -0,6808 0,001 -0,6841 0,002
CASADO -0,0319 0,890 -0,6771 0,002 -0,6232 0,008
DIVORCIADO -0,4886 0,067 -0,8103 0,002 -0,0301 0,921
SECUNDARIO 0,3388 0,006 0,2313 0,057 0,4628 0,000
SUPERIOR 0,3001 0,047 0,2585 0,075 0,4744 0,001
TRABALHA -0,0002 0,999 0,2363 0,498 0,4554 0,196
DESEMPREGADO -0,2077 0,625 0,0402 0,913 0,3066 0,414
LOCAHAB -0,0497 0,604 0,1036 0,237 0,2432 0,009
SOZINHO -0,0038 0,982 -0,0132 0,930 0,2502 0,119
CONJUGES -0,0561 0,592 -0,0204 0,840 0,0660 0,518
DEPENDENT -0,0725 0,578 0,2787 0,014 0,2225 0,061
INQUIRIDO -0,1904 0,058 -0,1968 0,033 -0,2439 0,011
CONTRIBUI -0,1484 0,158 -0,0326 0,734 -0,0453 0,652
COBANC 0,2576 0,193 0,3890 0,048 0,5609 0,005
BAIXOREND -0,0597 0,773 0,2575 0,218 0,1779 0,390
CONTAOUTR -0,099%4 0,729 -0,0513 0,846 0,3386 0,218
CUSTO -0,1617 0,595 0,2406 0,427 0,1405 0,650
MUIMPORT 0,3151 0,066 -0,0620 0,731 0,0047 0,979
PLANIFICA 0,5225 0,000 0,4580 0,000 0,4436 0,000
ATE90 -0,0426 0,678 0,0972 0,285 0,0308 0,746
IMPORPOUP 0,6142 0,000 0,6263 0,000 0,6687 0,000
EMPREST 0,2314 0,026 0,2299 0,012 0,1369 0,147
ACESSINFOFIN 0,0559 0,572 0,0335 0,709 -0,0276 0,766
_CONS 0,3104 0,694 -0,2189 0,758 -0,1075 0,149

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%
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Tabela A2.4. Estimativa Probit “Kwanza Norte, Malanje ¢ Huambo”

Numero de Observacdes 1434 1434 1434

Wald Chi2 129,09 122,34 113,93

Prob>Chi2 0,000 0,000 0,000

Kwanza Norte Malanje Huambo

POUPANCA Coef P>|z| Coef | P>z Coef P>z
InIDDE -0,1072 0,405 -0,1146 0,407 0,0272 0,828
GENERO 0,1978 0,026 0,2552 0,009 0,1903 0,028
SOLTEIRO -0,8536 0,000 -0,5027 0,013 -0,5906 0,002
CASADA -0,8398 0,000 -0,0318 0,890 -0,5071 0,016
DIVORCIADA -0,8741 0,001 -0,4886 0,067 -0,5790 0,022
SECUNDARIO 0,3946 0,001 0,3388 0,006 0,4361 0,000
SUPERIOR 0,3224 0,025 0,3001 0,047 0,3992 0,004
TRABALHA 0,1854 0,596 -0,0002 1000 -0,2016 0,620
DESEMPREGADO 0,0333 0,929 -0,2077 0,625 -0,3591 0,400
LOCAHAB 0,2298 0,012 -0,0497 0,604 0,0905 0,298
SOZINHO 0,1067 0,494 -0,0038 0,982 0,0910 0,555
CONJUGES 0,1147 0,260 -0,0561 0,592 0,0059 0,952
DEPENDENT 0,2593 0,029 -0,0725 0,578 0,1935 0,093
INQUIRIDO -0,2817 0,002 -0,1904 0,058 -0,2232 0,014
CONTRIBUI -0,0635 0,511 -0,1484 0,158 -0,0966 0,310
COBANC 0,4118 0,040 0,2576 0,193 0,3878 0,035
BAIXOREND 0,2417 0,249 -0,0597 0,773 0,1169 0,542
CONTAOUTR 0,1565 0,568 -0,0994 0,729 -0,0347 0,891
CUSTO 0,3052 0,343 -0,1617 0,595 0,2074 0,491
MUIMPORT 0,2747 0,103 0,3152 0,066 0,1099 0,507
PLANIFICA 0,5633 0,000 0,5225 0,000 0,5581 0,000
ATE90 0,0700 0,456 -0,0427 0,678 -0,0018 0,984
IMPORPOUP 0,7354 0,000 0,6142 0,000 0,4357 0,008
EMPREST 0,1777 0,057 0,2314 0,026 0,1572 0,082
ACESSINFOFIN 0,1060 0,259 0,0559 0,572 0,0693 0,441
_CONS -0,5123 0,484 0,3104 0,694 -0,2755 0,703

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.5. Estimativa Probit para as motivagdes de poupanca “Negobcio,
Irregular, Bens Duradouros”

Numero de Observacdes 1434 1434 1434

Wald Chi2 53,64 50,31 54,47

Prob>Chi2 0.007 0.002 0.006

Negécio Despesa Irregular Bens duradouros

VARIAVEIS Coef P>|z| Coef P>z Coef P>z
InIDDE -0,0098 0,941 -0,1214 0,380 0,0248 0,871
GENERO 0,2781 0,002 -0,1498 0,108 0,2635 0,014
SOLTEIRO 0,0294 0,859 -0,1792 0,332 0,6344 0,053
CASADA -0,1146 0,530 -0,1469 0,459 0,7859 0,018
DIVORCIADA -0,0154 0,949 -0,5139 0,095 0,5677 0,139
SECUNDARIO -0,0302 0,807 0,1213 0,434 0,3447 0,087
SUPERIOR -0,0928 0,525 0,3756 0,033 0,3586 0,109
TRABALHA 0,1599 0,702 0,5047 0,282 -0,1112 0,780
DESEMPREGADO 0,3632 0,399 0,3131 0,522 -0,1734 0,684
LOCAHAB 0,2220 0,010 -0,1048 0,282 0,0103 0,921
SOZINHO -0,1513 0,363 0,0827 0,629 -0,2347 0,241
CONJUGES -0,0797 0,412 -0,0641 0,574 -0,0155 0,902
DEPENDENT -0,2033 0,075 -0,2432 0,053 0,0967 0,526
INQUIRIDO 0,0134 0,888 0,0375 0,718 0,3849 0,000
CONTRIBUI -0,1705 0,084 -0,1482 0,165 -0,1856 0,083
COBANC 0,3605 0,122 0,1672 0,582 -0,1318 0,554
BAIXOREND 0,4064 0,088 -0,4034 0,213 -0,3139 0,204
CONTAOUTR 0,4529 0,105 -0,0527 0,884 -0,5185 0,267
CUSTO 0,3719 0,259 0,0513 0,897 -0,5310 0,273
MUIMPORT -0,1252 0,498 -0,2810 0,212 -0,0123 0,964
PLANIFICA 0,2974 0,013 0,5159 0,001 0,0406 0,778
ATE90 -0,1286 0,146 0,0182 0,855 0,0255 0,817
IMPORPOUP -0,1934 0,284 0,8031 0,016 0,0682 0,786
EMPREST 0,1586 0,072 0,0298 0,760 -0,2139 0,040
ACESSINFOFIN -0,0368 0,681 -0,2687 0,008 0,3635 0,000
_CONS -1,3836 0,075 -1,8772 0,044 -2,7186 0,003

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.6. Estimativa Probit para as motiva¢des de poupanca “Filhos,
Imprevistos, Reforma”

Numero de Observacdes 1434 1434 1231

Waldi Chi2 152,22 71,01 75,47

Prob>Chi2 0,000 0,000 0,000

Filhos Imprevistos Reforma

VARIAVEIS Coef P>|z| Coef P>z Coef P>z
InIDDE 0,0271 0,824 0,0962 0,462 0,0207 0,935
GENERO 0,0389 0,644 -0,1110 0,199 -0,1099 0,477
SOLTEIRO -0,7211 0,000 0,4362 0,046 -0,7755 0,002
CASADA -0,5747 0,000 0,3397 0,146 -0,4951 0,059
DIVORCIADA -0,5368 0,010 0,5808 0,042 -0,329 0,335
SECUNDARIO 0,0427 0,723 0,4327 0,004 -0,2345 0,388
SUPERIOR -0,2637 0,059 0,6654 0,000 -0,3242 0,283
TRABALHA 0,2281 0,526 0,0819 0,824 -0,8097 0,117
DESEMPREGADO -0,2236 0,568 0,1159 0,765 -0,1156 0,039
LOCAHAB -0,0539 0,513 0,0214 0,811 -0,2787 0,104
SOZINHO 0,2859 0,069 0,0115 0,943 0,3272 0,187
CONJUGES 0,2174 0,024 0,0378 0,706 -0,3251 0,080
DEPENDENT 0,8012 0,000 -0,2065 0,069 0,43819 0,161
INQUIRIDO -0,1816 0,046 -0,3283 0,001 0,0276 0,884
CONTRIBUI 0,0717 0,450 0,1427 0,143 -0,1875 0,314
COBANC 0,4168 0,043 -0,2851 0,175 0,2826 0,191
BAIXOREND 0,5697 0,008 -0,3553 0,121 0,0000 0,611
CONTAOUTR 0,1757 0,554 -0,1365 0,621 0,0975 0,805
CUSTO 0,1214 0,721 -0,1298 0,695 0,9122 0,002
MUIMPORT 0,5211 0,023 0,1607 0,471 0,2343 0,469
PLANIFICA 0,3935 0,000 -0,2083 0,059 0,1728 0,477
ATE90 0,0240 0,776 0,1675 0,053 -0,5328 0,002
IMPORPOUP 0,7395 0,001 0,1168 0,004 -0,5002 0,037
EMPREST -0,0172 0,835 -0,0097 0,915 0,3747 0,018
ACESSINFOFIN 0,0780 0,348 0,0410 0,654 0,0946 0,567
_CONS -3,1396 0,000 -2,9832 0,000 -0,5944 0,626

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.7. Estimativa Probit para as barreiras a poupanga

Numero de Observacdes 1434 1434 1434

Wald Chi2 108,83 71,98 226,91

Prob>Chi2 0,000 0,000 0,000

Baixa Renda N3ao € prioridade Despesa por Impulso

VARIAVEIS Coef P>|z| Coef P>z Coef P>z
InIDDE 0,1042 0,477 -0,1916 0,455 -0,1305 0,507
GENERO -0,2801 0,008 -0,1476 0,360 -0,1459 0,269
SOLTEIRO 0,7908 0,001 0,0373 0,890 0,0423 0,886
CASADA 0,5779 0,032 -0,0007 0,998 -0,0039 0,990
DIVORCIADA 0,2529 0,477 0,2213 0,549 0,8249 0,012
SECUNDARIO -0,4708 0,000 -0,3917 0,046 0,5527 0,024
SUPERIOR -0,4344 0,006 -0,2395 0,330 0,4325 0,100
TRABALHA -0,5202 0,171 -0,5061 0,286 0,3899 0,000
DESEMPREGADO -0,2156 0,597 -0,7553 0,170 0,3854 0,000
LOCAHAB -0,2104 0,054 0,2689 0,076 0,0536 0,678
SOZINHO -0,0512 0,786 0,0510 0,832 0,0763 0,736
CONJUGES 0,1169 0,296 -0,0588 0,764 -0,0338 0,831
DEPENDENT 0,0504 0,707 -0,1573 0,410 -0,2080 0,240
INQUIRIDO 0,2824 0,006 0,1261 0,496 0,0632 0,675
CONTRIBUI 0,0881 0,437 0,2629 0,168 0,0320 0,838
COBANC -0,1472 0,440 -0,0535 0,855 -0,0369 0,888
BAIXOREND -0,0257 0,899 0,3527 0,217 0,2065 0,438
CONTAOUTR -0,2518 0,395 0,1168 0,001 0,0937 0,816
CUSTO -0,3693 0,305 0,6099 0,155 0,4619 0,251
MUIMPORT -0,1706 0,400 -0,2365 0,253 -0,0647 0,792
PLANIFICA -0,7184 0,000 -0,4567 0,004 0,0731 0,677
ATE90 0,2268 0,045 -0,3606 0,045 0,0312 0,825
IMPORPOUP -0,5273 0,005 -0,2217 0,455 -0,5971 0,005
EMPREST -0,0901 0,395 -0,2660 0,166 -0,0503 0,712
ACESSINFOFIN -0,1442 0,194 0,2519 0,173 -0,1513 0,270
_CONS -0,2766 0,730 -0,0031 0,998 -0,5065 0,000

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.8. Estimativa Probit para as formas de poupanca

Numero de Observagdes 1434 1434 1288 1434
Wald Chi2 237,56 93,15 522,91 158,51
Prob>Chi2 0,000 0,000 0,000 0,000
Deposito a Ordem Deposito a prazo Irllzsit;z::l:lrtgs Guardarcil;l;euo em
VARIAVEIS Coef. P>|z| Coef. P>z Coef. P>|z| | Coef. P>z
InIDDE -0,0829 0,457 -0,0845 0,593 -0,0329 0,909 0,1454 0,303
GENERO 0,1642 0,028 0,0984 0,336 0,0976 0,599 -0,2238 0,014
SOLTEIRO -0,0530 0,709 -0,5058 0,006 -0,0935 0,743 -0,1707 0,316
CASADA -0,0528 0,734 -0,3252 0,093 0,2154 0,479 -0,2758 0,165
DIVORCIADA -0,3081 0,130 -0,05681 0,822 0,0004 0,915 -0,2149 0,438
SECUNDARIO 0,3664 0,001 0,0737 0,631 0,0907 0,700 0,0711 0,578
SUPERIOR 0,4898 0,000 0,2306 0,183 -0,5849 0,093 -0,2283 0,161
TRABALHA 0,3743 0,204 -0,2026 0,591 0,3315 0,000 -0,3013 0,374
DESEMPREGADO 0,0141 0,965 -0,0846 0,838 0,3049 0,000 -0,0032 0,993
LOCAHAB 0,0313 0,681 -0,0004 0,997 0,4950 0,005 0,0847 0,370
SOZINHO 0,1393 0,329 0,2618 0,161 0,3547 0,282 -0,2055 0,224
CONJUGES 0,1037 0,237 0,1323 0,275 0,0925 0,672 -0,0648 0,524
DEPENDENT 0,1762 0,090 -0,1336 0,365 0,3401 0,313 0,0397 0,717
INQUIRIDO -0,1833 0,028 0,2975 0,014 0,4721 0,061 -0,2865 0,005
CONTRIBUI -0,0378 0,656 -0,1320 0,289 -0,0861 0,677 0,1956 0,054
COBANC 0,5890 0,002 0,0727 0,770 -0,8233 0,089 -0,3104 0,124
BAIXOREND -0,3360 0,086 -0,2606 0,335 -0,6249 0,240 0,5723 0,007
CONTAOUTR -0,2854 0,249 0,4146 0,210 -0,6283 0,274 0,2855 0,298
CUSTO -0,1301 0,001 0,5421 0,118 -0,0546 0,921 0,8452 0,003
MUIMPORT 0,0644 0,723 -0,4532 0,031 0,0023 0,631 0,36314 0,086
PLANIFICA 0,4446 0,000 0,7128 0,000 0,0561 0,800 -0,1926 0,093
ATE90 0,2509 0,001 -0,4048 0,000 0,1038 0,607 0,2180 0,021
IMPORPOUP 0,6051 0,001 -0,0072 0,974 -0,5101 0,119 0,3732 0,092
EMPREST 0,2867 0,000 -0,2003 0,061 0,3605 0,040 -0,1857 0,065
ACESSINFOFIN 0,0396 0,607 0,2592 0,012 0,1875 0,279 -0,1260 0,206
_CONS -2,1731 0,001 -0,8919 0,314 -5,2611 0,002 -1,4715 0,062

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.9. Estimativa Probit para inclusdo financeira

Nuimero de Observacdes 1393

Waldi Chi2 149,94

Prob>Chi2 0,000
INCLUFIN Coef, P>|z|
InIDDE -0,3284 0,009
GENERO 0,0420 0,000
SOLTEIRO -0,2229 0,175
CASADA -0,0088 0,959
DIVORCIADA 0,0958 0,673
SECUNDARIO 0,2222 0,110
SUPERIOR 0,0661 0,669
TRABALHA -0,0244 0,941
DESEMPREGADO -0,3297 0,356
LOCAHAB 0,0601 0,470
SOZINHO 0,0992 0,527
CONJUGES 0,0631 0,521
DEPENDENT 0,0304 0,791
INQUIRIDO -0,0694 0,443
CONTRIBUI 0,05355 0,568
BAIXOREND -0,9599 0,000
CONTAOUTR -0,7439 0,009
CUSTO 0,0065 0,897
MUIMPORT 0,14459 0,001
PLANIFICA -0,0363 0,742
ATE90 -0,1937 0,024
IMPORPOUP 0,2102 0,325
ACESSINFOFIN 0,3639 0,000
_CONS -1,4350 0,060

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Tabela A2.10. Estimativa Probit indicadores da inclusdo financeira

Numero de Observacdes 1434 1434

Wild Chi2 667,70 96,94

Prob>Chi2 0,000 0,000

Conta Bancdria Empréstimo
VARIAVEL Coef. P>[z| | Coef. P>l

InIDDE -0,2708 0,191 -0,241 0,029
GENERO 0,0708 0,598 0,3708 0,000
SOLTEIRO -0,3239 0,081 -0,2484 0,096
CASADA -0,4838 0,049 -0,1041 0,515
DIVORCIADA -0,2156 0,534 -0,0001 1,000
SECUNDARIO 0,2583 0,114 0,2726 0,015
SUPERIOR 0,5126 0,018 0,1452 0,260
TRABALHA -0,4233 0,146 -0,0722 0,813
DESEMPREGADO -0,5650 0,105 -0,2294 0,480
LOCAHAB 0,1471 0,279 0,1285 0,084
SOZINHO 0,1859 0,403 0,0617 0,653
CONJUGES 0,3636 0,011 0,0031 0,971
DEPENDENT 0,1444 0,383 0,0696 0,496
INQUIRIDO -0,0740 0,635 0,0203 0,801
CONTRIBUI 0,0564 0,732 0,0480 0,564
BAIXOREND -0,3224 0,000 0,2647 0,015
CONTAOUTR -0,3165 0,000 0,6960 0,000
CUSTO -0,3797 0,000 0,8478 0,000
MUIMPORT -0,1454 0,557 0,6459 0,000
PLANIFICA -0,0312 0,846 -0,0480 0,625
ATE90 0,0108 0,940 -0,1217 0,115
IMPORPOUP -0,4155 0,075 -0,2598 0,122
ACESSINFOFIN 0,37178 0,009 0,2659 0,000
_CONS 0,3437 0,000 -0,3375 0,574

Fonte: Elaboragao prépria. Consideraram-se os niveis de significancia estatistica a 1%, 5% e 10%.
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Anexo 3. Estratificacao da amostra em figuras

Figura A3.1. Distribui¢do da amostra por género

B Masculino

B Feminino

Figura A3.2. Distribui¢do da amostra por estado civil

B Solteiro
B Casado
= Divorciado

H Viuvo
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Figura A3.3. Distribui¢do da amostra por nivel de escolaridade

3%

Figura A3.4. Distribui¢do da amostra por situacdo laboral

B Sem Nenhuma Instrucdo
m 6°Classe

W 12%Classe

M Freq. Universitaria

M Bacharelato

¥ Licenciado

m Mestre/Ph.D

1%

oo 19% 5% B Empresa Publica e Privada
(]

m Conta Prépria

m Conta Prépria e Outrem

B Estuda e Trabalha

B Desempregado

m Aposentado com atividade
I Estuda a tempo inteiro

1 Cuida apenas da familia

Aposentado sem atividade

M outra
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Figura A3.5. Distribui¢do da amostra por local da habitacdo

B Centro da Cidade

M Periferia

Figura A3.6. Distribui¢do da amostra por composi¢do do agregado familiar

3%

B Vive sozinho
B Vive com conjuge e filhos
1 Vive com familiares

M Vive com os amigos

111



Figura A3.7. Distribui¢do da amostra por dependente

0%
1%_ 1% 0%

0,
3% 2% Zkl%f\ /I: 0%

Figura A3.8. Distribui¢do da amostra por poupanga

B NENHUM

EUM

= DOIS

m TRES

B QUATRO

H CINCO

m SEiS

mSETE

H0ITO

= NOVE

H DEZ

= ONZE
DOZE
TREEZE
CATORZE
QUINZE
DEZASSEIS

® Nao

B Sim
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Figura A3.9. Distribui¢do da amostra por percentagem de poupanga

0%

B N3o Responderam
H1a20%

M 20 a 40%

M 40 a 60%

m 60 a 80%

M 81 a 100%

Figura A3.10. Distribui¢ao da amostra quanto ao grau de importancia da poupanga

3% 2%

B Muito Importante
B Importante
M Pouco Importante

H Nada Importante
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Figura A3.11. Distribuicao da amostra por razao para poupar

2% 1%

%S

m N3o Responderam

B Abrir um negécio

m Despesas nao
regulares(Férias,Viagens)

B Aquisi¢cdo de Bens
duradouro(Casa, Viaturas)

M Educacdo e Ajuda inicial
aos Filhos

H Despesas
imprevista(Doenga)

m Utilizar na reforma

M outra

Figura A3.12. Distribui¢do da amostra por razao para ndo poupar

3% 5% 1%

B N3o Responderam

W Rendimento ndo permite
™ Nao é prioridade

M Despesas ndo planeadas

ou por impulso

M Qutra
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Figura A3.13. Distribuicdo da amostra quanto a gestao do orcamento

B O entrevistado
B Outra pessoa

M conjunta

Figura A3.14. Distribuicao da amostra quanto a forma de poupar

H N3o responderam

M Deixar o dinheiro no
Banco numa conta a
ordem

1%

H Deixar o dinheiro no
Banco numa conta a
prazo

B Aquisi¢cdo de instrumento
financeiro

B Aquisigdo de imdveis

H Guardar o dinheiro em

casa

M Qutra
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Figura A3.15. Distribui¢cao da amostra quanto a contribui¢do do rendimento para o
orgamento.

m O entrevistado
B Outra pessoa

W conjunta

Figura A3.16. Distribuicdo da amostra por conta bancaria

H N3o

B Sim
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Figura A3.17. Distribuicdo da amostra quanto a razdo para nio ter uma conta
bancéria

4% 3% /0% B N3o responderam

W Rendimento ndo permite

1 Conta de outra pessoa é
suficiente

M Custos de obtengdo
elevado

W outra

Figura A3.18. Distribuicdo da amostra quanto a solicitacdo de empréstimo

® Nao

B Sim
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Figura A3.19. Distribuicdo da amostra quanto a informagao financeira

® Nao

B Sim

Figura A3.20. Distribuicdo da amostra quanto ao rendimento.

= 10 a 50.000,00

m 51 a 90.000,00
91 a 140.000,00

m 141 a2 180.000,00

= Mais de 181.000,00
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